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《赢在酒吧》

内容概要

《赢在酒吧:音乐人栗正的都市情调》内容简介：从1998年开始，我经常跟一群不认识的陌生人泡在北
露天对面的栗正酒吧里。我都记不得足怎么和这群人凑到一起的了。但我知道，他们和我一样，像这
座城市里的麻雀，城市里的麻雀群族庞大。它们都长着一副模样，发出一样的叽啾声，啄着胡乱什么
能填饱肚子的食物，住着不起眼的蜗居，甚至从没有人关心过它们住在在哪里，用接吻、呢喃和耳鬓
厮磨重复着它们的爱情，我们就是这个城市的麻雀。
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《赢在酒吧》

作者简介

　　钟梅，女，祖籍江西，生于贵州，资深编辑。现居北京，大学本科学历。先后在北京电视台、中
国青年报、中国商报等新闻机构从事新闻工作。
　　近10年来，发表文章数百篇，内容涉及科技、经济、文化等领域。工作之余，喜欢写诗和创作小
说，目前已创作完成的诗近百首。现代神话小说《神韵》正待出版。
　　写《赢在酒吧》缘于栗正坚毅的品性和独到的经营理念。
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书籍目录

激情燃烧的酒吧
文艺兵的“白雪”情
流浪恋人的游泳情愫
栗正经营秘诀
票正的生存之道
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票正酒吧是爱情的天堂
洒法，时尚俗文化
“非典”造就了什刹海酒吧街
酒吧的新游戏规则
未来酒吧发展趋势
酒吧的未来之痛
最不像艺术家的歌手
栗正情歌
生活记叙
哭骂由他，做回自己
亲情、友情大看台
网上“品”栗正
全国大中城市酒吧现状
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《赢在酒吧》

章节摘录

版权页：插图：1998年年初，栗正在家人和朋友的大力支持下，“栗正酒吧”终十冉度开业，这问仅
营业面积就达到500平方米、京城最大的酒吧耗尽了栗正的心血，无论从设计、装潢，乃至一件小饰品
的摆放，栗正都是亲历亲为。在筹备酒吧的过程中，栗正忙碌的身影总是穿梭于北京的大街小巷，这
毕竟是第一家真正属于他自己的酒吧。每当夜幕降临的时候，看着匆匆往家赶的人流，原本已经很疲
惫的栗正却多了一份莫名的“期待”，他要把自己的酒吧搞得像“家”一样温馨，使每一个光顾过酒
吧的人都有一份轻松的心情。想象着一对对恋人坐在自己设计的秋千上，随着悠扬的音乐或是柔情蜜
意，或是低语缠绵，栗正的心是幸福的，因为他希望普天下的情侣都能天长地久。“栗正酒吧”的口
号是：“孤独的时候还有个家”。正是这个“家”的召唤，使无数渴望家的青年男女在栗正酒吧流连
忘返。在一个飘泼大雨的夜晚，栗正的一个朋友原本要去“栗正酒吧”的，但由于雨太大，因此只好
取消了这次泡吧计划。在百无聊赖中，那个朋友找出家里收藏的“栗正酒吧”宣传画贴在自家门上，
然后放着音乐喝酒，这样做的目的主要是想找找“栗正酒吧”的感觉。栗正经营酒吧之前，记忆力并
不是太好，但自从酒吧开业后，只要是见过一两次的顾客，他都能准确无误地叫出人家的名字。其实
，栗正为此没少下工夫，他之所以能记住老顾客的名字，是在老顾客与他打招呼的时候，他一定会让
服务生送一些相应的食品过去。栗正觉得酒吧是一个感性的地方，卖的不仅仅是酒，而是一种文化，
一种概念。在酒水方面，栗正从多方取经，经常推出一些时令酒水，如红酒加雪碧、可乐加洋酒、龙
舌兰酒加柠檬和盐、红粉佳人等鸡尾酒。龙舌兰酒加柠檬，饮用时再加点盐，味道和口感都很独特，
因此，得到了很多顾客的喜爱。龙舌兰酒，叉称“特基拉酒”，是墨西哥的特产，被称为墨西哥的灵
魂。特基拉是墨西哥的一个小镇，此酒以产地得名。特基拉酒有时也被称为龙舌兰烈酒，是因为此酒
的原料很特别，以龙舌兰（agave）为原料。
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《赢在酒吧》

编辑推荐

《赢在酒吧:音乐人栗正的都市情调》：为了追求自己热爱的原创音乐，栗正在流浪这条路上曾经走得
很艰辛，也很疲惫；在他的每一首歌里，我们都能体会到他对音乐的执著和对美好爱情的向往；听他
的歌，我们内心深处那根感伤的神经总会溢出泪花⋯⋯音乐人栗正的都市情调酒吧业走向繁荣与整个
中国的经济、社会、文化的变化都有着密不可分的联系，酒吧的步伐始终跟随着时代。在中国的几大
城市中，虽然只有北京、上海及深圳的酒吧业发展得红红火火，但谁又敢断定长沙、泉州、哈尔滨等
城市的洒吧不能开创另外一片天呢？每个城市都有其独特之处，我们希望“酒吧”这个舶来品能在中
国更多的城市生根发芽，并茁壮成长。
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