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《稻盛和夫记》

前言

稻盛和夫是为数不多的应邀参加中华人民共和国60周年国庆庆典的国际商界友人，中国人熟悉他多是
因为他亲手创建了两家世界500强企业，但我认为更值得关注的，则是他的经营哲学：自利利他。自利
的意思好懂，早就有人说了，“人不为己，天诛地灭”。关于利他，事情就复杂了。我们都是吃过社
会主义“大锅饭”的人，在那个斗私批修的时代，共同富裕的愿望导致了共同贫穷的结局。如果不是
包产到户，我们至今还摘不掉贫困的帽子，而改革开放不正是利用了人们追求自身利益的动机吗？自
利和利他，哪个是人的本性，两者是矛盾的吗？还是一体两面？稻盛和夫说，自利是人的本性，自利
则生；没有自利，人就失去了生存的基本驱动力。同时，利他也是人性的一部分，利他则久；没有利
他，人生和事业就会失去平衡并最终导致失败。这听起来有道理，却又有点像说教。如果能有鲜活的
故事作为佐证，那就好了。曹山南云老师的这本书讲的就是这样的故事。曹岫云既是稻盛哲学的实践
者，亲自创办了6家企业，同时也是稻盛哲学的研究者，曾以专著介绍稻盛和夫的成功方程式。我之
所以称其为老师，是因为他是对稻盛哲学体会最深、与稻盛先生私交最密的中国学者。本书中的60个
故事就是曹岫云老师与稻盛先生8年交情所沉淀下来的精华。我有幸提早拜读这砦故事并通过曹岫云
老师了解这些故事背后的故事，在此冒昧地分享我对“自利利他”稻盛哲学的一点浅见。利他之心是
稻盛哲学的基础。为了员工、客户及社会的福祉，稻盛和夫可以舍弃自己及自己企业的利益。根据商
业社会的一般游戏规则，利他往往是以自损为代价的。可是我们都看到了，在过去50年中，稻盛和夫
亲手培植了京瓷和KDDI两家世界级企业，而且尽管遭遇经济危机，这两家企业始终没有一个年份出
现过亏损。读了本书中的60个故事，我才明白，利他与自利是可以协调统一的：1.利他使视野开阔。
利他可以让我们摆脱自私自利的束缚，给我们“心底无私天地宽”的开阔感，因而发现复杂事物背后
的本质问题。2.利他让激情燃烧。人性的光辉从来没有熄灭过，只是偶尔被私利和困惑所遮盖；利他
的动机能够让员工进发激情和创造力，同时，也让经营者具有前所未有的决断力和正义感。3.利他让
智慧绽放。宇宙具有一种生生不息的意志和力量，这是一种“向善”的力量。利他之心符合“向善”
的宇宙意志，因而能够打开“智慧的宝库”，让我们享受灵光一现的惊喜。稻盛和夫说：“人、财、
物各种经营资源齐备，被认为必定成功的企业消失了，而只把‘为社会、为世人’这种纯粹的动机作
为最大经营资源的KDDI却幸存下来，并且依然继续成长、发展。我认为，这里就存在着指引企业持
续繁荣的经营‘秘笈’。”“作为企业，只要努力钻研创新，并付出不亚于任何人的努力，总会有发
展的机会的。但是，经营者不能只顾自己个人的私利，必须考虑员工、客户、交易对象、企业所在社
区等等，必须与企业相关的一切利害关系者和谐相处。”“我认为，这个宇宙中有一个地方可以称之
为‘智慧的宝库’，那里隐藏着取之不尽的智慧，如果能将其引发出来，就能获得创造的灵感和思想
的闪光。”“我个人的经历就是这样。当我处于忘我的状态，为员工、为客户，一心一意、全神贯注
地投入研究开发的时候，当我为世人、为社会开拓新事业的时候，我就无意中触及那宝库中睿智的一
端，于是我就能开发出划时代的新产品，并且使事业获得意想不到的进展。” “利他之心，是打开‘
智慧的宝库’大门的钥匙。” 这是迄今为止我听到的最震撼人心的对成功的诠释。当有的成功者将成
功归因于自己的才智的时候，稻盛和夫将其视为天启；当有的成功者心安理得地炫耀富豪榜上的排名
时，稻盛和夫却认为，才能亦属天赐，不得据为己有，只为自己谋利。 稻盛和夫说：“才能由上苍偶
然授予自己，上苍要求将它回报世人、回报社会。将它视作私人资产而独享恩惠，就违背了上苍的意
志。我应该将自己的才能贡献给员工、股东、客户以及社会。” 稻盛和夫的利他之心来自于他坚定的
信仰。1997年，他曾剃度出家专心修行佛法。他认为，在生命了结的时候，所有的名誉和财产都会留
在这个世界上，唯一可以进入下一个世界并开始新生的，只有灵魂。 假如你往牛奶中添加三聚氰胺，
你可以因此变得富有；但是，当人生谢幕的时候，所有的财富都会原封不动地留在这里，与你同行的
只有那个受三聚氰胺腐蚀因而降格的灵魂。 因此，人生在世最重要的事情就是修炼灵魂，使其在谢幕
之时比开幕之初高尚一点点。为了使灵魂高尚一点点，在整个经营企业的过程中都要不间断地修炼，
而修炼的原则就是自利利他。 当然，稻盛和夫自己也谈到，他并不奢望每个人都接纳他的经营哲学，
但是，他确信自己的这些观点与宇宙意识相吻合。他多年坚持这些原则，因而取得了人生和事业的意
外成功。 自利则生，利他则久。改革开放使无数的中国企业快速做大；为了使之做得更久，该是植入
利他之心的时候了。 同仁堂创立于清康熙八年(公元1669年)，历代同仁堂人一直恪守“炮制虽繁必不
敢省人工，品味虽贵必不敢减物力”的传统古训，树立“修合无人见，存心有天知”的自律意识，300
多年来从没有动摇过。 每次读到同仁堂这两句古训的时候，我都会肃然起敬。我相信这就是利他之心
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《稻盛和夫记》

的力量所在，几百年之后仍然掷地有声。 白立新博士
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《稻盛和夫记》

内容概要

《稻盛和夫记》是稻盛和夫先生思想的总结与精华。 他，是日本的“经营四圣”之一；他，一人创建
了两家“世界500强”企业；他，缔造了京瓷40余年从未亏损的奇迹。他就是京瓷集团创始人稻盛和夫
先生。哲学这个词似乎有些抽象、有些神秘，但如果你认真读了《稻盛和夫记》60个生动的故事后，
你就会觉得哲学就在你身边，你完全可以理解，并运用它实现你事业的成功和人生的幸福。
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《稻盛和夫记》

作者简介

曹蛐云，江苏无锡人。1969年毕业于无锡轻工业学院(现江南大学)机械系，后在企业和政府机关工作
。1992年开始创办企业，是无锡中幸时装有限公司、无锡惠菱羊绒有限公司等六家企业的创建人、董
事或董事长，江苏省日本企业经营哲学研究会常务副会长，无锡盛和企业经营哲学研究会会长，高级
经济师。现任稻盛和夫(北京)管理顾问有限公司董事长兼总经理。

    所著《稻盛和夫成功方程式》一书由中国大百科全书出版社出版发行，后又被译成日文在日本出版
并在各大书店发行。

    曾编译稻盛和夫的《在萧条中飞跃的大智慧》，翻译稻盛和夫的《你的梦想一定能实现》、《稻盛
和夫的干法》，稻盛和夫、梅原猛合著的《拯救人类的哲学》，审译稻盛和夫的《阿米巴经营》、《
活法叁——寻找你自已的人生王道》等书，并为各书写了序言或导读。另外还翻译了稻盛和夫在清华
大学、北京大学和第18届中外管理官产学恳谈会上的讲演。

    博客：稻盛和夫哲学的BLOG

    http://blog.sina.com.cn/cgfcs
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书籍目录

序言  自利则生，利他则久引言  稻盛哲学的两大特点风靡世界伯乐和千里马恩师哭的理由隐蔽念佛母
亲“五十钱”和“一钱秃”为正义挨揍肺结核的教训战争卖酒求生卖纸袋初露商才两件倒霉事“阪大
”落第自己曾是个“小男人”求职难辞还是留转机洗刷罐磨机喜形于色京都人和鹿儿岛人冷峻的大久
保绊跤得灵感晓以大义名分禁止加班拒绝罢工直面批斗辞职创业瞄准世界第一用百米赛速度跑马拉松
税是成本如果骗你们，可以杀死我松下哲学调动潜意识打架凭胆量擒贼搓绳抱着产品睡将它压住!工业
品还是艺术品能力用将来时“最佳”还是“完美”袁了凡的人生观命运的轮回天堂地狱一纸隔白乐天
悟道才能不可私有化大善似无情美国政府的担心石油危机开发太阳能痛苦证明活着赴美查账螃蟹打涧
和魂洋才企业跨国婚姻堂吉诃德战风车神灵附身京瓷与丰田赎罪报恩“京都奖”有感盛和塾企业经营
研究中心成员申请说明盛和塾企业经营研究中心入会申请表
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《稻盛和夫记》

章节摘录

《母亲》稻盛的父亲是家里的长子，有3个弟弟。20岁那年，下面两个弟弟尚年幼，稻盛的祖母便过世
了。别人劝稻盛祖父再婚，祖父不肯，主张让稻盛父亲早点娶媳，所以稻盛母亲19岁便嫁到稻盛家。
父亲早先在别人的印刷厂打工，后来买了一台二手印刷机，把自家一间偏房改做工厂，开始了印刷业
务。母亲操持家务，抚育自己的孩子，还要照顾丈夫的三个弟弟，开印刷厂后家里更忙碌了，但母亲
从无怨言。家里的印刷厂总有邻居的阿姨们来帮忙，大家往往工作到很晚，这时候阿姨们和稻盛一家
人围着餐桌吃夜宵，很是热闹。母亲不仅负担家务，而且指挥阿姨们做事干脆利落。母亲性格豪爽，
无论遇到什么困难从不退缩。母亲还逞强好胜，每当稻盛在外面打架落败回家，她就将扫帚塞进稻盛
手里，把他赶出家门：“去报仇，打赢了再回家！”父亲的敬业受到客人的好评，生意不错。但战争
中工厂被炸毁，父亲因此失去了工作。父亲具备工匠气质，性格谨慎。第二次世界大战后母亲主张重
开印刷厂，父亲不答应。因为重新开厂要借很多钱购买设备，父亲不愿冒险。母亲再劝，父亲也不点
头。鹿儿岛的风气虽说是男人当家，但实际上在外面给丈夫面子，好像男人说了算，在家里大多是女
人掌权，妻子主持家庭事务。母亲就是这样的人。母亲一手操持这个大家庭，早起晚睡，但她不把苦
当苦，刚毅而且慈爱。稻盛平时的玩伴主要是哥哥。哥哥是捕鱼能手，稻盛常常提着木桶跟着哥哥到
附近的甲突川去捉鱼。哥哥用网兜接二连三把鱼虾捞上来放进木桶，稻盛在一旁看着，欢呼雀跃。有
时会抓到比大人的手腕还粗的鲤鱼。稻盛虽然一条鱼也没捉到，但当附近的孩子们用羡慕的目光窥视
他们装满鱼虾的木桶时，稻盛感到特别自豪。捉来的河虾不去卖，由母亲加盐加糖煮了吃。鹿儿岛的
传统，每年12月的“赤穗浪士复仇日”那天黄昏，小学五年级的学生们聚集到学校礼堂，在地板上正
襟危坐，聆听校长先生朗读《赤穗义士传》。鹿儿岛虽属温带，但到了12月，夜里还真冷。那样的季
节端坐在礼堂冰冷的地板上，脚都冻麻了，哪里还听得进校长先生的说教。但校长一直要读到夜里十
点，结束时孩子们已浑身冰凉。稻盛后来回忆说：“拖着冻得半僵的身子回到家里，母亲早已煮好了
热腾腾的赤豆年糕粥在等我，那热粥冒出的香气里充满了母亲深情的爱。我一言不发，脸贴近碗，贪
婪地吃起来。母亲带着温和的笑脸，在一旁注视我，那情那景，历历在目，终身难忘。直到现在，只
要把赤豆年糕粥放在我面前，母亲的形象就会清晰地再现。”稻盛说自己属于乐天派，是继承了母亲
的开朗性格。《“五十钱”和“一钱秃”》稻盛小时候是一个胆小腼腆、性格内向的孩子。小学开学
第一天，由妈妈陪同，自然没有问题，但第二天听说要自己一个人上学时，马上就哭嚷起来：“我不
要上学。”虽然学校离家不远，开学一星期内却每天都要家里人接送。后来慢慢就习惯了，胆子也越
来越大，有了新朋友，在学校与朋友玩得很带劲，不知不觉就成了孩子王，后面总是跟着一群小喽啰
。小学一年级稻盛各门成绩都是甲，父母很惊奇。尤其是母亲格外高兴，逢人就夸耀：“我家和夫门
门功课都是甲，亲戚中从没这么聪明的孩子。”但稻盛家并非书香门第，父母从不督促他读书，家里
也没有书。稻盛看到其他小朋友家书架上摆着什么文学全集，就问父亲：“为什么我家没书？”父亲
答道：“书能当饭吃吗？”稻盛觉得玩耍比学习更有意思，只要不上课，总是和一班顽童玩游戏、打
仗，虽然告别了小时候的“哭虫”形象，但也不晓得有刻苦学习一说，不久各门成绩都从甲降到了乙
。做孩子王也不容易，因为不能让人看出自己心虚或懦弱，否则大家就不服你，甚至把你从朋友圈子
中赶出去。有时即使心中害怕也不能流露，要硬着头皮，鼓起勇气，去挑战那些比自己厉害的家伙，
去打些明知打不赢的架。当然光靠蛮勇、光靠腕力不行，当头头除勇气、魄力之外最主要的是学会如
何掌握人心，稻盛从儿时的游戏打闹中渐渐悟得了这个道理。当时班上有一个遭孤立的孩子，以为只
要讨好稻盛就能争取和大家一起玩。一天，他对稻盛说：“我有五十钱银元。”当时小孩一般一天只
有一钱零花钱。五十钱就算大钱了。稻盛起初不相信，也没放在心上。但那小孩老找稻盛，稻盛忍不
住就问：“你真有吗？”“真有！是奶奶给的，稻盛愿意的话可以随便花。”几天后，那孩子真的拿
来了五十钱银元。“你真的让我随便花？”稻盛觉得不踏实，又确认了一遍。“当然，你可以随便花
。”他说。稻盛决心一下，就把那钱全都买了点心，分给了小朋友们。有生以来第一次花这么多钱，
又在朋友中出了风头，稻盛得意极了。谁知第二天一上学，看见那孩子的母亲也在学校。原来，那五
十钱银元是那孩子从母亲钱包里偷出来的。但到了这时，那孩子却一口咬定是稻盛逼他拿的，如果不
拿就会欺负他。稻盛被叫到老师办公室，被老师劈头盖脸一顿训斥。因为是那孩子主动，稻盛事前跟
他几次确认过，所以稻盛理直气壮地争辩说：“我没有错。”但事情到了这一步已不容分说，似乎责
任都在稻盛，稻盛成了老师眼里的坏孩子。还有一件事。当时稻盛班里有一个刚从台湾转学回来的孩
子，头上有一个钱币大小的秃斑，于是大家给他取了绰号“一钱秃”。他在班上也常受人欺负。有一
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天他对稻盛说：“我家柿子树上结满了柿子，爷爷让我叫稻盛和大家一起来吃。”因为有了上次五十
钱银元的教训，稻盛不再轻易接受，但经不住对方一次又一次的邀请，稻盛就当真了：“那我们今天
就上你家摘柿子，好吗？”“今天我爷爷不在家，不行。”第二天再问他，他又借别的理由说不行。
这样推托几次后，有天他又说：“爷爷不在家，不行。”稻盛不耐烦了：“既然请我们去吃柿子，哪
天去不行。”于是叫上十几个小喽哕，前呼后拥跑到那孩子家，把满树的柿子摘了个精光。其实那孩
子也是撒谎，事后他爷爷怒气冲冲赶到学校，结果又是稻盛不好，是“稻盛要摘的，不让摘就要挨揍
”。老师又声色俱厉，将稻盛臭骂了一顿。稻盛又是有口难辩。这两件事留在了稻盛的记忆里，让他
学会了“听话听声，锣鼓听音”，就是耍弄明白人家话语里的真实意思，不要主观随意地用自己的尺
度去衡量别人。P21-25
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精彩短评

1、没看到传说中的经营哲理，只看到分牵强的故事~
2、这本书给我很大的启发，让我对自己的人生有了新的认识！
3、物流很快，商品不错，书质很好
4、收到了，帮朋友买的，还好
5、很好的书 早就想买了
6、读一读，不错
7、人生从此不迷茫！！！
8、丢工作时
9、感谢上苍，让我遇到了这本书，遇到了“稻盛哲学”！
10、关于作者的详细内容不是不详尽，可另外阅读其自传！
11、非常尊重和欣赏的日经营之圣，为人处世，欣赏不已。
12、很多故事从其他书里看见过，作者似乎不是很诚实
13、对我有用吗？对我有用吗？我知道你那些没营养的事情干嘛用呢！给点有用的不行么。
14、不错，干法对我们来说听实用的。
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精彩书评

1、京都企业群：京瓷，村田制作所，任天堂，欧姆龙，罗姆，岛津制作所人的想法，心态，人生观
，对于工作，对于工作的结果，以及对人生有决定性的作用，这种意识和存在的关系，就是哲学稻盛
和夫是一个讲究并坚持原则的人，对错误的东西不肯随便妥协，他有自己判断事物的基准，按自己的
信念行事，不动摇，不屈服于外界的压力。他相信，只要将正确的事情以正确的方式坚持到底，即使
有人一时不快，甚至抵制、反对，大多数人最终还是能够理解和认同自己，事态总会出现转机，问题
总能得到解决。独创性，也就是所谓的与众不同的技术，它不是有了适当的环境和条件就会自动产生
出来，把自己和部下逼至绝境，在生死存在之间思考出路，由此产生独创性。独创性不是物质条件的
产物，不是金钱的产物，不是知识的产物，而是精神的产物。需要的时候头头必须挺身而出，即使拼
命也要上。如果这时沉默退却，在一瞬间，就会丧失员工的信赖。打架不只是比力气，更是凭胆量，
不害怕，奋勇向前就不会输。人在关键时刻需要勇气和胆略。在工作中这样的情形甚至更多。精神上
的压力，折磨有时比肉体的痛苦更难以忍受。所以勇气不足精神软弱的人不适合当企业家。不适合在
商场中拼搏。一个理想的经营者最好是生性谨慎的人，然后在商场中摸爬滚打，增加了勇气和自信，
培育出了‘斗魂’，领导人为了维护正义不惜付出自我牺牲的勇气。萧条期开发新产品，并不是手忙
脚乱的去开发全新的东西，利用自己过去做过的东西去唤起新的需求是完全可能的。在自己公司的技
术、产品的延长线上开发出新产品，这是在萧条期应该努力去做的。在工作中，在人生中，想要做成
某件事，首先要描画它的理想状态，然后把实现它的过程在头脑里思索演练一直到‘看见’它的结果
为止。换言之，就是对这件事持续抱有强烈的愿望。如果自己能够描述成功的过程与情景，那么成功
的概率就极高。销售的秘诀在于，不辞辛苦走访销售最前线和拥有优质的产品。
2、自利是人的本性，没有自利，人就是去了生存的基本动力。同时利他也是人性的一部分，没有利
他，人生和事业就会失去平衡并最终导致失败。（我认为，这比那些空谈人格高尚的哲学家要现实的
多，稻盛和夫先生不愧为是企业家中最出色的哲学家和哲学家中最出色的企业家）稻盛哲学的一个显
著特点是它的实践性；第二个特点是强调并突出人的思想观念、人格道德、精神规范的重要性，就是
所谓强调”思维方式“的决定作用。稻盛和夫的几位伯乐：平井先生、日本三井物产的吉田先生、内
野教授。“听话听声，锣鼓听音”，就是要弄明白人家话语里的真实意思，不要主观随意的用自己的
尺度去衡量别人。
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