
《拯救终端跑店之路下册》

图书基本信息

书名：《拯救终端跑店之路下册》

13位ISBN编号：9787807287827

10位ISBN编号：7807287829

出版时间：2008-1

出版社：广东经济出版社

作者：牛雪峰

页数：212

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介以及在线试读，请支持正版图书。

更多资源请访问：www.tushu000.com

Page 1



《拯救终端跑店之路下册》

内容概要

《拯救终端跑店之路下册》中有俯拾即是的营销思想，而且都是非常系统的思想，如“五百人银行”
、“三店提升工程”、“双点推拉模式”、“前店后网”、“终端拦截”、“区域渗透”等案例。无
论对企业决策者、管理者、策划者，还是执行者，《拯救终端跑店之路下册》都是一本难得的工具书
。这其中，既有牛策略为企业顾客服务时的案例，也有牛策略自己的成长经历。企业营销是一项实战
性的活动，只有经历了，才会有真正的体会。《拯救终端跑店之路下册》就是真实的写照，值得一读
。
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《拯救终端跑店之路下册》

作者简介

　　雪峰，牛策略营销企划顾问公司首席策执师，终端营销、会议营销的权威实战派专家，曾提出“
单店提升法”、“大顾客服务工程”、“二八店工程”、“片区预热工程”、“三店提升法”等终端
营销思想；“促销流水线”、“回路营销”、“五百人银行”“两种效益”及“前店后网”、“以老
带新”、“知识营销”、“服务营销”、“双店推拉”等客源开发思想，建立了终端营销“预警系统
”，并提供了终端、广告、分销三大传统营销模式接入会销的解决方案。在业界素有牛促销、缔结王
、客源专家等美誉。
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《拯救终端跑店之路下册》

书籍目录

引子 机舱冥想，灯火阑珊望尽天涯路回头是我，终端营销混沌此中开一、思绪无边，闭门造车与暗访
市调启示　双店推拉，终端高级营销模式二、加紧筹备，尽快到市场中接受检验三、大敌压境，趁东
风草船借箭启示　黑熊掰玉米四、五百人银行？笑卧村头梦倚农家娘子军五、初航试水，绣花舫还是
铁打舰队启示　如何对待自己的孩子，就如何对待你的团队六、会议营销，外行看内行处处是机会启
示　会议营销接入的三大问题七、枕戈待旦，山雨欲来风满楼启示　团队的沟通艺术八、服务营销，
拨动心弦才是歌启示　会议营销模式的三大核心九、变革，由一个拣垃圾的顾客身上想到的启示　影
响执行力的X理论十、合租专柜，新旧模式交响乐启示　没有调研就没有发言权十一、虎，虎，虎，
明知山有虎，偏向虎山行启示　老虎与山羊会成为好朋友吗十二、专柜易主，再拾传统模式虎虎生威
启示　联合促销的策略设计后记 鸟各投林，山转水转人去情不转
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《拯救终端跑店之路下册》

章节摘录

　　引子 机舱冥想，灯火阑珊望尽天涯路　　回头是我，终端营销混沌此中开　　一、思绪无边，闭
门造车与暗访市调　　自从那个特别的汇报会之后，牛然决心在自己公司的市场上，搭建起一个“终
端帝国”。他的建设思想并不是以大取胜，而是标榜精湛，标榜创新，他决心将自己所有的终端知识
和经验，都用在这个“终端帝国”的建造上，他梦想着搭建起一个傲视群雄的终端营销之“技术帝国
”。　　牛然足从机场直接叫出租车去的大连火车站，因为那里有牛策略公司在大连市场上的第一大
店。　　以前，他总说促销员是我们的衣食父母。开了咨询公司之后，他把这些营业员也当成了自己
的农食父母。牛策略公司建设大连市场时，本意是考虑到利润增长点的问题，后来也把自已的一些“
点子”、“计谋”等小成型的思考，拿到市场上去接受检验，大连市场又成了试验山，当然也有很多
的实践经验被牛然提炼成理沦。　　后来，与大连这十几家大店营业员的关系熟了之后，他意外地发
现了大连市场上的别一个作用，那就是市场反馈的作用，包括了消费者的最新动态，哪些新药、特药
上市了，谁家用什么操作模式起来了，谁家败存哪个手段上，等等。　　以后，他接到一些新项目时
，总是先拿着自己的市场调查问卷，花上一天的时间从这些营业员嘴里得到最真实的答案。他守在柜
台前作消费者调研时，也是无拘无束。　　每当他进行重要思考的时候，他都会不由自主地溜达到药
店里去。去的路上，回的路上，在药店里的时候，他都能够集中精神思考自己的问题。后来，他总结
大连市场的三大作用是：利润平台、信息渠道、实践平台。　　他心情愉快地走进了这家药店。店内
促销员午休时间还没结束，店内只有营业员在岗位上。店员小张热情地招呼着牛然：“老牛你这是从
哪来啊，怎么一副逃荒的样子。”　　牛然转身看看自己的拉杆箱，笑着对小张说：“呵呵，我出差
刚回来。”

Page 5



《拯救终端跑店之路下册》

编辑推荐

　　《跑店之路》是一本情景式的商战小说，沿着主人公的足迹和心路阅读该书，一定能得到企业策
略、营销模式、企划方案等方面的指导和启发。阿里巴巴总裁马云对《跑店之路：拯救终端（下册）
》的评价是聪明的人读了《跑店之路》就可以胜任营销总监了。从这个意义上说，这真是一本“可怕
”的书。　　聪明的人，读了《跑店之路》就可以胜任营销总监了，这是一本可怕的书。　　——马
云　　跑店之路（下册）——拯救终端：　　会议描写——深圳变革会、中山培训会、客户讨论会、
东莞批判会、新品入门部署会、订货会、区域渗透会、促销会；　　市调情景——单店下滑市调、竞
争策略市调、单店销售额市调、服务中心市调、广告大战顾客调研；　　对话情景——变革前奏对、
市场巡查车中对、两袋工程室内对、珠海鸿门宴祝酒对、江边茶馆多人对、策划密谋对；　　思考情
景——酒店茶思、瑜伽猜想、机舱冥想、闭门造车。
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