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《抢单》

内容概要

《抢单》内容简介：如果你：（符合以下任何一种选项即可）是一个浪漫的务实主义者。人生的灰色
地带——职场充斥着永远无法回避的尔虞我诈。你渴望掌握自己的命运。允许自己后悔，但不想留下
任何遗憾。是一个生活的乐观主义者。充满自信，敢于面对任何挑战。希望能在一个恰当的时机一展
宏图。
是一个相信“世事无绝对”的人。当上帝关上了一扇门的同时，一定会为你开一扇窗，而你会在这个
窗口看到更美的风景。
是一个相信“凡事皆可能”的人。但是，如果上帝没有向你伸出援手的时候，一定是你自己自救的时
候还不够努力。
是一个安于现状的人。同事间的大小冲突许多都是“无心伤害的误会”。你的生活重点在于：过好“
朝九晚五”的小日子。
是一个处变不惊的人。你从自己的经历中总结出：职场中的是是非非纯属“庸人自扰”，“明哲保身
”才是成功最基本的法宝。
那么，敬请你和我一起审视这本小说中每个角色不同的人生态度。
如果你：
不属于以上任何一种人
你不喜欢读“职场小说”
那么，感谢你看完这本小说的《阅读指南》。后会有期。
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《抢单》

作者简介

　　李凌如，女，生于大连，长于武汉。 　　工作在上海，定居在国外。 　　已可证明的个人资料
：毕业于华中科技大学外语系，一个自我感觉很良好的人，基本符合巨蟹座所有典型性格特征，小说
《抢单》的作者。　　尚待考证的个人资料：畅销小说《抢单》的作者。
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《抢单》
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《抢单》

章节摘录

　　第一章 人人都必须是双面夏娃　　看着梁杠杠像只小老鼠一样蹑手蹑脚地溜进来，肖冠男握着话
筒差点笑出声。　　梁杠杠指了指总监办公室的方向，用询问的眼神望向她。肖冠男一边对着电话继
续熟练地介绍着产品的优势，一边摇头。梁杠杠这才直起腰，快速地奔向自己的位置。　　结束了电
话，肖冠男站起来，端起茶杯学总监的样子踱到梁杠杠身边，装腔作势地说：“梁杠杠，你怎么又迟
到了？！不要告诉我又起晚了。你应该知道公司不是福利院，想来就来想走就走！连托儿所的小朋友
都明白，一个地方有一个地方的规矩。我们的规矩就是，迟到就佣金扣坐⋯⋯”　　肖冠男的模仿能
力很强。总监的上海女人形象被复制得惟妙惟肖。没等她说完，办公室里已是笑翻了天。　　梁杠杠
满不在乎地望着肖冠男：“好姐姐，你今天有没有帮我敲卡呀？”公司上班是要打卡的。迟到就扣钱
。　　“说吧，小妞，拿什么来谢大爷呀？”肖冠男装出一副色迷迷的样子，“来吧，给大爷香一口
。”“哎呀，大爷你就饶了小妹妹吧。”梁杠杠假装害羞地躲闪着。两个人很快就疯作了一团。　　
“哈哈⋯⋯”所有人都光顾着在旁边笑着看，全然没有发现总监胡若娜不知什么时候已经铁青着脸站
在了办公室的门口。　　销售总监胡若娜30岁出头，是个漂亮的上海女人。娇小的身材，独特的气质
，品位的穿着，举手投足间都有意无意地散发着一种让人无法接近的感觉。这个年龄就坐上大公司销
售总监的位置对女人来说，在某种程度上确实是一种特殊的炫耀资本。　　因此，胡若娜的脸上几乎
永远是一副高高在上的傲慢表情。沉着脸训人的时候，更是“翻脸比翻书还快”。那难得一见的美丽
微笑也基本上只有在客户签单的时候才会出现。　　据梁杠杠对星座的研究，这是巨蟹座性格中最明
显的表现：因为随心所欲地追求凡事尽善尽美而显得喜怒无常。　　等两个活宝发现胡若娜的时候，
已是“山雨欲来风满楼”了。办公室里顿时鸦雀无声。所有人立即都变忙起来，但竖着的耳朵和眼角
的余光还在偷偷静观事态的发展。　　“梁杠杠，你又在搞什么？！还有你，肖冠男！一早上就在这
里打打闹闹的，像个什么样子？！这是办公室，不是托儿所！销售电话都打完啦？！所有的客户资源
都用到了？！我们的酒会马上就要开了，你们有几个客户确定能来？！嗯？！”胡若娜一口气说了一
堆，没人吭气。　　胡若娜要的就是这种效果。她要时时刻刻提醒着周围的人，甚至也包括她自己：
她，胡若娜，是销售部总监。只有她可以决定这个部门所有人工作上的所有事务的所有最终的解决办
法。　　在胡若娜的信念里，有两种情况可以被称之为成功。　　作为一个自恋的女人，让男人为她
的美貌与气质所折服；作为一个自信的总监，不惜一切代价用权力让下属臣服于自己的威仪。　　“
我再说一遍，要是这种事再被我碰到的话，你们两个都不用干了！”肖冠男悄悄地扫了胡若娜一眼，
正好碰上她恶狠狠的眼神，肖冠男赶紧又把头埋了下去。　　胡若娜缓了口气：“不光她们两个，所
有的人都一样！我今天说她们，其实也是给你们所有人提个醒！”　　她板着脸往自己的办公室走去
，同时用严厉的口气说：“肖冠男，你进来一下。”　　等她娇小的身影消失在“总监办公室”门后
，所有的人这才长出了一口气。　　这个部门里女生占了绝大多数，只有两个男销售，成了所谓的“
洪长青”。道理很简单，客户大多数都是男人。所以应该承认，“异性相吸”有时的确是一条真理。
　　“洪长青”之一的杨志鹏先怪笑起来：“哈哈，又被活捉了！两个妹妹也太不小心了，当心被总
监喀嚓掉哦。”　　肖冠男朝他翻了个大白眼，抱起桌上的文件夹朝总监办公室蹭过去。身后传来梁
杠杠的笑骂声和杨志鹏的惨叫。　　“侧那（上海方言，脏话演变出的语气词），要你看笑话，本姑
娘先喀嚓了你！”梁杠杠一面用上海话骂杨志鹏，一面用报纸敲他的头。肖冠男头也不用回都想象得
出来那是个什么场景。　　杠杠这个小东西。肖冠男忍住笑，回过头把食指放在嘴上，等所有人都各
就各位了，这才敲响了办公室的门。　　“进来。”胡若娜的声音传出来。她深吸一口气，推开了门
。　　“坐吧。”胡若娜在埋头写什么，头都没抬。肖冠男在她对面安安静静地坐了下来。五分钟以
后，胡若娜才把桌上的文件收拾起来，严肃地看着肖冠男：“说吧，你这个月有几个准客户？”　　
肖冠男当然是有备而来。她打开文件夹，在十分钟之内给了胡若娜一个简单扼要但很明确的月销售计
划。胡若娜紧绷着的脸开始有了一点松弛的迹象。　　“所以，你就可以放心大胆地在上班时间胡闹
了？！”听出语调里的一丝调侃，肖冠男立刻显出一副被冤枉的表情：“哪有啊，我这可是狐假虎威
哦。有目的地教育大家，总监在和总监不在都应该表里如一⋯⋯”　　胡若娜听到下属的恭维，流露
出了掩饰不住的得意之色。不过，她和肖冠男彼此都太熟悉了，肖冠男那点小把戏在她眼里是雕虫小
技。
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《抢单》

编辑推荐

　　女销售VS有钱的男客户：“暖昧”是精神上的潜规则；女销售VS有魅力的上司：各取所需是真正
的平衡点；女销售VS有能力的同事：撞单时，没有真正的朋友。　　机会有时候是“抢”来的，因为
你知道，其实你周围的每个人都做好了准备，关键时刻要看谁的动作最快！
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《抢单》

精彩短评

1、一本女性逐渐成长过程的书
2、女人做销售，就像与狼共舞。外表风光，内心凄惶，历经浮华之后，主人公选择了更有幸福感的
生活：离开这个战场，改去做狼性不那么强的市场策划工作——在离家不远的城市。女人终归无法狠
下心来象男人那么凶残地去争斗。古话里的“妇人之仁”，大抵说的就是这个吧。
3、非常一般的职场小说
4、还是现实点好
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《抢单》

章节试读

1、《抢单》的笔记-尾声

                “对业绩和佣金的渴望也曾充斥着她的大脑，膨胀着她的血管。让她为之无所顾忌地付出，让
她忽略一去不返的青春，让她面对丑陋时麻木⋯⋯

       如今，当那些渴望褪去，面对自己的重新选择时，肖冠男需要的是另一种渴望。

       渴望把生活牢牢地掌握在自己的手里。

       肖冠男无数次问过自己：你到底想要的是什么？也许你确实能成为这个行业的佼佼者，可当你发
现这种生活不是你人生的全部定义时，就要勇敢地选择离开。

       这不是懦弱或者逃避。这是对你的生命负责。”
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