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《狼獾》

前言

　　自序：　　八分熟女，十年妖娆/王野　　过完三十岁生日的某一日，突然发现，二字头这十年，
或许是女人一生中最美好的阶段。　　健康、青春、爱情⋯⋯一切都刚刚好。　　可是却找不到一个
合适的词能形容女人这美妙的十年。　　应该做个什么样的女人，才对得起这明明白白却又如此短暂
的青春？　　灵感是突然闪现的。　　又某日，被咖啡烫了唇，突然福至心灵，一个词突然闯进我的
大脑，现在你们都知道了，它就是——“八分熟女”。　　说说我心中的八分熟女的定义。　　首先
，八分熟女年轻，她们应该小于等于30岁；　　其次，八分熟女不一定有真正熟女那么成功的事业和
丰厚的收入，但是她们一定有稳定的工作和能负担自己生活的薪金；　　她们或许职位不高，但是她
们的工作能看到晋升的希望。　　八分熟女没有十分熟女那么丰富的人生阅历，但是她们至少谈过恋
爱、有过跟异性亲密接触的经历；　　最后，我理想中的八分熟女，最好还要受过一些不大不小的伤
害，这样，她的眼睛里才会有我想要的内容。　　至于气质内涵这些形而上的东西，正如乳沟，挤挤
总会有的。　　其实我最终想表达的是，黄金十年中，女人最理想的状态。　　离开校园，独立生活
，吃过亏受过伤之后，多了对生活对爱情的感悟。　　20-30的女人，坚强独立却又柔软，知道自己想
要什么，有清晰的目标并始终朝着自己的目标前进。　　对自己，她们八分坚强，二分柔弱；　　对
形象，她们八分性感，二分写意　　对工作，她们八分世故，二分天真；　　对生活，她们八分理智
，二分感性；　　对爱情，她们八分投入，二分自我⋯⋯　　她们或许还不能熟练地隐藏自己，她们
勇于给自己犯错误的机会，她们敢于向现实示弱，她们能容忍自己和别人的后悔。　　总之就是向完
美前进的初级阶段，不断学习，不断超越；目的明确，愿赌服输。　　所以，与熟女相比，八分熟女
最多的，不是已有的成就，而是无穷的希望。　　我认为，做个八分熟女，应该是优质女人情感生存
状态的理想概念。　　愿与所有“八分熟女”们共勉。
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《狼獾》

内容概要

《狼獾》讲述了：肖稳剑，武汉大学新闻专业高材生，康亚建材集团总裁助理，在参加了一次特别培
训后，被派往武汉执行一项秘密任务。在全球经济危机到来之时，康亚集团想通过与日本著名企业的
合作走出困境。当获悉日方派出的代表是肖稳剑大学女友，且近日回到武汉老家时，跟日方代表谈判
的公关工作便落到了肖稳剑的身上。
康亚集团武汉公司在主攻文化城建筑工程的建材天花供应业务上，遇到了强烈的竞争对手。文化城的
建筑方即甲方单位是东方图书局，肖稳剑有老师、同学跟该局有着密切的关系。武汉公司总经理看中
了肖稳剑身上的资源，因此，肖稳剑在执行与日方谈判代表公关工作的同时，肩上又多了另一项重要
任务。
前女友躲避自己，竞争对手虎视眈眈，而康亚的营销副总裁、自己培训老师也突然“变节”，并劝说
他一起投诚。更让肖稳剑感到触目惊心的是，日方代表、自己的前女友与自己三岁的女儿在同一时间
神秘失踪⋯⋯这一切该如何选择和应付？公司的任务将如何完成？小说将一一解密和回答。
重要的是：与其他职场商战小说相比，《狼獾》彻底颠覆了传统职场商战小说的陈旧路线，开辟了职
场商战新概念。
看点一：寓意更加深刻，反映的职场商战更真实、更具体；
看点二：灌输了更多的培训课程，且以动物作为个案进行剖析，更具说服力；
看点三：精巧的商战构思，深刻的人性思考；
看点四：无懈可击的营销理论，让人怵目惊心的丛林法则；
看点五：本土企业的厮杀，中国式的兄弟争斗，超越外企返璞归真。
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章节摘录

　　第一章 临危受命　　1　　三月，武汉就像澳洲雨林，阵雨马撒尿一般断断续续。　　2009年新
的虎狮之争的大战打响之前，肖稳剑被董事长兼总裁康国强派往武汉参加一年一度的经理培训。　　
经理班的培训，康涯集团每年一次，只是举办地每年变换，前年在成都，去年在北京，今年在武汉。
　　肖稳剑是康涯集团总裁康国强的助理，除给总裁建言献策和参谋一些与文化有关的战略、品牌、
营销、广告方案外，还负责企业内刊的审稿工作。一般来说，像他这样的，无须参加这种以营销经理
为主要受训对象的培训。但总裁点了他的将，即使肖稳剑有想法也只好欣然前往。　　康涯集团是有
着二十年历史的建筑装饰材料公司，其拳头产品“康涯”牌硅钙板天花，和缙鸿集团的“缙鸿”商标
并列为建材装饰行业天花吊顶中的一类品牌，在建材界充当着领头羊的角色，占据着老大的地位。　
　为应付激烈的市场竞争，康涯集团越来越注重管理人员的素质培养和技能培训。而此次的主训师是
是刚刚从康涯北京公司营销副总经理提升为集团主管营销的副总裁的费水清，既有高学历，又有实战
经验，人称“东北虎”。　　“东北虎”的称谓一因他是东北人，二因他的能力强。不过，他“虎威
”形成的关键，是因为他曾一个人单刀直入，拿下当时来说几乎没有胜算的北京某体育中心主体工程
的天花吊顶业务，从而在业内虎虎生威、赫赫有名。　　费水清的培训也颇具特色，给众多年轻学员
耳目一新之感。肖稳剑尤其喜欢。　　培训那天，费水清握着电鞭，眼睛像猫头鹰一般在投影仪与学
员间扫射，然后充满着激情说：　　各位，你们知道，世界是平的，也是凹凸的，地球是圆的，也是
动态的。动态的地球告诉我们，各色物种因生存而进行的争斗，在给地球增添了精彩纷呈的画面、给
我们人类的生活添加了无限乐趣的同时，也提示和警醒我们：一切自然的法则，都是优胜劣汰。　　
我们的授课着重从丛林法则，即动物的优与劣、智慧与愚笨、身体构造与天然本领几方面，再结合我
们企业行为中的营销、企划、管理进行分析、探讨。　　下面大家请看画面——　　这是什么？狒狒
。狒狒是非洲热带草原最著名的猿猴类动物，它有巨大的头、用于储存的颊囊、长长的像狗嘴一样的
嘴部、细而弯曲的尾巴和粗壮的四肢。它们主要生活在地面上，靠四肢行走。它们是群体动物，家庭
与家庭之间互相团结，很有爱心。它们每天早上起来，会沿着一条固定的路线出去活动。大家注意“
固定路线”。就是说，它们从不改变这样的路线。于是，这就给狮子和巨蟒造就了机会，从而伏击它
们。虽然它们的头领为了防止敌人的偷袭，也会做一些周密的安排。但是，它们并不灵活，从来没有
想到过要经常变换路线。　　好，我们把两个词记下：固定、改变。　　我们再看棕熊。棕熊是高大
强壮的哺乳动物。它们的眼睛和耳朵都很小，视力和听力都非常微弱，但它们的嗅觉却非常灵敏。因
此，它们主要靠嗅觉来觅食。在生活中，我们经常说，笨熊笨熊，其实说的就是棕熊。那么棕熊怎么
个笨法呢？它们捕捉小动物的时候，如果碰巧遇见一窝，便一个一个地捉来往腋下塞，尽管塞了后一
个掉了前一个，但它们仍然一如既往，不知改进。这样，倒霉的猎物总是最后一个小动物，只有它，
才会真正成为棕熊的点心。　　我们现在又可以记下两个词：一如既往、不知改进。　　我们再来看
另外两种动物。一种是乌龟，它有坚硬的龟壳，自己没有攻击性，但防身是好手，所有庞大动物几乎
都拿它没有办法。但是，你们知道吗？它一旦翻身，就转不过来，只能等死。还有一种青藏高原上的
特有动物——白唇鹿。白唇鹿的雄鹿们为了建立自己的地盘，经常用分叉角和其他雄鹿搏斗，而使它
们的分叉角牢牢地绞在一起，结果，这些雄鹿会因长时间卡角而饿死。　　好，这里，我们又有两个
词可以记下：一是翻身，二是卡角。　　大家有没有发现，乌龟和白唇鹿，一个是不小心的翻身，一
个是打架的卡角，都是小错误。小错误的结果是什么？坐而待毙、同归于尽，惨烈的结局。狒狒和棕
熊一个是灵长类动物，一个是哺乳动物，都是天敌不太多的物种，尤其是棕熊。但是，前者因为教条
，给狮子和巨蟒创造了条件；后者因为呆笨，浪费了时间和资源，做了无用功。　　在销售和策划活
动中，我们有没有犯这样的错误？我们有没有经常给对手创造条件？有没有一天到晚浪费时间，做无
用功和呆笨的事情？　　请高声回答！　　对！有！简直太有了！也太多了！　　那么，我们该怎样
规避呢？　　眼睛前视，再看屏幕，我们来学习几种动物的生存策略。　　有两种叫作獾的动物，一
是狼獾，二是蜜獾。大家注意，看它们是如何管理自己、经营自己、推销自己，从而获得优先的生存
权利的。　　首先看狼獾。狼獾也叫貂熊，常栖息在悬崖下或乱石堆中，喜欢过单独生活，多在夜间
活动。哈哈，有点像我们的营销员。当然，也不对，我们是讲究团队精神的，对不？　　狼獾性情凶
猛贪婪，擅于游泳和爬树，力气惊人，能拖走比自身重数倍的动物尸体。大家看，丛林狼发现一头死
鹿，打上主意了。可是，后面，看到没有？我们的主人公狼獾来了，它都不用吆喝和怒吼，丛林狼早
就久仰它的大名，撒腿就跑。而我们这位小个子大力士居然把死鹿拖上了树。再看，那边灰熊在享受
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美餐，是一只野兔。狼獾来了，龇牙咧嘴对着灰熊一阵威逼，居然把熊赶跑了。牛逼吧？牛逼！给我
们的狼獾一个掌声！　　回到我们的业务上来，康涯品牌怎么样？很棒。对，很棒！但是有和我们同
样棒的缙鸿品牌。在资历和产品质量上，缙鸿甚至比我们更胜一筹。还有国内后来居上的美令、长江
品牌，质量也过硬，技术也了得，都在国内小有名气。缙鸿似灰熊，那么我们敢不敢做狼獾呢？敢不
敢向他们挑战呢？敢！好，给自己一个掌声！　　但请大家记住，敢字不是喊一声就完事了的，它需
要技能、技术和本领。也就是除了胆略、勇气外，还需要力气。你看人家狼獾身体锻炼得多棒，小伙
子多结实，吓跑丛林狼、逼走大灰熊是很自然的了，因为它力气大、底气足嘛！所以，各位要做好事
情，必须学习狼獾，锻炼身体，赚足力气，有滔天大胆、敢叫日月换新天的气概！　　接下来我们看
蜜獾。蜜獾这家伙有点狡猾。大家知道它为何叫蜜獾吗？顾名思义，这小伙子喜欢吃蜂蜜，用我们的
话说有可能是花花公子，喜欢花呀蜜的。我们看它是怎么吃蜂蜜的。首先，它不怕死，不怕蜜蜂蛰。
当然，它不怕除了勇气外，还因自己武装好了身体，那就是自身的皮厚，毅力坚忍，一双爪子还能反
击袭击它的动物。其次，它懂得利用信息，互相借力。这是他的看家本领、个性招法。我们专门来看
看它这其二的招法。　　自然界还有一种喜欢吃蜜蜂的鸟，叫黑喉响蜜鴷鸟。这名字有点拗口，但名
气却不小，也是阴谋家之一。　　本来鸟和獾一个天上飞，一个地上跑，是八杆子打不着的两个主。
可它们居然沆瀣一气、狼狈为奸了。蜜獾对老黑说，你飞起来方便，速度比我快，信息量大，看哪里
有蜜蜂窝，一有就呼我，你知道，我替你压阵，比你单个作战要好得多。老黑鸟说，没问题，有钱大
家赚，有好处大家得，一有信息，我就发信号，我不会忘记兄弟的。其实，老黑鸟是利用蜜獾的破坏
力。因为它是一只鸟，没有什么破坏力，而蜜獾有。　　就这样，两个家伙，一个是空中力量，一个
是陆战队，配合得非常默契，无奈一身美名、一世英名的蜜蜂，好多就被这两个结成战略联盟的家伙
毁了。　　獾都有独体作战和夜间行动的习性，前者狼獾是典型的个人英雄主义分子，靠勇敢、胆略
、力气致胜；后者蜜獾是团体作战的典范。具体到我们做营销，何尝又不是如此！一方面，我们需要
个人业绩、英雄主义，只有这样才能检验你的技能、本领；另一方面，我们需要团体作战，互相配合
，只有这样才能体现集体力量的强大，同时也检验每个人的合作精神。　　獾在夜间作战，这就如同
我们休息时间去陪客人吃饭、唱歌，或者帮客户解决一些力所能及的问题一样。可大家知道，上班不
是这样的，是按部就班的。你们说，做营销和企划的，能完全这样吗？显然不能！我们苦啊，我们不
能八小时外休息！呵呵，当然，我们也甜，苦中有乐嘛！所以，每个营销人员必须清楚，你选择了这
一行，就意味着没有八小时的工作概念，一天二十四小时都奉献给了这一份工作。　　狼獾和蜜獾夜
间活动，白天休息，这就是管理，他们既单干，也合作，这就是营销，也是经营。它们利用鸟的信息
获得猎物，利用力气搬猎物上树，储存食物，这就是经营中的技巧和细节。　　⋯⋯　　2　　培训
一结束，当所有的学员像临时汇集起来的秃鹫，在完成啄尸任务后四散而开时，肖稳剑却被费水清神
秘地拉到了康涯集团武汉公司，并径直进了总经理康宝乐的办公室。　　费水清此行不止一个人。一
路上开车的是他的助理郝文艳。郝文艳是一个年龄在二十七岁左右的女孩，说话声音很甜，笑起来脸
上的两个酒窝迷死人。在培训期间，她自始至终在会场，除了主持，还负责音响、投影仪、灯光的调
制和训练工具的提供等辅助工作。　　一进办公室，康宝乐的大手就像螃蟹的钳子一般抓住了肖稳剑
的手，热情地连声说：“欢迎肖总助！欢迎肖总助！”好似他早就盼着肖稳剑的到来。　　康宝乐是
总裁康国强的二公子，也是集团董事会成员。他在武汉经营多年，其能力表现在把一个起初只是办事
处架子的单位弄成了现在集团属下最大的有着独立法人资格的有限公司，且还在汉口郊外建造了一所
集团最大的生产工厂。因此，他是目前康涯集团最大的封疆大吏，也是企业未来最有可能成为总裁接
班人的人。　　肖稳剑是武大新闻系的高材生，毕业后在广州《羊城商业报》当了两年财经记者，因
写批评报道得罪了某官员被报社扫地出门，一气之下投身企业做了企划文案专员，后来又做了经理，
一年前又被提升为总裁助理。因此，虽然他人在总部，与康宝乐见面不多，但对这个康少总还是比较
熟悉的。此时见康宝乐如此热情，虽然双手紧握住对方予以回报，但也少不了纳闷地说：“康少总，
欢迎我什么呢？”　　康宝乐没有回答，眼睛去看费水清，同时也看了看正拿着本子做记录的郝文艳
。费水清便喊着肖稳剑的名字问：“稳剑，你进康涯是我介绍的，我们彼此熟悉。下面的问题希望你
如实回答。”　　见费水清如此严肃，本来轻松的肖稳剑此时反倒紧张起来。　　“武汉大学是你的
母校吧？”费水清问。　　肖稳剑愣了一下，心说突然问这个干嘛呢？但还是“嗯”了一声。　　“
在武大谈过恋爱吗？”费水清又问，且问得有点像八卦话题。　　肖稳剑有点摸不着头脑，他看看费
总，又看看康少总，似乎想判断他们是工作需要还是男人间的无聊嬉闹。　　当看出四只眼睛郑重地
望着自己，期待着回答，且没有丝毫戏谑的迹象时，才老实地回答道：“有过一次。”　　然而，肖
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稳剑回答的声音很低——毕竟不乐意谈论自己过去的事。武大的恋爱，是他刻骨铭心的一次成长，也
是他的第一次感情历练。因为有故事，有伤心，所以，他不愿提起。可偏偏今天这好像狐狸给鸡拜年
——没安好心的费水清，以集团副总裁的身份，来提审他的隐私。　　“说说吧。”费水清开始催了
，其口气有点像下达命令。　　肖稳剑动了动嘴，因不悦引起他本能的反抗，继续沉默。　　而一向
大大咧咧有点粗鲁的康宝乐，此时鼓励肖稳剑说：“有什么大不了的！‘男人泡妞到处吹，女人被泡
不认账’。你是男人，怕什么？交流一下恋爱经验嘛。”又说：“费总是有重大任务交给你呢，你小
子就说吧！”　　肖稳剑三十一岁，而康宝乐仅比肖稳剑大一岁。因此康宝乐一下子就将肖稳剑纳入
了哥们行列，说话也就非常随便。　　肖稳剑想想后说：“你们关心这件事干嘛⋯⋯她是我同学，是
我们班的班花，我喜欢她，她也喜欢我，但后来分手了。毕业后她去了日本，几乎断了联系。”　　
“她叫什么名字？”　　肖稳剑很不情愿地说：“王海芸。”　　“王海芸，是她吗？”费水清伸手
让郝文艳递过一个本子。费水清从本子里翻出一张照片，递给肖稳剑。　　肖稳剑眉一愣，点头。是
的，这是海芸大学期间的一张照片，但照片怎么在他人手里呢？　　康宝乐将脸凑过来看照片，坏笑
着对肖稳剑说：“你小子艳福不浅嘛！”　　费水清接着又问：“你们之间还是好朋友吗？”　　肖
稳剑说：“算是吧，但很久没有联系了。”这肖稳剑已经说第二遍了，确实，他说的是实话。　　“
这么多年，你找过她没有？你应该知道，她去了日本吧？”　　费水清开始絮叨起来，这让肖稳剑怀
疑他不是营销副总裁，而是聒噪的人事部经理。　　“你没有找过她吗？其实，只要真心找，是可以
找到的。可以问同学，问老师，问她的家人，问⋯⋯”费水清自问自答。　　肖稳剑沉默。他想尽快
结束这样的谈话内容，便说：“费总，你要我做什么，直说吧。”怕费水清觉得自己的话太硬，又加
了一句：“只要我能做的，尽管吩咐！”　　“好！要的就是你这句话！”费水清敲打一下桌子，然
后欣喜地站了起来，郑重地说，“稳剑，是这样的。你可能还不知道，王海芸目前回到了中国，她是
日本山木株式会社董事长山木先生的董秘，也是中国投资顾问。她目前正带着山木先生的中国顾问在
国内考察，近日已经来到了武汉。山木公司是国际著名建材企业，这两年有计划在中国投资建筑装饰
材料项目。根据引荐山木公司到中国考察的中国咨询顾问提供的情报，他们在武汉投资的期望更高，
武汉九省通衢的地理位置对他们很有吸引力。另外，据情报分析，他们对林美的那个美令公司，似乎
也很感兴趣。”停了停，走拢肖稳剑一步，又说：　　“你在康涯也有三年了，你应该知道，康涯前
年就作了香港上市的计划。但去年碰上全球金融大危机，加之我公司产业单一、销售受阻而出现各项
指标下滑之势。日本山木株式会社资金雄厚，其厨卫产品世界有名。前不久，集团高层开会决定，希
望通过与山木公司的合作，全面推动公司上市，走国际品牌战略路线。但是，我们的竞争对手——缙
鸿公司尽管已经上市，但也一直想在国外拉个大股东搞重组，也正虎视眈眈着这块蛋糕，也在派人和
山木公司接触。还有美令，虽然和我们康涯以及缙鸿比，或许还够不上一个层面，但反映上来的情报
不得不重视。因此，这两家公司，目前是我们最大的劲敌⋯⋯”　　说到这里，费水清声音提高了八
度：“你是集团的人，是康国强总裁面前的亲信，因此你有这个责任和义务，在这一很有战略意义的
工作中出力——出全力！现在情况紧急，你必须马上进入角色。我和康少总商量了一下，你现在就以
集团总裁助理协助武汉工作为名，驻扎在武汉，开展对海芸、对日本山木公司招商引资的公关工作，
直到成功为止！”　　3　　晚上，康宝乐请肖稳剑吃饭。康宝乐比白天谈话更亲切，像虎兄豹弟似
地拍着肖稳剑的肩膀说：“稳剑，费总交给你的只是一个工作，这个工作能唤醒你的爱情，使你焕发
出更大的青春活力。但我这里还有一工作，且非你莫属。而这一工作，却能唤醒你对财富和人生成就
感的强烈追求，因为除了能使你赚一笔高提成外，还能让你在业内从此盛誉伴随，并得到我家老头子
的赏识。你应该知道，费水清能从一北京公司的营销副总当上集团的营销总裁，就搭帮拿下了北京体
育中心的天花业务，正面的影响极其大。”
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编辑推荐

　　《狼獾》是一部震撼800万读者的绝版商战经典小说。　　中国职场商战文学最新代表作。　　丛
林以宁静蕴藏杀机，城市凭吵闹掩盖血腥。商贾云集的都市，如丛林般虎狼出没；利令智昏的时代，
职场阴谋到处上演。总裁助理如何鏖战杀机四伏的商业战场？
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精彩短评

1、大学时看的，很好看的一部书，现在想重温一下，来豆瓣这里竟然静悄悄，内容挺精彩的～～
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