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前言

　　报告文学虽然是文学中的新军，但报告文学能够直观快捷、集柬深刻地反映并揭示当代社会现实
中的事件、人物和问题，因而在当今的大众阅读中已经成为文学读物的大餐。　　虽然近年来写报告
文学的大家及其轰动性的作品不如上世纪80年代，然而报告文学（或纪实文学）的风景在全国浩如烟
海的大众性报纸的连载版面上，却占据着主导地位和最多的版曰，成为大众阅读中最广阔又最为夺目
的风景。　　要知道，这是一个市场化的时代，读者有充分的自由选择他们自己喜欢的读物，激烈的
报刊市场竞争中的阅读率调查决定着每家报纸每个版面的生死存亡。报告文学或纪实文学能够占据连
载版面的主导地位，原因显而易见：读者喜欢。　　读者喜欢，同样是面向市场谋求发展的文学杂志
的应有选择。　　新世纪以来锐意改革，佳作迭出、发行量连年稳步提升的《北京文学》（精彩阅读
），除了每期奉献赏心悦目的“好看小说”大餐，其品牌栏目“现实中国”每期的报告文学作品，更
是以敏锐独特的社会视角和现实生活的贴近性，聚焦社会热点，揭示现实矛盾，反映社情民意，不断
推出像《从分数重压下救出的少年英才》《老年悲歌》《遭遇美国教育》《血泪打工妹》《中国人民
的理财生活》《田凤山：一个省部级高官的畸形人生》《高考殇》《天使在作战》《中国婚姻质量报
告》《留守在陕北的知青》《富翁是这样打造的》等等一大批报告文学的精品力作。　　所有这些报
告文学的精品力作，因为题材往往切中百姓关心的热点话题而引起大众读者的极大兴趣并产生强烈反
响。《北京文学》（精彩阅读）每期的报告文学刚一刊出，就会受到全国各地报刊的争相连载或转载
，转载率数年来一直在全国文学期刊中名列前茅。　　《从分数重压下救出的少年英才》和《老年悲
歌》的发表，还曾直接促使当期《北京文学》（精彩阅读）杂志的脱销。
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内容概要

《2009-2010年度北京文学优秀报告文学精选》内容简介：热切地关注现实，敏锐地紧跟时代，真诚地
贴近大众读者，精心地策划组织作品，正是近年来《北京文学》(精彩阅读)刊发的报告文学作品广泛
赢得读者的原因所在。鉴于《北京文学》(精彩阅读)报告文学所产生的强大的市场效应，应各界读者
的强烈要求，我们每年都要编辑一本优秀报告文学精选。
这本《 (精彩阅读)优秀报告文学精选》，就是《北京文学》(精彩阅读)2009～2010年刊发的报告文学作
品中的精华。
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书籍目录

俄罗斯的中国农民富翁是这样打造的——对中国式妈妈的批判开国盛典一个黑色家族的疯狂与覆天—
—公安部2007年第二号打黑大案纪实一个民族的开放记忆造假者的救赎筑巢——汶川大地震破碎家庭
重组纪实中国私人侦探自述
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章节摘录

　　第一章  拓垦俄罗斯，中国农民第一人　　出国——天生不服输　　高大强出生在黑龙江省逊克
县边疆镇，他一来到人世问，就没有得到任何的温馨和幸福。童年的记忆对于高大强来说，除了寒冷
和饥饿，没有任何色彩和光亮。随着年龄的一天天增长，高大强显得特别地懂事和成熟。在父母省吃
俭用下，高大强从小学读到初中，又完成了高中学业，他对大学充满了希冀。然而，1989年他在高考
中失利，只能另谋出路。1990年初冬，高大强毅然决然地离开了黑土地，来到俄罗斯，加入了“倒爷
”队伍。这条路并不顺利，他一次次受挫。　　1992年冬季，高大强来到了布拉戈维申斯克市的一个
小镇，开始做起了倒卖冻梨的生意。这一本生意，高大强是将自己一年二万元的积蓄，全部拿出，从
我国黑河口岸过货，运到这一小镇。可是，高大强叫卖了好几天，只是星星点点地卖掉了一些。然而
他并不死心，第二天又雇当地司机出去卖梨。　　就在收工返回之际，司机倒车一不小心，车栽进路
边的深沟里。司机当时就被撞晕了，高大强却被梨筐压住了身体，只有头部留在了外面。他拼命呼救
，被几位俄罗斯人救了出来。当时，他首要的任务是将司机送进附近医院。他被摔得鼻青脸肿，吭都
没有吭一声。回到住处，只是抹了抹医治外伤的药水。　　到了天气转暖时，高大强的梨真的卖不动
了，眼睁睁地看着冻梨化成了紫色的水流，淌了整整一地。这一次失败，他身无分文了。怎么办？重
重心结谁来解？想要回到逊克，可他又无颜去见自己的父母和乡亲们。　　没有办法，高大强只好咬
着牙，从1993年8月开始，在朋友那里借来了一辆破旧的自行车，准备到距离40公里的伊凡诺夫卡水库
贩鱼到布市来卖。尽管他起得很早，车子骑得很快，却被骑着摩托车的俄罗斯鱼贩子超过。因此，他
时常上不到鱼。上不到鱼不怕，那我就“慢鸟先飞”。他每天早晨2点钟就起床，匆匆忙忙地奔向水
库。卖鱼可不是闹着玩的事情，因为是在露天市场，又是炎热的天气，火辣辣的太阳晒得头都疼，鱼
卖不了又要腐烂。没办法，他只好操着半生不熟的俄语，拼命地喊叫。喊得他口干舌燥，有时照顾不
周，还要丢东西。不是今天丢雨衣，就是明天丢秤杆，后天干脆就丢鱼。　　这鱼，实在是没法再卖
了，吃了一个月的辛苦，换来了百十元钱。高大强觉得：不行！　　当年秋季，高大强决定不回逊克
县的家乡，为了使自己走过这一漫长的冬天，他来到附近的农场，走进田野里，拾捡着秋粮，什么玉
米、黄豆，他都一起拾捡。豆枝、豆荚捡净以后，他就去挖老鼠洞取豆粒。贪黑起早，饭都顾不上吃
。10多天下来，他的膝盖磨出了血，手掌划出了口子，鞋子都露出了脚趾头，脸晒得和黑人一样，瘦
得让人都不敢辨认。　　紧接着，高大强走进中国人在布市开办的美食城，干起了清洁员的活计，他
主要负责楼梯、大厅的洗手间卫生。由于这个酒店的生意特别好，这给清扫工作带来了很大的困难，
他拿起两杆大拖布守在洗手间旁边。　　常有中国顾客将用过的口布，扔进卫生问的下水道里。狭窄
的通道经常被堵塞，有时一天要堵塞数次。高大强不得不用搅鞭，甚至连手臂一同伸进下水管道，脸
部常常被溅上粪水。这一边刚刚忙完，那一边的楼梯和大厅又需要清扫了。他楼上楼下忙个不停，累
得腰酸背疼，浑身是汗。因为高大强干的是极为埋汰的活计，吃饭的时候怕影响别人的食欲，他便主
动一人到旁边去吃。　　高大强的拼搏和不怕苦的精神，深深地赢得了在俄的中国老板的赏识。有一
天，老板得知高大强在经营生意上的失败，便鼓励他、支持他、帮助他东山再起。　　崛起——敢为
天下先　　1994年年初，高大强在中国老板的支持下，离开了他朝夕相伴的“倒包”队伍，从布拉戈
维申斯克市走出，返回到他起步的波亚尔科沃镇，一纸申办独资企业的申请，郑重地递交给了俄罗斯
的当地政府。　　说实在话，俄罗斯对国外人的企业管理是非常严格的。一个中国农民想要在俄罗斯
创办独资企业，那就难上加难了。要想办企业就得有公司，取得法人资格。在俄罗斯申办一个公司，
手续十分繁琐，需到莫斯科去审批。与此同时，俄罗斯人办事的效率相当低下，用“蜗牛”来形容一
点都不为过。　　为了尽快办理审批手续，高大强通过俄罗斯的朋友，用高薪聘请了一名俄罗斯律师
帮助他，不到三个月时间，就将审批手续全部办理完毕。俄方正式批准了高大强申办的“波亚尔科沃
种植养殖场”，成为俄罗斯米哈伊洛夫区波亚尔科沃镇第一家由中方投资兴办的外资企业。企业成立
的第一天，俄方当地政府官员及相关领导都前来祝贺。　　于是，高大强便将自己打工的一点积蓄和
朋友资助的资金集中起来，对波亚尔科沃镇进行了广泛的调查研究。之后，他毫不迟疑地办起了年孵
化能力3万只的鸡雏孵化厂。在国内购置一套孵化设备，在当地以每个种蛋一元钱收购种鸡蛋。当年
孵化鸡雏2.5万只，每只售价3元，每只纯利润1.5元，仅此一项年收入3.7万元。　　有了这一经济基础
以后，高大强便把目光瞄准在俄罗斯的农业开发上。他看到，俄罗斯市场销售的蔬菜自产较少，特别
是西瓜都是从中国过境的。于是，他马上与当地俄方达成了协议，租种了俄罗斯90亩弃耕地。随即，
高大强回到家乡，将会种西瓜的两名亲属聘请过来种植西瓜。　　在种植和田间管理期间，高大强和
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两名亲属，吃住在田间地头搭建的临时窝棚里，昼夜不停地研究、分析、观察，并采用了科学种植、
科学管理等方法，这些西瓜以亩产5000斤的产量喜获丰收，总产已超过40余万斤。他们的西瓜口感好
，皮薄鲜嫩，个头匀称，深受当地俄罗斯居民的喜爱。　　为了进一步扩大销售，高大强采取设点和
分散销售的办法，许多俄罗斯人甚至不远百里，成群结队地来到地里，当场挑选，当场验个儿。他们
以每公斤2元人民币（比市场价低0.3元）的价格，不到半个月时间就销售一空。这一下子，高大强种
植的西瓜纯收入达25万余元。　　随即，高大强扩大了农业开发规模，又租种了土地1500亩，增加了
马铃薯、圆葱、大豆三种作物。其中，圆葱种植了30亩，马铃薯30亩，西瓜120亩，大豆1320亩，当年
各种作物均获得了好收成，纯收入已达50余万元。　　高大强在俄罗斯大搞农业开发成功了，高大强
的名字叫得越来越响了，高大强的成功经验传得越来越远了。　　头雁——高飞带群雁　　可是，光
靠自己一个人忙不过来。他需要人手。他先带自己的父亲和自家亲友一共5人到俄罗斯创业。到了秋
天，他们每一个人乐呵呵地揣回来1.8万元。这几个人一回到村子，连家门都没有进，就被乡亲们围了
个水泄不通。　　这几个人的宣传，那可是不用花钱的“活广告”呀！高大强的事业和这几个人胜利
返回的消息，就像长了翅膀一样，很快在南北二屯边疆镇逊克县传开了，在黑河市附近村屯的村民中
传开了，就连嘉荫县的农民们也都找上门来了。　　一时间，高大强家的屋里、院内人声鼎沸、人山
人海啊！在这里，齐聚着本村的、外村的、外乡的、外县的农民们。此时的高大强感到身上的担子更
重了，责任也更大了。　　他顾不得连日国内国外奔波所带来的疲惫，亲自把关，选定了80名农民。
然后，他用10天时间，为这些农民补习日常生活中的俄语。后又与俄罗斯方签订了4.5万亩土地承包合
同，租期为49年。　　高大强自己经营1.5万亩，其余3万亩承包给四个农民兄弟经营组。春节刚过，
高大强率领80多人的农民队伍，意气风发地开进了俄罗斯。到了秋天，高大强说到做到，每一位农民
乐滋滋地怀揣着1.8万元钱，有的还高达2万元人民币回到了家乡。　　高大强并没有沾沾自喜，徘徊
不前。相反，他经过反复考察论证，第二年他在俄罗斯阿穆尔州布拉戈维申斯克市投资近百万元建起
了千头养猪场，又安排了国内20名农民就业。　　这位十几年前，高考落榜的回乡青年，经营连遭挫
折失败，重新振作起来后，第一个打起了“开发俄罗斯农业”的大旗，应该说是事业有成了。可他，
却把已有的成就看作是过去的一切，把今后的发展看作是从零开始的起步。他的发展宏图是：　　在
俄罗斯阿穆尔州布拉戈维申斯克市建设占地面积15公顷的大型砖厂，目前土地审批前期工作已经就绪
；　　利用自产大豆、玉米秸秆等农产品建立一个综合型的饲料加工厂；　　到2010年，计划安排300
名农民就业；　　成立赴俄农业协会。他将多家分散经营的劳务人员组织起来，成立中国赴俄劳务人
员农业协会，实行统分结合，规模化经营，市场化运作，为赴俄劳务人员搭建发展平台。　　P2-4
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编辑推荐

　　一个黑色家族的疯狂与覆灭　　开国盛典　　富翁是这样打造的　　俄罗斯的中国农民　　汶川
大地震破碎家庭重组纪实　　中国私人侦探自述　　造假者的救赎　　一个民族的开放记忆　　开国
盛典　　造假者的救赎　　中国私人侦探自述　　俄罗斯的中国农民　　一个民族的开放记忆　　筑
巢——汶川大地震破碎家庭重组纪实　　富翁是这样打造的——对中国式妈妈的批判　　一个黑色家
族的疯狂与覆灭——公安部2007年第二号打黑大案纪实
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精彩短评

1、这本文集有点想要讨好所有人的意思，总有一篇适合你。当然，也会有你不感冒的东西。
2、不错的书籍，优美的文字，大师作品，值得拥有
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