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精彩短评

1、当当网，你好！我买的书今天收到了，可以说我很不满意，本来想拒收的，看到送货工作人员那
么辛苦就还是收下了：前几次买的书我本来就不是很满意的，当时挺忙也就没有上来说什么了，今天
我收到的书特别的脏，而且从我购买到今天都快20几天了，我不明白的就是为什么卓越网可以那么准
时的送达？？而你们却...我不是要评论你们两家公司哪家好，而是向你们反应这个事实。如果我下次
还在贵网站买东西，请你们多多改善，也期待着...谢谢...
2、这书让商英课变成了改错课。明天要写报盘，还有很多翻译。。。求RP求好运求高分！！！

Page 6



《国际商务英语》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu000.com

Page 7


