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《如何征服同行审稿人》

内容概要

《如何征服同行审稿人-SCI论文写作到发表》，本书主要介绍了如何撰写高质量的SCI论文——了解投
稿前论文的写作原则及技巧；如何选择正确的杂志并投稿——了解SCI收录杂志的选择方法及常见投
稿流程；如何征服同行审稿人——了解审稿专家的审稿流程及其对论文的要求；如何处理投稿过程中
遇到的问题——了解与杂志编辑进行有效沟通的方法以便论文能够顺利被接受。
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作者简介

吴子祥 男，1978年出生。1997年就读于第四军医大医疗七年制专业，2004年获医学硕士学位，2007年
获医学博士学位。目前就职于第四军医大学西京医院骨科。
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书籍目录

第一章  如何撰写高质量的SCI论文  一、论文写作流程  二、论文写作技巧  三、Cover letter的写作要点
第二章  如何选择期刊并正确投稿  一、如何选择合适的期刊  二、选定期刊后需要关注的细节  三、两
种常用的查询、选择期刊的方法及投稿示例第三章  如何征服同行审稿人  一、什么是同行审稿  二、期
刊如何进行同行审稿  三、同行审稿人如何进行审稿  四、什么是非正式同行审稿  五、如何推荐同行审
稿人第四章  如何处理投稿过程中遇到的问题  一、如何处理投稿后的论文  二、如何处理拖延审稿的局
面  三、如何撤回稿件和延长稿件修回时间  四、如何校正清样  五、如何回应出版后的同行审稿  六、
稿件被拒绝了该怎么办  七、稿件被接收后会出现的情况附录  写作过程中的常用资料  附录一  如何做
柱状均数和标准差图  附录二  如何应用Reference Manager整理参考文献  附录三  如何获取全文  附录四  
随机临床试验的流程图及检查清单  附录五  术语表  附录六  循证医学证据等级(中文简版)参考文献
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精彩短评

1、比较切合实际，有用
2、很好，有一定的参阅价值，把论文的整个流程以及重点说的比较清楚
3、速度快，非常满意，第二次买了
4、这本书非常不错，对我写SCl文章很有帮助，非常喜欢。
5、东西方便v型辅导班
6、很薄的一本书，更像一本宣传手册
7、书是帮别人买的，挺新的，不错包装也挺好，挺满意
8、在发表时各种问题作者都考虑到了，还写出的怎样回复的例子，而不是笼统的介绍对策，对于初
学者来说很实用。
9、对于还没写过SCI的比较适用
10、各方面因素都促成目标达成
11、对学术写作很有帮助，喜欢！可惜内容还单薄了点。
12、书很薄，图片内容很多，毕竟是针对如何应对文章投稿的，所以还是很有帮助的
13、对科研的人是本好书
14、书比较薄，内容还可以吧，还需要仔细看
15、讲解了投稿会遇到的问题
16、对于我以后发论文大有裨益
17、这本书对于想在高端学术刊物发表论文的人有很大的指导作用。
18、发文章提前看
19、书刚收到，总体情况还不错，以后会常买
20、对于准备发表论文的同学来说，是个很好地起步指导。
21、易懂，很有价值
22、包装不错，内容值得一读。
23、还可以，有一些指导作用。但书中讲的都是关于医学类的。
24、sci文章从酝酿到发表全过程讲解！不错！
25、书内容还是有些欠缺，有关投SCI的具体方法说明不太多！
26、读这类书，本就不是要找寻制胜法宝，只是要了解一下关心的问题！对于初次发表SCI论文者，我
推荐这本书，内容言简意赅，排版宽松有层次，读起来舒服！当然，由于作者是医学博士，书中实例
基本上是医学期刊，本人是学材料的，期望能够有针对材料专业的这类书出版！
27、觉得不错，推荐！
28、总体上看来，还可以的啦。。。
29、只有区区126页正文，而且电脑截屏图很多，并不是一个牛人写的，作者达八人之多。
30、可以借鉴，本身写SCI不是读几本书就可以做到的
31、很简洁，很快就能读完
32、对些论文很有帮助，建议购买！书很详细，物美价廉！！！！！！当当网 买书的第一选择！
33、书不错，有借鉴之用！
34、希望自己会有所长进，谢谢哦！
35、一本很薄的书，还是关于医学，不过还是由借鉴的价值
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