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内容概要

哈维是本书的作者之一，他与阿拉伯联合酋长国，也就是人们所知道的海湾地区有着长期的联系。伊
朗人将这里叫做波斯湾，而阿拉伯国家则称之为阿拉伯湾。在电子邮件、传零点和电传等现代通信技
术出现之前，书信是传递信息的主要方式。如果某一封寄往迪拜酋长国的在信在其信封的地址栏中含
有“波斯湾”字样，那么很难保证这封信能被顺利送达目的地。因为迪拜酋长国同样认为环绕着它的
是阿拉伯海湾，而不是波斯湾。    20世纪50年代，西方离国者组织的干事及他们的家属，为执行合同
经常由海中来往于海湾地区。哈维正是其中一个干事的儿子，那时他第一次来到了今天的阿联酋。    
后来，在他本人的公司职员生涯中，哈维又多次出差来到阿联酋。他亲眼看到作为海湾中心地区的阿
布扎比和迪拜的发展。    另一位作者玛格丽特也多次到达海湾地区，同样对这个区域不陌生。哈维和
玛格丽特还了解海湾一些特别的地方，如马西拉岛，它是阿曼的一个离岛。这些地方只有国防官员、
间谍或者供应到岛上的啤酒才能进入。    哈维和玛格特有的朋友及生意伙伴多次劝说他们写一本书，
写出在这个异国情调极浓的地方经商的经历。当他们听说新加坡时代出版公司正计划推出一套异域商
情丛书时，非常乐意地利用这个机会开始了写作。    本书包括两个部分：第一部分是关于阿联酋的经
济、政府、基础设施及相关情况的介绍；第十部分是关于在阿联酋加何开展商务活动的建议以及一些
实例介绍。    作者通过亲身经历发现，在阿联尊建立和展开经商可能会遇到多次挫折，担如果你找到
了正确的方法，你将会发现这样的经历是有回报的，而且是令人愉快的。
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作者简介

哈维·特里普，毕业于澳大利亚墨尔本大学，职业生涯中的大部分时间在从事国际贸易工作。他在一
家大型国际日用消费品公司中担任高层管理职务，负责管理公司在阿拉伯联合酋长国的业务。哈维曾
以在澳大利亚的数所大学作过关于国际贸易的演讲，其中包括如何在阿联酋开展商务业务
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媒体关注与评论

　　为了适应经济全球化和加入世贸组织的新形势，中国水利水临时性出版社为我国内地读者带来新
加坡时信出版有限公司开发民熟的“异域商情丛书”。本丛书每种介绍一个国家或地区的情况，内容
包括：总体情况、商业机会、政府、内资情况、税收体制、国家经济、如何设立企业、如何经营业务
、文化与习俗、文化与商务以及一些实用的信息。这些书的翻译出版将为国内有意对外投资或与外商
做生意的企业和个人提供有用的信息，并为朦胧 商品和劳务出口意向的各种所有制企业起到开拓视野
、创造商机的作用。　　本丛书首批介绍12个国家和地区，今后将陆续推出更多品种。
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