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内容概要

《高级营销师:国家职业资格1级》：《营销师国家职业资格培训教程》。《营销师国家职业资格培训
教程》内容突出了“以职业活动为导向，以职业能力为核心”的指导思想，结合了最新的市场营销理
论与实践。结构针对营销师职业活动的领域，按照模块化设计，分营销师基础知识、营销员(国家职业
资格五级)、高级营销员(国家职业资格四级)、助理营销师(国家职业资格三级)、营销师(国家职业资格
二级)、高级营销师(国家职业资格一级)进行编写。其中，《营销师基础知识》是各级别营销师的必修
部分，不分等级。这部分内容的编写既本着科学、系统、规范、实用的原则，又注意保证知识的广度
和深度。专业用语规范，语言简练易懂。其他五个级别均按照《标准》的要求，分别编写不同等级营
销师应掌握的专业知识和能力要求，保证了不同等级的实际操作程序的规范统一，使学员所学技能在
实际运用中更具有针对性、实用性和可操作性。《教程》不仅是用于营销人员的培训教材，而且是营
销师的职业技能鉴定推荐用书，还可作为营销从业人员的自学用书。
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编辑推荐

　  《营销师国家职业资格培训教程：高级营销师（国家职业资格1级）》不仅是用于营销人员的培训
教材，而且是营销师的职业技能鉴定推荐用书，还可作为营销从业人员的自学用书。
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精彩短评

1、内容比较全面，正在研读中，希望对自己有帮助，提升工作水平。
2、质量还可以，给个好评吧
3、正版，货发的也快。
4、da bu dao na ge  xiao  guo
5、货真价实，感觉很好
6、舒适新印的，老版本，估计明年换新教材了
7、书还是很好滴！
8、粗略看了一下，内容偏理论多
9、发票为何没随货到？
10、发货实在是太慢了。
11、值得营销人员学习的好书
12、一本提高技能好书，值得推荐
13、国家职业资格考试用书，挺好的，已经通过考试了，要参加培训的哟。
14、物流把装订线那里压断了，2cm的裂痕！
15、中规中矩，没啥特别的有点，一般
16、之前学过，考试内容全为书上内容，这次帮朋友买的
17、写的。很好很详细
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