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《洛克菲勒的财富箴言》

前言
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《洛克菲勒的财富箴言》

内容概要

《洛克菲勒的财富箴言》是第一本以箴言的形式，讲述洛克菲勒白手起家通过自己的努力达到人生财
富巅峰的秘密语录。是否赚钱就是人性贪婪的追求，我们是否就应该被欲望驯服，成为邪恶的化身？
洛克菲勒在《洛克菲勒的财富箴言》中告诉了我们，他对这个问题是怎样看待的，善与恶，金钱与良
心之间，应该怎样和谐共存。

Page 3



《洛克菲勒的财富箴言》

作者简介

　　约翰·戴维森·洛克菲勒（John Davison
Rockefeller，1839年7月8日—1937年5月23日），美国资本家，第一个亿万富翁。《福布斯》网站曾公布
过“美国史上15大富豪”排行榜，最终约翰·洛克菲勒名列榜首。
　　在他漫长的一生中，人们对他毁誉参半。他极为沉默寡言、神秘莫测，一生都在各种不同角色和
层层神话的掩饰下度过。
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《洛克菲勒的财富箴言》

章节摘录

箴言1当我还是孩子的时候，我就有一本小册子，我称它为记账簿。洛克菲勒出生在犹太家庭，父母
从小就要求他记账，不论是父母给的零花钱，他做家务得到的酬劳，他为教会捐出的硬币，一笔一笔
，仔仔细细地记在自己的小册子上。这就是商人民族的教育，让孩子从小就了解金钱的价值，从小就
明白亏损盈余的道理。记账可以让我们更好地控制金钱，试着记下一个月的每一笔收入开销，月末的
时候翻看，你就会知道自己有没有浪费钱，有哪些消费可以省下，有哪些应该加大投入，自己的生活
费究竟用在了什么地方，自己一个月可以有多少积蓄。了解了这些东西，你才能建立自己的财务意识
，而不再散漫地花钱，不知道手里有多少钱，也不知道究竟是怎么花光的。记账就是管理现金，这个
习惯应该一直保持。箴言2当我还是个穷小子的时候，我就自信自己一定成为最富有的人，强烈的自
信激励我想出各种可行的计划、方法、手段和技巧，一步步攀上了石油王国的顶峰。每个人都可以成
为富人，只要相信自己，用智慧和毅力解决前进过程中的每一个困难，你就能达到事业的顶峰。洛克
菲勒就是一个最好的例子，在他身上，你能够看到一个人如何改变既定的命运，如何靠自己的双手变
得无坚不摧。每个人在事业开始的时候都充满了对未来的渴望，但是，很快他们就会遇到挫折，甚至
是一连串的毁灭性打击，不但自己有巨大的压力，所有人都会说：“这条路不适合你。”只有极少数
的人能在困难与失败面前始终坚持，始终相信自己的选择没有错，自己一定会实现梦想，而不放弃努
力。在追逐财富的道路上，你必须始终是一个梦想者。箴言3如果你想创造财富，想创造非凡的人生
，那么我的感受就是“贪心是件好事”还不足以让你实现目标，而是“贪心大有必要”！不要担心别
人说你有野心。野心有多大，事业才有多大；也不要害怕别人说你是财迷，习惯财富的气息，才能追
逐它，驾驭它，而不是被它抛弃，被它支使。它们将带给你源源不断的金钱，一次比一次振奋的胜利
，永无止境的人生享受。财富与特权带来的力量并不持久，只有雄心与行动值得依靠。胜利的快感、
金钱带来的满足，事业上的成就固然可喜，但裹足不前，一时的胜利可能瞬间会被长久的失败取代，
金钱会进入别人的口袋，打拼的江山会成为他人的园地。所以永远不要把“守成”当做事业的重心，
只有保持不断前进的“贪心”，才不会被赶超。判断一个人的品位，要看他追求什么；贪心的内容，
也足以反应一个人的灵魂层次。任何东西都有期限，贪心却能将它们的有效期延长。箴言4在人性中
有一个最基本的方面，那就是渴望获得他人的慷慨。慷慨有两方面，一种是精神上的慷慨：对朋友宽
容，体谅他们的难处，原宥他们的冒犯，容忍他们无法克服的缺点；一种是物质上的慷慨：愿意为朋
友解囊，愿意援助他人的困难，不会为金钱斤斤计较。每个人都希望有这样的朋友，想交朋友，不妨
用这两点要求自己。对他人慷慨并不会损害自己的利益，不要因一时的情绪、一时的得失伤害朋友间
的感情，一个忠诚又有能力的朋友，远比几次舒心的发泄、几笔小钱重要得多。尽量关心朋友，维护
友谊，当你愿意满足朋友的合理需要，朋友也会竭尽所能地回报你。一个慷慨大度的人，能结识最多
的朋友。箴言5我不喜欢钱，我喜欢的是赚钱，是胜利时刻的那种美好的感觉。喜欢钱，不会赚钱，
这是市井小民们经常面对的烦恼；喜欢钱，会赚钱，这是商人们必须具备的资本；会赚钱，把钱看做
一种工具，把赚钱视为对能力的挑战，这是大富豪们的思维。洛克菲勒曾经说，即使把他丢在荒无人
烟的沙漠，他也能建立一个商业王朝，这种霸气的话语显示了他充分的自信，他有卓越的领导力，果
断的行动力，敏锐的机遇意识，这些都是胜利的关键。更重要的是，他追求的始终是赚钱之上的东西
，那是一种随时随地能够保证胜利的能力，让他一次次盘满钵满，接受他人艳羡的目光。最重要的不
是赚了多少钱，而是有没有聚敛钱财的能力。箴言6金钱不一定是万能的，但是在我们这个世界，有
很多事情却离不开金钱。我们为什么要聚敛财富？因为人活于世，无法离开金钱。你可以视金钱如粪
土，却不能否认金钱的价值。不要对金钱抱有清高的心态，只要你有坚定的信念，金钱就是你最强大
的盟友，它可以帮你达到众多目的，辅助你走上事业的巅峰。正因为金钱有强大的作用，我们还要注
意在聚敛金钱的过程中，时刻警惕它带来的负面影响。有钱可以让人变得虚荣、骄傲、没有判断力，
它的确有腐蚀灵魂的力量。要把金钱操控在理智的范围之内，让它为我们服务，而不是被它反噬。聚
敛金钱的同时，我们也在与金钱较量，能否战胜它，将决定你成为一个什么样的人。不要为钱出卖灵
魂，但也不要刻意跟钱过不去。箴言7盲目下手的人是捞不到好处的。俗语说，富人重视的是脑袋，
穷人重视的是口袋，人人都想赚钱，却不是人人都能赚钱。富人的投资总是小心翼翼，再三权衡；穷
人却很容易头脑发热，看到什么东西热门，一窝蜂跟过去拿出自己的积蓄。最后结果，富人更富有，
穷人好不容易攒的钱打了水漂。求富最忌盲目，不要看到金子的光就以为自己到了金山，也许那只是
阳光下的铁片。要学会慎重地思考，不但要思考一个机会的赚钱可能，还要思考自己是否有这个能力

Page 5



《洛克菲勒的财富箴言》

，不论是资金能力还是技术能力。想要捞到好处，先要保证自己有足够的准备，时机不成熟，再多的
投资也会成白扔。看到赚钱的机会立刻扑上去的人，很容易成为别人的踏脚石。箴言8一个人往往进
入只有一件事可做的局面，并无供选择的余地。他想逃，可是无路可逃。因此他只有顺着眼前唯一的
道路朝前走，而人们称它为勇气。困境是人们最怕遇到，却最经常出现的情况，它让我们陷入瓶颈，
无论如何也不能摆脱。这时候人的身心处在极度焦虑的状态，每一种可能尝试的方法都做了，但还是
没有起色，似乎只能眼睁睁地等待事情结束，失败来临。但是，你甘心吗？想想吧，你曾经绞尽脑汁
地做计划，兢兢业业的行动，用毅力和耐力熬过无数个夜晚，眼看就有黎明的曙光，难道你忍受得了
自己就卡在这个地方？难道你愿意有人早你一步摘到了胜利果实？在这样的困境中，唯有破釜沉舟，
拼死一搏了。大多数人的勇气都是源于这样的不甘心、无选择，我们也称其为——置诸死地而后生。
箴言9当交易涉及金钱的时候，绝对不要先提金额，而是强调交易的宝贵价值。最有价值的东西无法
用金钱衡量，即使最后它们都会转化为金钱。当你在和他人谈金钱交易的时候，如果只是谈“我们能
赚到多少钱”，对方的思考范围就会局限在这个数额上，针对这个数额提出各种要求。如果你说的是
“这次合作能给我们各自的事业带来什么样的前景”，那对方考虑的范围一下子大了很多，更容易答
应你的提议。每笔交易都有具体数额，但交易并不是现金结算，它还要有更长远的商业价值。要选择
收益最长的那个项目，并对他人晓之以理，让他们克服眼前的惨淡，看到光明的前景。一次交易最宝
贵的价值不是一笔金钱，而是你的事业又上了一个新台阶，你的公司又开了一个新领域。这种眼光，
才是大总裁的眼光。箴言10做生意的时候，绝对不要把钱都赚进自己一个人的口袋，要给别人留一点
。做生意不必讲仁义，但也不要把自己当做刽子手，非要逼得他人走投无路。一旦一个人再也没有退
路可走，他很可能选择铤而走险。他也许会联合你所有的对手，揭起恶意竞争；他也许会把你的秘密
昭告天下，让你狼狈不堪；他也许还会威胁你的人身安全，反正他自己已经活不下去⋯⋯与其如此，
不如当初给别人留个退路。做事要给自己、给别人留有余地。逼迫别人太紧，别人就会逼迫你。不必
剥夺他人最后的金钱，留给他安身立命的财产，这样他才能安分。即使他有意和你再决雌雄，你也可
以凭借强大的实力压制他，让他再也没有胜出的可能。做事留三分，保全他人，就是保全自己。把别
人口袋里最后一毛钱剥夺，就是在鼓励他憎恨你。箴言11借钱是为了创造好运。“第一桶金”有时候
不是赚来的，而是借来的。现代的老人们打拼一辈子，就希望给子女留下一笔钱，这并不是他们对子
女的溺爱，而是他们深刻了解到，有一笔启动资金太重要了，特别是机会摆在眼前的时候，没钱的人
只能等待别人把机会抢走。生活中，多数人都没有这笔钱，这个时候，就算借债也要抓住这个机遇。
还有在遭遇危机的时候，借债可以使你免遭破产的厄运，并且给你带来新的机会。没有债务的人生并
不是最轻松的，相反，它可能因为缺乏机会而变得平庸。现金即使不属于你，依然能为你发挥作用。
不要害怕因此而来的人情债和利息，这都是成大事需要付出的代价。但要记住，只有在做有希望的大
事时才去借钱，平时在生活中，千万不能养成凡事借钱的习惯，让自己债台高筑。总之，当你看到了
一个好的时机，在举债吧，人生总要赌上一把。箴言12无论何时何地，在最终胜负显现之前，决不能
押上所有筹码。在赌城阿拉斯加，所有的赌场都会用灯光制造出一种不分昼夜的效果，让进入的客人
忘记时间，忘记理智，一心沉浸在赌博的刺激中。一直做某件事，就容易“上瘾”，越是接近目标，
越不容易冷静，越想得到更多的利益。竞争是对手实力的此消彼长，不要轻易亮出自己的底牌，不到
最后一刻，都不能轻举妄动，投入所有的资源。要时刻保持理智，对抗诱惑和麻痹，要追求大获全胜
，更要避免全盘皆输。只有在你确定时机成熟的情况下，才能奋力一搏。否则，你迎接的不是胜利的
喜悦，而是对手早已设计好的陷阱，让你再也没有翻身的可能。可以冒风险赌上一把，但要记得你不
是赌徒。箴言13即使是美利坚合众国总统，都没有能力阻止来自他人的侮辱。木秀于林风必摧之，优
秀的人总会面对流言的困扰。人与人的关系不都是三月春风、语暖人心；还可能是数九严寒、风刀霜
剑。不满、嫉妒、误解、敌意，这些情绪会使一个人盲目地去攻击另一个人。谁人身后不被说，谁人
身后不说人。当对手、闲人、红眼病患者们纠集起来，想用流言蜚语将你打翻在地，这个时候，你无
需一一解释，只需要加快脚下的步伐。使你的精神凌驾于旁人的议论。反击侮辱的最好方法就是走到
更高的地方，让人只能仰望，再也无法触及。箴言14一个人如果说“我不要金钱”，那就等于是在说
：“我不想为家人、友人和同胞服务。”这种说法固然荒谬，但要断绝这两者关系同样荒谬！古代君
子标榜安贫乐道，孔子曾极力赞美自己的弟子颜回，说颜回“一箪食，一瓢饮，人不堪其忧，回不改
其乐。”现代仍有一些人把安贫乐道当做混日子的借口，他们不知道，古人安贫乐道，是环境不允许
他们成就大事，他们只能在思想修为上严格要求自己。真正有志向的人，一方面坚守道义，一方面渴
望“穷则独善其身，达则兼济天下。”在一个充满机遇的年代，贫穷不是一种光荣，安于贫穷也不是
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《洛克菲勒的财富箴言》

道德。实干才是唯一的出路，才不会浪费自己的生命。真正的光荣，是你能够通过自己的努力，使自
己和身边的人过上好日子；真正的道德，是在拥有金钱的时候，不会变得利欲熏心，始终把“良心”
摆在重要位置，让更多的人因自己的财富受益。金钱不是道德的敌人，它可以是道德的有力保障。箴
言15要把“恨”字从你的字汇中除去，不要想它，而是以写“爱”字来代替它。我知道我是一个幸福
的人，因为我相信爱的力量。仇恨让一个人变得狭隘。仇恨会蒙蔽一个人的双眼，扭曲一个人的良知
，当心中充满仇恨时，人们无法解脱自己，只能选择伤害别人，而大多数的仇恨其实只不过是一时的
恩怨，不值得为了它影响我们的人生，所以洛克菲勒才教育他的儿女说：“用爱代替恨。”要以宽容
的心态对待他人，即使那个人曾经给你带来损失和不幸。你越是放不下敌意，你的世界就越是充满猜
忌和不安全，仇恨在伤害他人之前，首先已经剥蚀了你。不如拿出更平和的心态对待生活中的是非，
别人损害过你，却并没打败你，你现在过得比以前更好，你比所有人都成功，这难道不是最重要的？
消弭仇恨，学着去爱周围的一切，你会感受到宽容的心态给你带来的灵魂安宁，就像大海一样壮阔连
绵。
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《洛克菲勒的财富箴言》

编辑推荐

《洛克菲勒的财富箴言》编辑推荐：洛克菲勒家族延续六代繁盛不衰的秘密，首部箴言式财富人生哲
理书。熟读洛克菲勒200句超级财富密语，没学历，没家底，也能成就超级人生。他的话，早知道，你
就不会走弯路。他，世界第一个亿万富翁。以他命名的，洛克菲勒大楼是纽约市的地标建筑。他的家
族，传承6代的财富神话，执行他的规则。
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《洛克菲勒的财富箴言》

精彩短评

1、值得借鉴当自己累的时候鼓励自己
2、这个不算是作者真的出书。是那些只说不做的人排版来骗钱的。挂着作者的名。随便从那38封信捡
来的话。浪费我钱。浪费我时间。我真想骂人那个出书的无德全家无后。混日子的小编，大家不要买
！！
3、读过之后完全感觉打了鸡血。但却不很盲目。作为精神支柱。灵魂导向。你值得拥有。
4、毫无疑问，洛克菲勒是当代社会一来最有钱的，白手起家。从之前迷恋财富到最后慈善于大众。
财务自由是人身自由的前提。
5、相信会从书中获得正能量！
6、我觉得这是本好书，看看一小篇一小篇读来都蛮有道理的。
7、里面的东西一般吧！
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《洛克菲勒的财富箴言》

精彩书评

1、现在市面上关于这方面的书可谓有不少，但是真正能让你看得下去的有有几部呢？处事是一门哲
学，有些人处事随性，不经意，但却留下了不差的口碑，这可谓是一种本事。做事和做人一样，也可
以说一样，做事可以只注重结果，但做人不一样，人之间的相处能看出人情冷淡，做人无结果只说，
朋友之间如果过于注重得失（结果），那朋友也只是嘴上的朋友。听过有人说，为什么朋友圈子里为
什么都找我谈心呢？这说明起码你人缘不错，第二，你很会说话，而且讨人喜欢，第三，你情商很高
。我想，常看看这本书，倒是能提醒自己一些以前没有注意过的细节。
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