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《思危：犹太人的赚钱哲学》

内容概要

赚钱不仅是一种谋生手段，更成为人们的一种社会和心理的概念，承担着人们的希望与恐惧、理想与
价值观，成为一个人的自我观感、自我尊重，以及对才智评价的中枢。所以，正确把握金钱的密码和
价值，懂得赚钱的哲学，对于每个人都至关重要。
犹太人作为全世界公认的“世界第一商人”，几千年历尽艰辛和屠戮，掌握了丰富而系统的赚钱经验
和智慧，对于每一位读者都会产生巨大的启发。
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《思危：犹太人的赚钱哲学》

作者简介

亚伯拉，1968年生于内蒙古鄂尔多斯市，从大学时代就热衷于犹太文化，现为南开大学客座教授。曾
先后在中国五十所著名大学讲授和传播犹太文化。
主要著作有：《犹太家教智慧》、《犹太文化精神》、《犹太人超凡智慧揭秘》、《世界著名犹太人
传奇》、《犹太人之谜》、《犹太人为什么聪明》、《犹太箴言录》和《货币战争中的犹太人》等。
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《思危：犹太人的赚钱哲学》
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　交配了的巨大章鱼　　　最杰出的作品——最大的败笔　　　胜利冲昏头脑　第四章 电脑时代的英
雄　　一、“计算机之父”冯·诺伊曼　　　天生就是神童　　　改变世界的邂逅　　　奠定冯·诺
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　辉煌背后是悬念　　　以保守主义取胜　　四、甲骨文帝国的缔造者拉里·埃里森　　　1.生命像
一条鲨鱼　　　2.把市场放在第一位　　　3.突破极限　　　4.代表人类向比尔·盖茨开战　　　5.商
人、梦想家和疯子　　五、微软的“管理教父”鲍尔默　　　1.好男孩、坏男孩、淘气男孩　　　2.卓
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药的故事　　　3.露丝·汉德勒和芭比娃娃　　二、“公关之父”伯奈斯　　　1.点燃美国　　　2.从
大处思考问题　　　3.左右民意和专业理性　　　4.第一个百年　　三、POLO时装王国的统治者拉尔
夫·劳伦　　　1.怎样才能吸引别人的注意力　　　2.“只关心时尚，而不仅仅是利润”　　
　3.POLO将走向何方　　四、CK帝国：美国时尚巨擘卡尔文·克莱恩的前世今生　　　1.早期生涯与
牛仔裤　　　2.腾飞的内衣和“激情”广告　　　3.低潮与高潮　　五、阿布拉莫维奇：英超切尔西的
神秘老板　　　1.一个犹太孤儿的成长　　　2.叶利钦女儿的朋友　　　3.操弄政治　　　4.财富的代
价　　六、康维勒：“毕加索的商人”　　　背水一战　　　商人知识分子后记附录：本书主要参考
书目
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《思危：犹太人的赚钱哲学》

精彩短评

1、人物传记
2、故事好看，但和《塔木德》比，我只能说还行
3、犹太人的很多商战理念很值得学习。。。
4、看了就不想放下
5、很喜欢，还没看完，但是感触挺深的
6、~~—_—,摆明是宣传~~找本好书看也难~~千篇一律
7、钱最重要的功能，为可以预见的未来提供一定程度的力量和安全感，仅此而已...
8、培养人的财商
9、小推荐下⋯⋯ 不错的书⋯⋯ (*^__^*) 嘻嘻⋯⋯  霸气⋯⋯ 管保咱以后成个亿万富翁之类的⋯⋯ 哈
哈 
10、没读过塔木德，不理解犹太人对钱的态度，就不要看这本书了。
11、那我还是去看塔木德算了 
一本拼凑的书 能看到多少价值的么
12、犹太人的智慧是大家都赞同的，书中很多启发或许能够当你经营之道改变一点
13、一年半前读的，读完确实有收获，最近打算重新读
14、犹太人的生意经的确厉害，他们一旦给自己定下目标，就会绞尽脑汁、想尽办法、坚持不懈的去
实现，不管有多困难，都会坚持到底，直至成功！
15、内容真的不错，但不知道为什么总是看不进去
16、以前在图书馆读过，现在买回来就可以反复读了。
这与赚钱无关，其实介绍的是犹太人的生活哲学，非常喜欢。
正如书里一句话所言“如果没有知识，能够得到什么？如果我们有知识，又能失去什么？”
17、不是一般的啰嗦
18、学习中
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《思危：犹太人的赚钱哲学》

精彩书评

1、可以归入《中国不高兴》之类，感觉就是作者骗钱的。堆砌一堆所谓的案例，东抄抄，西抄抄，
毫无营养的书，这本书让我非常失望，这样的书豆瓣竟然还超过8分。
2、东凑凑，西凑凑，不知道章节是怎么分的。一个章节的小标题之间没有任何的关联性。 但是举得
例子倒是不少，以后写论述文的时候可以参考一下。就当是看百度百科吧。-真正的成功是一种可持续
的发展，不以损害人类的道德和带来环境的破坏为代价。-
3、在网上只看到了第一部分：1.犹太人认为学习及其重要，知识，但唯有灵活的运用知识才能将它转
化为智慧.2.对于金钱，“钱是人发明的衡量创造能力的最有效方式，是衡量我们的时间、尊严、技能
、健康、经验和耐久力的最便捷的途经。”3.对于时间：“过去将会成为未来，你做过的事情将会成
为将来要做的事情，太阳下面没有什么东西是全新的。”
4、没有读到想要的东西，感觉在对犹太人发展史以及价值观方面的叙述内容有点浅薄。而所谓的赚
钱哲学，书中堆砌了一系列的名人发家史予以论述。感觉有点像中小学的作文架构~~~积累点日常装
逼的谈资还行，但没有什么质的东西
5、地铁里，我拿着这本书，总会惹得很多人投来奇怪的眼光，似乎女孩看着这种书的很少吗。我这
里不说这书写的好坏，我只想说他让我了解了犹太人，更了解了他们的思想精华。至于这书能给我们
带了多大好处，我想谁都不能预见，但只有先了解了才能慢慢吸收精华嘛！年轻漂亮的女孩们，相信
我，拿这本书走在哪里都会显得我们更有魅力⋯⋯
6、1.犹太人非常尊重教育和知识。2.知识是最可靠的财富，是惟一可以随身携带、终身享用不尽的财
产。3.即使变卖一切财产，也要将女儿嫁给学者；为了娶学者的女儿为妻，纵然付出所有的财产也在
所不惜。4.不仅从书本中学，还要从观察中学，从实践中学。5.钱最重要的功能是，为可以预见的未来
提供一定程度的力量和安全感。——洛克菲勒6.发财是有秘诀的，你拥有的财富越多，你就能为更多
的人带来好处。否则，赚再多的钱，毫无价值。7.赚钱就是手段，赚了钱并不等于成功，真正的成功
是获得知识和智慧、钱并没有收到崇拜，否则就会违反”律法“。8.用钱去敲门，没有不开的。9.贫穷
使人违法。10.出钱的人最有发言权。11.赞美有钱的人，并不是赞美人，而是赞美钱。12.吝啬在有的
时候和节约一样，是一种美德。13.一个有钱人辛辛苦苦地积累着财富，但当稍微有一点放松，他就会
收到奢侈品的诱惑。一个穷人辛苦地工作以维持他微薄的生活，当他放松一下，就会发现自己无法生
存。14.渊博的知识和缜密的思维。15.真正的聪明是一种”大智若愚“，一旦让别人感觉到聪明就可怕
了。16.想方设法去转有钱人的钱。17.赚”女人“的钱和”嘴巴“的钱是永恒的生意。18.团结就是力
量。19.每次都是初交。20.只有乐观的人，才有勇气向厄运挑战，并使痛苦变成高贵的精神财富。21.
尊重教育的价值。22.书架和书在犹太人家庭中占据着一个重要的位置。23.成功需要学习和实践。24.
知识是最可靠的财富，是惟一可以随身携带、终身享用不尽的财富。25.犹太人真正的成功秘诀还是在
于学习。26.一切都太正确时，一定有什么东西有问题。27.一类是像面包一样的朋友，生命中不可或缺
；一类是像蔬菜和水果一样的朋友，偶尔点缀；还有一类人，虽然平时好像是朋友，倘一遇到紧急状
态，他就会躲得远远的。28.友谊可促成交易，而交易则可以把你引向财富。29.在更深层次的意义上说
，你在建立关系的过程中的无私程度最终决定了你所能从中获得的回报。30.创造机会与尽可能多的人
交朋友。但是，请记住，你是在建立一种友谊关系，而不是在寻找一个新的可加以利用的人。只有在
人多的地方才可以创造出财富。31.热爱服务的秘诀是发扬谦卑的品质特征，这将为你带来很多新的朋
友，并让你的老朋友们感到逾越。32.每个人都应该把自己的需要当成首要目标，但却不是唯一目标。
只有自己得到满足，才能帮助别人。33.领导就是一门掌控变化的艺术。34.领导是去激励和发展别人的
能力。35.真正的伟大，并不完全是只为轰轰烈烈的大事奋斗，而是肯在一些区区小事中，力争一份荣
耀。36.细节决定成败。37.赚了钱并不等于成功，真正的成功是获取知识和智慧，知识和智慧是任何人
都抢不走的财富。38.推崇的知识是活的智慧，对于那些满腹经纶的书呆子，他们喻之为”背着很多书
本的驴子“。39.钞票有的是，遗憾的是你的口袋太小了。如果你的思维足够开阔，那你的钱包就会随
之增大。40.书橱只可放在床头，不可放在床尾。41.过去将会成为未来，你做过的事情将会成为将来要
处要做的事情，太阳下面没有什么东西是全新的。42.金钱同爱情一样，只有当你放弃了彻底占有的方
法时才是最好的获得。43.人类生来就是为了工作。44.继续工作、永不退休是让余生焕发出更大光芒的
更好办法，同时也可以延长寿命。45.我不喜欢浪费钱，但是如果这样东西对我很重要，我宁愿买最好
的。尤其是在子女上学方面。46.爱书人和精装书的主要消费者，为了先于别人获得知识和信息，买书
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《思危：犹太人的赚钱哲学》

时他们毫不客气。47.节约是生财之源，节约是理财之方。48.如何运用时间甚至是一个人是否能成为领
导人或模范的最重要的一点。49.一定要知道你自己是如何利用时间的。50.一个公司不比失去激情和个
性也可以做强做大，但这只有在以人为本、以自身的价值观为本，而不是以利润为本的情况下才可以
做到。51.坏运气的到来往往像晴天霹雳，说来就来，让你措手不及；而幸运则只在规划后现身。52.事
实上，无论在哪个时代都是如此，情报就是命脉，情报就是金钱。53.只要肯动脑筋，没有解决不了的
难题。54.金钱一旦作响，坏话随之戛然而止。55.如何发财很重要，但发了财以后的消费和子女教育更
重要。56.知识不等于才能。仅有知识而没有才能的人是背着很多书本驴子。57.光是我们赢得胜利还不
够，必须打败其他所有人才算数。58.厚脸皮是指大胆、有冲劲、该出手时就出手、蔑视传统、挑战权
威和怀疑一切。59.但他是个好孩子，便想到如果比别人穿得好，就会被人接受。他很狡猾，穿的体面
些，也为赢得金发美女的心。那也是对社会承认的一种渴望。60.他给人的感觉非常诚实，总是谈起自
己的弱点。完~
7、教人如何用另一种思维去思考问题,如何去改变,如何让自己进步,教人想成功必须要做付出的,必须
要做的.教人如何成功,如何去理清自己的头绪,如何付出行动.最重要的一点,这本书一直在强调,学习的
重要性,一生不断的学习,充实自己,还有一点强调的是犹太人是如何遵循着他们的信教行事.个人感觉还
是蛮不错的.年轻人读读蛮好,让思路开阔一下.

Page 7



《思危：犹太人的赚钱哲学》

章节试读

1、《思危：犹太人的赚钱哲学》的笔记-第一部分

        1赞美有钱的人，并不是赞美人，而是赞美钱.
2上帝把钱作为礼物送给我们，目的在于让我们购买这世间的欢乐，而不是让我们攒起来还给他。
3这个人很执著，坚持让拉比给他讲讲《塔木德》。拉比无奈，先向他问了一个问题：“有两个男孩
一起打扫烟囱。打扫完后，两人从烟囱中出来，一个男孩满脸乌黑，另一个脸上却没有一点烟尘。你
认为哪一个男孩会去洗脸呢？”

　　这个人回答说：“当然是那个弄脏了脸的男孩去洗脸。”

　　拉比笑着对他说：“你错了，两个孩子打扫完烟囱时，一个脸脏一个脸净，脸脏的男孩看到对方
脸净，就觉得自己的脸也是干净的；而脸净的男孩看到脸脏的男孩，会认为自己的脸也是脏的。因此
，只有可能脸净的男孩去洗脸。”
4飞机正飞跃大西洋，机内引擎突然着火，机长请求每个乘客按照自己的信仰“做些宗教上的事情”
。于是，穆斯林朝着麦加跪拜；罗马天主教徒忙着祈祷；清教徒唱起了赞美诗；而一个犹太乘客则换
座募捐，为防止以后的飞机引擎着火而筹措研究基金。

2、《思危：犹太人的赚钱哲学》的笔记-第1页

        成功需要学习和实践
　最直接的答案就是：一、犹太人非常尊重教育和知识；二、犹太人用昨天的磨难换取今天的成功。
一言以蔽之：犹太人通过学习和实践提高了自身的素质。
 
知识是最可靠的财富，是惟一可以随身携带、终身享用不尽的财产。
犹太人成功的第一黄金法则就是：相信和捍卫商业的尊严与道德。
 
钱最重要的功能是，为可以预见的未来提供一定程度的力量和安全感。
 
三百多年来犹太商人们的成功哲学，并向您揭示这样一个道理：发财是有秘诀的，你拥有的财富越多
，你就能为更多的人带来好处。否则，赚再多的钱，毫无价值。
 
　　“钱不是罪恶，也不是诅咒；钱会祝福人的。”（犹太谚语）
 
　　“钱会给予我们向神购买礼物的机会。”（犹太谚语）
 
　　“身体的所有部分都依靠心而生存，心则依赖钱包而生。”（犹太谚语）
 
　　“富翁只是有钱，他不知道从贤人处获得智慧；贤人却很聪明，知道财富的重要，所以常到富翁
家走动。”（犹太格言）
 
　　“拥有很多的财产，忧愁的事可能相对地增加，但完全没有财产的人，忧愁更多。”（犹太格言
）
 
　　“喜欢金钱的人，对金钱没有满足的时候。”（犹太谚语）
 
　　“金钱一旦作响，坏话便戛然而止。”（犹太格言）
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《思危：犹太人的赚钱哲学》

 
　　“用钱去敲门，没有不开的。”（犹太格言）
 
　　“没有面粉，就没有圣经。”（《塔木德》格言）
 
　　“贫穷使人违法。”（哈西德教派俗语）
 
　　“贫穷比五十种灾祸还惨。”（《塔木德》格言）
 
　　“圣经放射光明，金钱散发温暖。”（《塔木德》格言）
 
　　“出钱的人最有发言权。”（《塔木德》格言）
 
　　“赞美有钱的人，并不是赞美人，而是赞美钱。”（《塔木德》格言）
 
　　“金钱虽非尽善尽美，但也不致使事物腐败。”（《塔木德》格言）
 
　　“吝啬在有的时候和节约一样，是一种美德。”（《塔木德》格言）
 
　　“上帝把钱作为礼物送给我们，目的在于让我们购买这世间的欢乐，而不是让我们攒起来还给他
。”（《塔木德》格言）
 
　　“借钱给朋友，将以失去友情作为利息。”（《塔木德》格言）
 
　　“一个无知的富人的每一次炫耀，便是一次炫耀俗气的机会。”（《犹太谚语）
 
　　“一个有钱人辛辛苦苦地积累着财富，但当稍有一点放松，他就会受到奢侈品的诱惑。一个穷人
辛苦地工作以维持他微薄的生活，当他放松一下，就会发现自己无法生存。”
 
　　—— 《本?希拉的智慧》第31章
 
　　“一个视钱如命的人从不会满足他所得到的金钱，同样，一个守财奴也不会满足他所得的钱，那
实在是可悲了。随着他财富的增多，他同时也需要消费，否则，财富拥有者的成功不就等于是满足自
己眼睛的需要吗？
 
　　“一个工人，不管他是否有足够的食物，他的睡眠总是安稳的，但是一个富人，尽管他物质财富
充足，但他却无法安稳地入睡。
 
　　“一个最大的不幸在于：一个人不可能长期在世界上生存，当他赤条条地来到这个世界上的那天
起，就注定他终要从地球上消失，他不可能把他的财富永远带在身边。
 
　　“所以，一个人辛辛苦苦地操劳一辈子，除了烦恼、不幸、愤怒陪伴他生活在黑暗中以外，还能
有什么好处呢？”
 
　　—— 《传道书》第5章
 
　　“有四种人是不能容忍的：傲慢的穷人，阿谀奉承的富人，好色的老人，擅作威作福的首领。“
 
　　—— 《巴比伦塔木德》
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《思危：犹太人的赚钱哲学》

 
每当他走进房间，人们总是因为他的到来而更快乐。
 
想方设法去赚有钱人的钱。
 
犹太人认为，赚“女人”的钱和“嘴巴”的钱是永恒的生意，也是世界上最保险的赚钱生意，这是犹
太生意经的“第二公理”。
 
　犹太生意经的第二目标是“嘴巴”
 
“换位思考”和“逆向思维”
 
酒是魔鬼撒旦杀了四种动物的血浇灌的。所以人们喝酒的时候，刚开始像绵羊一样温顺，紧接着像狮
子一样张开大口吹牛与海阔天空，再喝的时候像猪一样肮脏，最后则像猴子一样上蹿下跳。
 
　旅行：适当旅行可以转换心情，多了就有危险。
 
　　性爱：适当的性爱能令人熟睡，多了引起精力哀退。
 
　　财富：适当的财富能消除对生活的担心，多了劳心伤神。
 
　　劳动：从早到晚地劳动令人身心健康，多了会生病。
 
　　酒：少饮能减少工作压力，多饮容易酒后闹事。
 
　　睡眠：适当的睡眠帮人恢复精力，多了使人懒惰。
 
　　热饮：少量热饮可以促进血液循环，多了引起脉搏加速。
 
　　药物：少量可以治病，大量就会中毒。
 
要想出人头地，就得靠自己奋斗。
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