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《信用证6小时教程》

内容概要

《信用证6小时教程》集中了与信用证相关的费用的计算、疑难解决技巧等，对业务操作有切实的指
导作用。“信用证是什么”“如何看懂一份信用证”“根据信用证要求做全套单证”“信用证容易出
事的地方：审核与修改”“信用证出事了怎么补救”“信用证的变形和操作常识”，这是信用证操作
中六个关键性的问题，作者以自己丰富的操作经验，根据对《UCP600》透彻的把握，通过实例对信用
证加以逐条详解，对问题给予通俗实用的解答并提供“经验漫谈”“实用小工具”“小常识”等，使
新手能快速掌握要领，上手操作。
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《信用证6小时教程》

书籍目录

前言第一小时：信用证的基本常识一、信用证是什么二、信用证是什么样子的三、为什么信用证和钱
一样可靠四、信用证有什么好处五、信用证有什么弊端六、接受和操作信用证需要什么条件、资格七
、信用证下，银行如何监督我们出货八、为什么说外贸单证就是信用证的命根子九、使用信用证的流
程和手续十、我们如何拿到信用证并最终拿到钱十一、操作流程实例十二、实际的信用证原文样本十
三、实际的信用证通知书原版样本第二小时：如何看懂一份信用证一、信用证的编写规律：带编码的
条款二、实例：信用证的逐条详解第三小时：根据信用证要求做全套单证一、单证条款阅读理解二、
单证制作原则和技巧三、单证制作实例第四小时：信用证容易出事的地方：审核与修改一、信用证的
审核二、信用证的修改第五小时：信用证出事了怎么补救一、“软条款”处理二、逾期事故处理三、
货物短少处理四、不符点事故的处理第六小时：信用证的变形和相关操作常识一、出口外贸中信用证
的常见变形二、信用证的各种变形与操作三、信用证的相关操作常识附录：跟单信用证统一惯
例UCP600中文版
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《信用证6小时教程》

章节摘录

　　第一小时：信用证的基本常识　　三、为什么信用证和钱一样可靠　　信用证下，生意仍然是我
们与外商来谈，签订合同以后，外国银行根据外商要求出具信用证并交给我们。接下来我们实际上就
只管跟银行交货、拿钱，不再直接跟外商发生关系，自然也不需要担心外商中途变卦扯皮了，对我们
大有益处。只要我们操作正确不违规，信用证就跟钱一样稳妥可靠。因此在外贸行业里才有“通过信
用证来支付货款”的说法。　　作为付款人，外国银行会不会跟外商合伙骗我们呢——比如说赖账，
或弄份假的信用证？一般不会。能开立信用证的，基本上都是正规银行，银行经营靠的就是信誉，出
具信用证来赚取手续费，是个长久买卖，公然诈骗它就完蛋了。再说外国银行也没必要赖账，因为它
并不承担风险。钱虽然名义上是由银行支付，但归根结底还是外商出。申请开一份信用证之前，外商
必须在银行有账户，有保证金或做抵押的动产不动产，银行不怕外商回头不给钱。　　况且我们接受
信用证，以及出货之后的收款，都会委托我们自己的国内开户银行去办理，银行对银行，比较好辨别
真伪、监控操作。　　一份信用证，就三五页纸，却代表着几十万上百万的真金白银，此言不虚。　
　四、信用证有什么好处　　信用证最主要的好处是解决了买卖双方彼此不信任，纠缠于款、货交接
上的难题。说到底，做生意本来就有风险，可相比之下，我们是相信美国花旗银行，还是相信非洲的
某个小公司？有了信用证，我们就敢跟世界各地的杂牌外商做生意了。　　有些人总觉得，一份文件
，始终比不上预付款，还是现钱扣在手里更有保障。外贸行业里，特别是很多刚刚取得出口权，对国
际贸易还不是很熟的乡镇企业，更喜欢类似于30％预付款，70％交货时付清的方式。外商不肯预付的
话，宁愿丧失商机也不愿意“冒风险”。再说了，有预付款就有了周转资金，而信用证再怎么好也不
是现钞，不能拿去买原料或付工资。　　⋯⋯
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《信用证6小时教程》

编辑推荐

　　《信用证6小时教程》以UCP600为依据，信用证逐条详解，实战经验系统总结。　　由中国海关
出版社倾情打造的中国第一个外经贸图书品牌，致力于给中国的外贸人带来最专业、最实用、最时尚
、最轻松的非凡阅读体验。
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《信用证6小时教程》

精彩短评

1、这是一本神奇的书
2、好薄，还不便宜，纸质一般。
3、看得头都大了 
4、信用证操作的流程，及如何规避信用证风险
5、就是读着这本书把我的第一个信用证结算办下来的。作者从业务操作的角度出发，逐个解决了一
个信用证门外汉的各个疑惑。能看出作者多年经验的积累和思考。有一章提了一句说老的跟单员都会
自己列一张交单条款列表，重点部分用记号笔强调，顿时觉得区别于XX大学的教授，这有经历的实践
者才是业务员的福音
6、入门很好!很详细!
7、发货速度快，书的品质好！
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