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《区域市场》

内容概要

《区域市场:精确营销》的主要内容是：市场，是人这种动物争夺生存权的场所。因此，人生处处皆市
场。孙子兵法指出：不战而屈人之兵，善之善者也。故善用兵者，屈人之兵而非战也，拔人之城而非
功也，破人之国而非久也。在市场与销售中，如何实现"不战而屈人之兵"呢？关键在于精确定位。
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孙曰瑶，男，1963年出生于山东省牟平县。具有复合型知识结构1985年毕业于山东农业大学，获农学
学士学位；1988年毕业于北京大学，获理学硕士学位；1998年毕业于山东大学，获法学博士学位。现
任教于山东大学经济学院。1994年晋升为副教授。2000年晋升为教授。
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《区域市场》

精彩短评

1、公司用来学习的书，真的是不错的选择，还想再买，现在缺货，等待中
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