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《国际贸易实务》

前言

　　随着经济全球化、信息化的日益发展和对外贸易规模不断扩大以及外贸经营主体的转型，我国更
多的企业开始走向国际市场进行生产和经营活动，同时新的国际贸易规则和国际贸易惯例不断地被修
订和更新，我国对实战型的国际贸易专业人才需求日益迫切。因此，在如何适应企业发展的实际需要
、加强理论与实际的联系以及突出实践性教学环节等方面，对高等院校的教学工作提出了更高的要求
。　　“国际贸易实务”课程是国际经济与贸易专业的一门专业主干课，也是经济管理类专业的专业
课程。它涉及知识面广，中间环节多，具有涉外活动的特点，是指导国际贸易实际工作的综合性应用
科学。这门课程的主要任务是系统介绍和具体说明国际货物买卖实际操作的程序、做法，以及有关的
法律、法规和国际贸易惯例。本书编写定位于专业技能入门基础课，通过常见的案例，用简单易懂的
语言和简明图表，展示国际贸易业务活动中的基本概念、重要知识点，突出基本知识点的运用，每章
内容中包含较多启发性思考题，以激发学生的学习兴趣。在内容编排上，吸取已有经典教材的优点，
围绕国际贸易合同的条款、洽谈及履行，突出基本概念、基础知识的系统讲解，注重本课程内容和后
续各专业课程内容之间的联系，贯穿“突出贸易条款如何运用，夯实专业基础”的教学理念，为后续
各课程的学习留下空间。本书的编写是在多年的实践和教学基础上，密切联系实际工作中出现的问题
，借鉴了大量的国内外最新教材和许多专家的研究成果编撰而成。
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《国际贸易实务》

内容概要

《国际贸易实务》编写定位于专业技能入门基础课，通过常见的案例，用简单易懂的语言和简明图表
，展示国际贸易业务活动中的基本概念、重要知识点，突出基本知识点的运用，每章内容中包含较多
启发性思考题，以激发学生的学习兴趣。在内容编排上，吸取已有经典教材的优点，围绕国际贸易合
同的条款、洽谈及履行，突出基本概念、基础知识的系统讲解，注重本课程内容和后续各专业课程内
容之间的联系，贯穿"突出贸易条款如何运用，夯实专业基础"的教学理念，为后续各课程的学习留下
空间。《国际贸易实务》的编写是在多年的实践和教学基础上，密切联系实际工作中出现的问题，借
鉴了大量的国内外最新教材和许多专家的研究成果编撰而成。
“国际贸易实务”课程是国际经济与贸易专业的一门专业主干课，也是经济管理类专业的专业课程。
它涉及知识面广，中间环节多，具有涉外活动的特点，是指导国际贸易实际工作的综合性应用科学。
这门课程的主要任务是系统介绍和具体说明国际货物买卖实际操作的程序、做法，以及有关的法律、
法规和国际贸易惯例。
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《国际贸易实务》

章节摘录

　　（二）中长期出口信用保险中长期出口信用保险指相关出口合同的信用期限超过一年以上的保险
，主要适用于资本性货物的出口，如机电产品、成套设备以及飞机、船舶这些资本性货物出口往往伴
随着技术和劳务的出口，表现为工程项目的承包。这类货物出口合同金额较大，买方通常要求延期付
款，由于延期付款时间长，出口商存在着较大的出口收汇风险。按照融资方式不同，中长期出口信用
保险分为买方信贷保险和卖方信贷保险。　　1，出口买方信贷保险　　出口买方信贷保险是指在买
方信贷融资方式下。出口信用机构向贷款银行提供还款风险保障的一项政策性保险。在买方信贷保险
中，贷款银行是被保险人，投保人可以是出口商、贷款银行或借款人，一般要求贷款银行直接投保。
　　出口买方信贷保险承保的范围主要包括政治风险和商业风险。　　政治风险包括：债务人所在国
家政府或地区颁布法律、法令、命令、条例或采取行政措施，禁止或限制债务人以贷款协议规定的货
币向被保险人偿还债务；债务人所在国家或地区颁布延期付款令，致使债务人无法履行其在货款协议
项下的还款义务；债务人所在国家发生战争、革命、政变，暴乱或保险人认定的其他政治事件。　　
商业风险包括：债务人违约，拖欠贷款协议项下应付的本金和利息；债务人破产、倒闭、解散和被清
算。　　出口买方信贷保险的承保要求主要体现在对承保项目的选择上。在承保项目的选择上主要考
虑以下因素：出口项目符合双方国家法律，且不损害我国国家利益；出口商是在我国注册的具有出口
经营权的法人，财务状况良好。对于大型工程承包项目，出口商应具有相关资质和项目经验；出口的
商品主要为我国生产的资本性货物，出口的成套设备或机电产品的国产化部分应占产品的70％以上，
船舶及车辆类产品的国产化部分不低于50％；商务合同金额在200万美元以上；对于进口商现汇支付比
例，船舶产品在交船前不低于合同金额的20％，成套设备和其他机电产品一般不低于合同金额的15％
，还款期一般在1年以上，一般机电产品还款期不超过10年，大型项目还款期一般不超过12年，进口国
政局稳定，经济状况良好；贷款人和担保人资信在中国出口信用保险公司可接受范围之内；项目的技
术和经济利益可行并符合我国的有关政策。
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