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《出口业务经理笔记》

内容概要

阅读《出口业务经理笔记》，你将被创业者如火般的激情感动着，你将能了解创业者是如何走向国际
贸易经理人的成功之路的。中国加入WTO五年过渡期届满后又走了一年，开放经济已步入快车道，国
际现代服务业在960万平方公里的神州大地迅猛兴起，更多跨国公司抢滩中国市场，逐鹿东方，机遇就
在你的面前——你准备好了吗？你想从国际贸易成功经理人的最新业务笔记中学两招吗？
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《出口业务经理笔记》

章节摘录

　　第一回　挣脱羁绊独闯深海游弋　　生活周而复始，水泥森林漫无边际。在这座还算有些名气的
大都市，每个独立个体都在随着潮起潮落自在悠游！开放的世界点拨着开放的心灵，这个世界到底谁
拯救了谁?——几经挣扎之后，我终于拥有了一片属于自己的天空。　　第一节 满怀豪情忐忑心　　
踌躇满志的我，坚定地在这个城市的CBD租到了一处120平方米的办公用房——钢筋水泥森林深处一幢
高耸入云的大厦26层上——有了注册在自己名下的国际贸易公司。初出茅庐的我站在自己不算“迷你
”的总经理室，一方面享受着公司坐落的优势区位、俯瞰行人的傲视层位带给我的满足；另一方面也
承受着硕大外飘落地窗时时刻刻提醒着我在城市创业的压力与无奈：月租6 000元，一次交半年——于
是，我咬紧牙关鼓励自己：还行，我能够负担得起！　　通透的格局是职业必需，业务部的大工作间
里顺次摆放着四个隔断式办公桌。我还在经理室旁还隔出了一个小会议室。简洁的整体办公环境，庄
重的深灰色调，引领我走进创业的未来。怀揣重点大学国际贸易专业毕业证，在国有纺织品进出口公
司业务部师傅手下噤若寒蝉了两年的经历，让我带着挣脱羁绊独闯天下的气魄，带着一展自己十六年
寒窗才华积淀的豪情，带着实现本人财产原始积累的梦想，当然还有若隐若现的忐忑与踌躇，决定下
到深海游弋。　　⋯⋯
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《出口业务经理笔记》

精彩短评

1、稍显有趣的国际贸易入门书。
2、　　从国外回来，再次面临新的选择。上一份工作阴差阳错，本要继续外贸的却做了1年办的地产
。但非洲小国的地产和我泱泱大国、战国争雄的地产相比，实在是小巫一个，按级别来讲，我算是“
小学没毕业”。
　　于是决定回归，继续做国际贸易。
　　
　　上周，老婆看我待职在家、无所事事，建议我到新华书店，于是随手翻到了这边《出口业务经理
笔记》。刚看开头，以为是非常实际的一本作者怎样开公司又怎样做外贸的书，看到后来，才发现其
内容不外戏与其他外贸知识同类的书。感觉内容多为自己的经历的叙述，有用，可是很多重要的经营
细节都没有透露，而且很多知识全部照本宣科，不知道他写这本书的意义何在？讲个故事？实在让人
读不下去。
　　
　　其实，如果作者用心，也有国际贸易的实战经历，是不难写出一本妙趣横生、给人启示、引人深
思的好书，可惜，整本书的人物只是为了把国际贸易知识串起来的强硬插入，剩余的还是干巴巴的和
其他教科书无异的窝窝头，虽然这些内容很实用，但和书名“经理笔记”相去甚远，给人的反差极大
。
　　此书如“鸡肋”，嚼之无味，弃之可惜。
3、外贸人的酸甜苦辣，一切在无言中
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《出口业务经理笔记》

精彩书评

1、从国外回来，再次面临新的选择。上一份工作阴差阳错，本要继续外贸的却做了1年办的地产。但
非洲小国的地产和我泱泱大国、战国争雄的地产相比，实在是小巫一个，按级别来讲，我算是“小学
没毕业”。于是决定回归，继续做国际贸易。上周，老婆看我待职在家、无所事事，建议我到新华书
店，于是随手翻到了这边《出口业务经理笔记》。刚看开头，以为是非常实际的一本作者怎样开公司
又怎样做外贸的书，看到后来，才发现其内容不外戏与其他外贸知识同类的书。感觉内容多为自己的
经历的叙述，有用，可是很多重要的经营细节都没有透露，而且很多知识全部照本宣科，不知道他写
这本书的意义何在？讲个故事？实在让人读不下去。其实，如果作者用心，也有国际贸易的实战经历
，是不难写出一本妙趣横生、给人启示、引人深思的好书，可惜，整本书的人物只是为了把国际贸易
知识串起来的强硬插入，剩余的还是干巴巴的和其他教科书无异的窝窝头，虽然这些内容很实用，但
和书名“经理笔记”相去甚远，给人的反差极大。此书如“鸡肋”，嚼之无味，弃之可惜。
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