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书籍目录

推荐序一  财富写意与道德留白
推荐序二  树立财富道德观
推荐序三  诚信的成本是最低的
前言
第一章
 进取心：你最想做哪类人？
第二章
 成与败：不做胆小鬼
第三章
 工作于生活的真谛：全力以赴，实现自我
第四章
 亚洲首富的忠告：为你的搭档留点钱
第五章
 知识：生活教会你什么
第六章
 寻找伯乐：成功的驱动力
第七章
 团队的魔力：这里没有“我”
第八章
 你见到的华尔街人：有好人，就有坏人
第九章
 别让金钱蒙骗自己的灵魂
延伸阅读
致谢
译者的话
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章节摘录

　　当约翰·怀特海离开公司成为里根政府的副国务卿后，温伯格成为高盛唯一的顶层人物。他是货
真价实的领导者——踏实、不自命不凡、不装腔作势，但又有难以置信的强硬手段。他希望公司能够
统一运作。甚至是如同戈登·盖柯一样古板的银行家们——那种有着一丝不乱的后梳的发型，穿着吊
带裤，定制的西装、衬衫、鞋子，搭配着如同定制的自负——在他面前也会步履维艰，表现得像头蠢
驴。温伯格的注视会让你感觉压力很大。他没有等级意识，显示出他既是最有权力，也是最受尊敬的
人。正是从他那儿我们学会怎么去用代词，他还督促我们从词汇表里删除“我”这个字。　　如果温
伯格的合伙人在争吵，他会大叫：　“过去的就让它成为历史吧，让我们回到工作上来。”他讨厌相
互推诿、指责；他并不关心谁对谁错，只想争吵能够停下。他的庄严的举止能让这样的争吵结束。这
是走向成功的真理：别让琐碎的事情打乱我们最终的共同目标。　　他的理念：将重点放在“我们”
、“我们的”和“一起”。这样的代词能够传达强大的信息。仔细地观察一下你所用的代词是什么。
千真万确，我们所有人都在“我／我的”这类事情上犯过错。我们并没有真正明白“我”对我们的团
队关系的腐蚀性，这太微妙了。如果过多地提及自己，人们会不乐意与你结盟。时刻小心啊！你必须
要常常练习这种表达方式。你想走得更远吗？别总想让自己成为主角；低调地做好本职工作，然后你
会得到最好的位置。想生活在聚光灯底下吗？你可以去其他的地方——去华尔街那些一定要斗出个你
死我活的公司工作。以同一个面孔面对客户，紧密无间的合作和可以相互替代——拥有这样的目标的
公司应该是你愿意去的地方。　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　有趣，轻松易读，提供了睿智的建议。斯卡拉穆奇是在金融资本的堕落世界外的旁观玩家，他保
持了诚实的灵魂并得以幸存。　　——电影《华尔街》导演 奥利弗·斯通　　　　过去几十年，华尔
街的赚钱文化确实走得太过头了。大家把银行（甚至国家）都整垮了，还在振振有词地就年终奖金讨
价还价。现在，华尔街有一点反省。但是，我觉得还很不够。这本书告诉大家，抢钱的文化需要制度
上的限制。　　——前瑞银中国投资银行部副主管、慢牛投资公司董事长 张化桥　　　　作者祭起人
性这把刀，剖析华尔街和金融危机。中国金融投资领域的从业者，应该能够从中得到不少启示。　　
——《证券日报》副总编辑 马方业　　　　看了几页，就知道这是一本好书。感谢信任，让我在价值
紊乱集体梦游的社会，得以早一天读到这样一本好书。　　——北大企业家研究中心主任 王育琨　　
　　你最大的遗产不是财富，而是如何面对困难和分享成功。作者希望人们在不丧失灵魂的前提下找
到获取财富的路线图，应该说比那些讲述华尔街方法论的书更胜一筹。　　——中国中央电视台证券
资讯频道新闻主编 苏培科　　　　今天的中国正处在社会转型期，诚信匮乏、信仰缺失和价值多元带
来了诸多的混乱。相信华尔街江湖里刀光剑影的智慧，能够对你快速开展事业，取得成功有一定的借
鉴。　　——国际金融投资家联合会执行主席、首席经济学家 孙飞　　　　华尔街是美国经济的恶之
花，还是被人性贪婪驱使的冷冰冰的机器？这本书对华尔街资深从业人士进行了深刻的剖析，给了我
们一面镜子，可以不时检视自己，是否处理好了生活与工作，金钱与事业，野心与进取心的平衡关系
。　　——翘华国际油价关联基金创始人、翘华控股董事长 魏民
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精彩短评

1、帮同事买的书,据说还行
2、投资银行、对冲基金和私募股权投资这本书太专业了，适合于金融业的专业人士，不适合于普通
投资者
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精彩书评

1、　书写的很好，跟http://book.douban.com/subject/1972412/有的一拼，但是又有很大差别。　前人的
书还是介绍很多业务上的事情，尤其是债券市场相对于股票市场是有点小众的，前人做了很多的普及
工作，对公司的细节也介绍的很多，但是高度觉得不够一点，所以觉得有点虎头蛇尾。　本书介绍的
比较传统的业务，作者主要介绍的是人，总体来说我可以给它一个贴切的副标题：作一个真正的人。
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。
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