
《如何做好房地产营销咨询》

图书基本信息

书名：《如何做好房地产营销咨询》

13位ISBN编号：9787806217399

10位ISBN编号：7806217398

出版时间：2003-1

出版社：黄河水利出版社

作者：高重恒

页数：229

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介以及在线试读，请支持正版图书。

更多资源请访问：www.tushu000.com

Page 1



《如何做好房地产营销咨询》

内容概要

《如何做好房地产营销咨询》主要内容包括：开发房地产什么要请咨询、房地产资询公司里什么、如
何选择好房地产咨询公司、房地产开发咨询是什么、“五环一线”成功开发模式第六章 房地产项目营
销咨询的流程、房地产营销咨询的技术、如何进行地产咨询公司的管理等等。
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作者简介

高重恒，河南财经学院兼职教授，内地实战派营销专家，从事营销咨询10余年，为许多企业进行过成
功的营销管理咨询；在房地产领域，先后主持策划过60余个成功楼盘，大部分都成为当地畅销的经典
楼盘或明星楼盘，并总结出内地房地产各种产品开发的独行营销高赢利模式；擅长楼
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书籍目录

序言第一章  开发房地产什么要请咨询  特殊的行业·特殊的要求  开发商的一无所有有到应有尽有  “
三高”的要求  利用房地咨询的好处在哪里  保险、保险再保险  成功的反射区  开创“三赢”营销新局
面第二章  房地产资询公司里什么  房地产咨询公司应该站在哪里  咨询与点子  咨询策划≠补窟窿  房地
产咨询公司≠空手套白狼的皮包公司  房地产咨询公司最大的财富是什么  房地产咨询顾问是什么样的
人  是一种天天向上成长的新生力量第三章  如何选择好房地产咨询公司  “游医”型  “门诊”型  “专
科”型  综合型  选择优秀房地产咨询公司的五大标准  选择房地产咨询公司的渠道  与房地产咨询公司
如何进行洽谈  合作模式的选定  关于营销咨询招标问题  咨询费用问题  如何进行签约第四章  房地产开
发咨询是什么  营销战略咨询  投资咨询  楼备用产品设计方案咨询  物业管理方案设计  市场推广方案设
计  销售管理方案设计  价格方案设计  企业管理咨询  工程管理咨询第五章  “五环一线”成功开发模式
第六章  房地产项目营销咨询的流程第七章  房地产营销咨询的技术第八章  如何进行地产咨询公司的管
理第九章  忙，并快乐着第十章  房地产营销咨询中的常见问题第十一章  如何与开发商相处附录  楼盘
项目咨询建议书（框架方案）后记
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