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《经纪实务》

内容概要

本书为《21世纪高职高专投资理财系列教材》之一，该系列教材按照《教育部关于加强高职高专教育
人才培养工作的意见》中要求的高职高专毕业生应具有基础理论知识适度、技术应用能力强、知识面
较宽、素质高等特点来安排教学内容。各科教材坚持基本理论和基本知识简洁、适度；专业知识避免
高深理论，突出实务和可操作性内容。本系列教材体现了专业知识与企业实际工作需要相一致的特点
，着眼于学生在课堂中提高专业技术能力，使学生毕业后真正成为应用型人才。适用于高等职业院校
、高等专科学校、成人高校、成人教育学院、民办学校继续教育学院等。
随着市场经济的不断深化与发展，作为商品经济的“桥梁与纽带”的经纪人的作用被不断地凸显出来
，经济人成为了市场经济发展的有力推动者。那么，经济人应具备哪些知识能力，又是如何开展经济
业务的呢？《经纪实务》教材将较为系统地阐述了经济业、经纪人在社会主义市场经济环境下的地位
与作用，明确了经济人的条件与素质要求，较为详尽地介绍了各种不同经纪领域经纪业务的特点、经
济程序与方法。其主要特点是，贴近当前经济市场实际，规范务实，具有较强的操作性。因此，本教
材可作为高职高专投资理财专业及其他经济类相关专业的教学用书；也可作为经济从业人员、各类经
济组织、经济机构自学或培训教材。
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