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《房地产营销经理理论与实务》

内容概要

《房地产营销经理理论与实务》以房地产营销经理为服务对象，以房地产营销管理为主线，让房地产
营销经理能从多个角度理解房地产营销的理论和技巧。全书共6章，主要内容包括：房地产营销经理
概述，房地产市场营销管理，房地产营销项目管理，房地产人力资源管理，房地产营销财务管理以及
相关知识。
    《房地产营销经理理论与实务》编写的营销管理理论深入浅出，针对性强，适合房地产营销经理系
统地掌握房地产营销知识和相关技能，有助于在房地产营销实际工作中应用。本书由刘志东主编。
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书籍目录
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知识参考文献
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编辑推荐

　　《房地产营销经理理论与实务》一书，集中了重庆市房地产领域的部分专家、教授，经过充分调
研编写而成，目的就是为打造中高级房地产营销人才，从理论和实战技巧上提供支撑，也是为当前执
业的房地产营销人员提高业务素质的培训教材。全书共分为6章，理论实践相顾，深入浅出，针对性
强，适合房地产营销经理系统地掌握房地产营销知识和相关技能，有助于在实际工作中应用。
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