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前言

　　首先我要说，假如没有书中68位营销大师的鼎力支持，就不会有这本书的诞生。我应该向他们表
达我最深的谢意。感谢你们能够与我分享你们“厚颜无耻”的推销术，正因为这样，我才有可能让全
世界的读者都能够从中受益。　　感谢你们能够慷慨地将你们的经验和盘托出。你们在书中所讲述的
成功的营销诀窍，独一无二而且充满幽默感的故事，还有你们亲身经历过的成败荣辱，都将深深地打
动每一个读者。　　一个真正成功的人应当是一个懂得回报的人。本书中的那些成功的企业家、演说
家、和作者们都深谙这一道理。因为他们也曾经有机会从别人那里学会走向成功和避免失败的要诀。
而今天，他们成功了，开始反过来与读者一起分享他们成功的快乐和体会失败的教训。他们这样做的
目的很简单：让大家能更好地成长。　　另外，我在这里还要感谢所有那些帮助过我的人。正是因为
他们的帮助，才使得这本书能够这么成功地无痛分娩。特别要感谢这本书的顾问：来自维亚公司的卡
拉?奥尔森编辑。他对我的这本书创作的每一步始终保持高度关注，及时提出建议，并鼓励我去勇敢面
对种种挑战，精益求精。还要特别感谢本书的设计师：来自“打印页公司”的莉莎?莉迪。他一丝不苟
和灵活的设计使得本书的诞生减少不少麻烦。　　最后，当然还是要非常感谢我世界上最好的父母。
我成长在一个商业气氛很浓厚的家庭中，在生活中能够得以耳濡目染，从父母身上得到很多商业上的
灵感和知识。他们常常谆谆教导我，要我对自己的事业保持信心。他们还让我注意在生活中的每一方
面都要保持公正和诚信。还有，尽管他们自己并没有意识到，但实际上他们已经教会了我一种独特的
本领：“厚颜无耻"地推销自我。
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内容概要

“我相信，任何一个，充满激情的人，都肯定是一个”厚颜无耻的推销者。因为就我本身而言，我会
对我所钟爱的事情百倍投入的。所以说，如果你想做一个超级明星的话那你就得先做一名“厚颜无耻
”的推销者。而要想做到这一点，你首先得学会“厚颜无耻，来看这本书吧，它会教会你如何做得更
好。”
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书籍目录

第一章 “厚颜无耻”的推销术入门
第二章 你不能不营销
第三章 “厚颜无耻”的飓风式营销
第四章 “厚颜无耻”的朋友和同伴
第五章 馈赠的艺术
第六章 展示你的才干
第七章 走出去，和别人打成一片
第八章 打造你的品牌
第九章 通过信函“厚颜无耻”地给予
第十章 用新闻通讯做自我推销
第十一章 在互联网上“厚颜无耻”地推销
第十二章 灯光，摄影，开始！――你进入角色了！
第十三章 写下名声，财富和你的名字
参考信息
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编辑推荐

　　“我相信，任何一个，充满激情的人，都肯定是一个”厚颜无耻的推销者。因为就我本身而言，
我会对我所钟爱的事情百倍投入的。所以说，如果你想做一个超级明星的话那你就得先做一名“厚颜
无耻”的推销者。而要想做到这一点，你首先得学会“厚颜无耻，来看这本书吧，它会教会你如何做
得更好。”

Page 5



《“厚颜无耻”的自我推销术》

版权说明
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