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《世界上最成功的销售方法2》

内容概要

《世界上最成功的销售方法2》以充实的事例阐述这样的事实,无论你从事什么职业,只有通过有效的运
用推销术,持续不断的增加自己的成功条件并高校的完成一切工作,你的成功才能得到保障,同时,全书介
绍种种正确运用推销术以提升自身价值和亲和力的方法和途径。

Page 2



《世界上最成功的销售方法2》

作者简介

Page 3



《世界上最成功的销售方法2》

书籍目录

Page 4



《世界上最成功的销售方法2》

章节摘录

　　假如一个人获得了一个机会的话，他也许不会令&ldquo;客户&rdquo;感到失望。他也许知道哪些
地方非常需要自己去施展才华，而且还知道只要对方认识到了自己的才华，他们一定会非常欣赏自己
。但是，无论他付出多么大的努力争取，机会之门也许始终不会为他敞开。这时候，，他的失败似乎
完全是不公平的&mdash;&mdash;是命运所造成的、令人极为恼火的不公平。　　如果一个人知道自己
完全有能力胜任一个更高的职位，那么，在申请这个职位的时候，他会充满自信。但是，他真实的能
力也许并不会得到上司的认可。因此，尽管他有充分的理由相信自己能够胜任一个更高的职位，但他
渴望已久的升职机会可能会化为泡影。如果他在工作中的成就和努力的争取无法为自己赢得一个晋升
的机会，那么他将会变得灰心失望，从而失去对工作的热情和对生活的乐观。一段时间之后，他的雄
心壮志就会消磨殆尽。最后，闷闷不乐、黯然神伤的他会承认自己是一个失败者，但却认为这并不是
自己的错。　　事实上，如果不去考虑极其例外、无法预料的命运对人生造成的消极影响，那些本来
可以获得成功的人都应该为自己的失败承担起全部的责任。他们认为自己是环境或者命运的牺牲品，
然而事实并非如此。他们的失败是因为他们忽视了成功秘诀四个要素中的第一个要素。他们虽然拥有
了成功的潜力，但却没有具备成功者必须具备的一种充满活力的品质。他们缺乏那些自力更生的成功
者所具有的一种基本特征：通过自己的争取获得成功的机会&mdash;&mdash;这是一种更高层次上的能
力，但是任何一个智力正常的人都可以通过学习培养出这种能力。　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　诺瓦尔&middot;霍金斯毫无疑问是推销界的天才。他从一个普通的注册会计师，一跃变成福特的
全球营销总监，并担负起当时最伟大的汽车销售项目&mdash;&mdash;T型车的销售，其最终的成就令
全球瞩目。而后，他再次加盟通用汽车，领衔雪佛兰项目，令福特再也无法专美于前，使通用一跃而
起，成为世界第一大汽车公司。　　霍金斯的推销秘术是什么？我们可以从他两部重量级的著作中窥
得一斑。在《世界上最成功的销售方法》中，霍金斯创建了一个&ldquo;销售流程&rdquo;，从而使销
售如同流水线一样可以操作，可以控制。为后人树立了一种按计划、有步骤实施销售目标的营销典范
。　　而在《世界E最成功的销售方法2》中，则全面揭开了塑造最伟大推销员的秘密。正如《世界上
最成功的销售方法2》的英文书名所展示的那样：必然成功。这就是霍金斯之所以必然成功的秘密，
同样，也会是学习《世界上最成功的销售方法2》的任何推销员必然成功的秘密。　　一种令销售业
绩奇迹般增长132倍的方法，一种培养和修炼顶级推销员的高级训练教程，为什么有些人必然成功，有
些人却注定失败?不同于《世界上最成功的销售方法2》的姊妹篇《世界上最成功的销售方法》，霍金
斯在这儿传授的乃是一个伟大推销员自我养成的技巧。现在，你将要推销的商品将是这个世界上最有
价值的东西&mdash;&mdash;你自己。　　真正的成功推销，首先要将自己推销出去，然后才是销售商
品。　　每一个希望获得成功的人都必须要知道如何最有效地推销自己。无论你处在任何一个行业、
从事任何一种职业或者经营着任何一种生意，都可以肯定地说，不善于推销自己将会给你的理想和希
望造成致命的打击。　　霍金斯将自己成功地推销给福特，推销给通用汽车。他能，你也能!销售，一
份公次总统的伟大职业。任何人都没有权利不去成功，成功是你责无旁贷的义务。　　销售，最重要
的是推销自己的能力和才华！一个伟大推销员必备和首要的能力，就是先将自己卖出去。让你的客
户&mdash;&mdash;无论是自己的老板，还是产品的用户&mdash;&mdash;相信你这个人，认可你这个人
。　　史上最经典的推销员培训课程。世界第一流推销员所推崇的销售圣经。　　福特全球营销总监
的自我推销方法。
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精彩短评

1、非常好的书，想好好看一下！
2、超级有来头
3、交给业务去看了
4、针对推销员的书
5、世界上最成功的销售方法2
6、开导思维
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