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《做别人想不到的生意》

内容概要

《做别人想不到的生意》主要内容：求富之心人皆有之，圆富裕之梦人皆盼之。投身商海无疑是致富
的首选之路。但是做生意不能随心所欲，胡乱操刀，必须把点子用到巧处，把力量用到妙处，这样才
可以确保自己赚到财富。要想在商海中开创出自己的一片天地，只有悟透他人不能悟透的经商真谛。
因此，精明的商人总是千方百计地去做别人所想不到的生意，从而使自己立于不败之地。
做别人想不到的生意要善于从奇处着眼，从冷门入手，从细处发力。从奇处下手能让你的事业事半功
倍，从冷门入手能使你避开竞争对手，从细处着手能帮你以点带面，人弃我取，小处着眼，深入挖掘
。
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作者简介

刘期武，男，汉族，1964年10月出生，湖南省隆回县人，大学文化。湖南金利投资集团总裁。
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《做别人想不到的生意》

书籍目录

第一章　思路好才能干得好　思路决定财路　打破固有思维的束缚　透过难点、盲点寻找商机　抓住
点子就是抓住金子　走发明之路，靠创造取胜　把创意变成财富　改变偏见创造消费　敢异想则天开
，将资源与需求相结合　新思维解决旧难题　赚别人想不到的钱　传统并非意味着淘汰　做冷门的生
意　把缺点变成特点　换一个角度找“钱”途第二章　看得有多远，就能走多远　以眼力求财气　借
特殊事件发展自己　拆分也是做大的一个途径　以变求胜　别把鸡蛋放在同一个篮子里　以合求大方
能求到大　比较各方实力，优中选优　抢先一步发现新生事物的商业价值　会分享才能吃更多　预测
经济前景，果断投资未来　梦想和财富同行　连带开发获得更多利润　重视人才培育，谋求长远利益
　明知山有虎，偏向虎山行　赔钱正是为了赚吆喝　在时局的变化中找冷点　根据供求关系制定销售
策略　借新方式做大生意　在热点的边缘找商机　⋯⋯第三章　细节之中藏着大生意第四章　守候机
遇，乘势而发第五章　蛮干不如巧做第六章　利用人的心理开展经营
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《做别人想不到的生意》

编辑推荐

　　从奇处着眼，从冷门入手，从细处发力，变则通，通则久，做别人想不到的生意、赚别人没赚到
的钱。
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《做别人想不到的生意》

精彩短评

1、能给人一些启发
2、一点深度没有，如果谁希望在这本书里找到一些灵感的话，建议不要卖
3、案例，泛泛之作

Page 6



《做别人想不到的生意》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu000.com

Page 7


