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《商情水浒》

内容概要

《商情水浒: 职场、商战和情场秘密》内容简介：《商情水浒》是一部有特色的职场、商战和人际关
系管理学著作，以剖析《水浒传》主要人物和事件，来阐述现代职场生存技巧、商战谋略和男女关系
学问。
《商情水浒》是作者吴淑平多年来在职场商战实践中的经验与心得，以现代人必学的管理学、市场学
、情场学为主要内容，对一个个人物和故事片段进行梳理、整合和剖析，使每个人物故事独立成篇，
并挖掘出每个人物和故事在职场、商战或情场中的性格特点、成败原因、经验教训，以及人生价值。
此书还有丰富的故事情节，许多细节描写和人物刻画，既尊重原著，又比原著读起来更完整和流畅，
其所剖析的理论，深入浅出，独特而有价值，很适合职场（含官场）、商场人士阅读，也适合大、中
学师生和有关研究人士阅读。
全书分三大部分：职场水浒、商战水浒和情场水浒。每一部分分别揭秘现代职场、商战和情场秘密。
阅读《商情水浒》，会有恍然大悟的感觉，作者总能从不同的视角剖析出与现代职场、商战和情商的
“隐藏哲理”，也能剖析出“颠覆传统思维”的迥异观点。
此书有趣味，有新意，每个人物故事都娓娓道来，方便阅读，令读者在阅读中直接受到启迪。
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《商情水浒》

作者简介

吴淑平，作家，生于福建，定居深圳。现任某时尚杂志总编。中国作家协会会员。
　　曾任外企总经理，在塑造品牌、整合营销、商场竞争和宣传策划等诸多领域有丰富的个性经验。
　　已出版《商道门徒》、《连锁风云》等多部长篇职场商战小说，已出版《格调女性》、《体味》
、
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《商情水浒》

书籍目录

内容推介第一部分　职场水浒　宋江：史上最委屈的CEO  　宋江被“盖棺定论”后还能否平反？  　
宋江如何快速进入集团公司高层？  　宋江如何在职场中当好二把手？  　宋江如何发展梁山集团公司
的实力？  　宋江如何完善公司的管理制度？  　宋江为什么希望被宋朝这个大集团收购？　晁盖：职
场昙花一现的悲剧人物  　职场政治：晁盖算不算梁山第二任领导集团的核心？  　输赢探究：晁盖的
人格魅力没有被认同的三大原因  　职场哲学：经营理念和手段的高低决定职场沉浮　鲁智深：跳槽
高手，业务行家　　拳打镇关西后，鲁达摇身一变金蝉脱壳　　有了人脉，鲁智深不适应工作依然顺
利跳槽　　以人为本，鲁智深凭真本事治理好了小工厂　　埋伏野猪林，鲁智深是个可以信任的同事
　　攻打二龙山，鲁智深过了小企业CEO的瘾　　人生最后一次跳槽，鲁智深完美圆寂　林冲：情商
太低，难成霸主　　情商和智商，决定职场的成败　　无原则的“忍”，给悲剧命运埋下伏笔　　欺
软怕硬的“忍”，在职场没有威望　　低智商的“忍”，林冲的命运被彻底改写　　很傻很天真的“
忍”，害人害己够残忍　　没有底气的“忍”，林冲差点尸骨无存　　该忍却不“忍”，功劳再大也
成不了老板　柴进：为什么当不了CEO？　　言谈决定形象，行为决定后果　　慧眼不识英才，人才
不会为其所用　　隔行如隔山，不懂的行业不要死混下去　　衰落挣扎，靠吃老本是职场之大忌　杨
志：迷信官场，人生苦短　　官场中人都是棋子，迷恋政治注定任入摆布　　生辰纲被夺，杨志哑巴
吃黄连　　唇亡齿寒，拯救同行化对手为朋友　　不做棋子，职业规划重在掌握自己的命运　关胜：
左手好汉，右手魔鬼　李逵：老板们都需要的藏獒　时迁：出身卑微如何华丽转身？第二部分　商战
水浒第三部分　情场水浒附录一　梁山集团职位榜附录二　水浒一百零八将简介附录三　《商情水浒
》的10个关键问题后记

Page 4



《商情水浒》

章节摘录

插图：第一部分职场水浒宋江：史上最委屈的CEO宋江是《水浒传》贯穿始终的主角，也是小说的第
一号人物（此小说比较特殊，只有男1号，没有女1号），同时他又是形象比较复杂的人物，也是一直
被误解、最容易被误解的人物。作者在描写宋江这个人物时，思想埋藏得比较深。说实话，误读宋江
不奇怪，不会误读才奇怪。我读了6遍《水浒传》，前5遍也一直误解他，最近再读一遍，发现他其实
满肚子苦水，很少人能读懂他的内心。宋江被“盖棺定论”后还能否平反？金圣叹说宋江是“奸恶猾
贼”，毛泽东说宋江是“投降派”，鲁迅说宋江是“奴才”，过去文学史又说他是“农民起义的领袖
”。有三个大人物和“历史”给他下定论，宋江的形象几乎被“盖棺定论”了，想给他平反，实在太
难。其实，从人性的角度看，那些话都是“一面之词”。在评论者所处的历史环境下，也许从某个角
度讲是对的，但如果从事件发生当时的状况看，却又是相当片面的。因为考虑政治不能不考虑经济，
经济决定政治。一个党派如果穷得连拉选票的钱都没有，如何参加选举？更何况这样一个没有经济支
撑的“非法组织”，如何去推翻一个实力雄厚的大皇朝？如果从职场、经济或商战的角度看，我认为
，宋江主张被招安，其实是有苦衷的：自己公司的员工都是些乌合之众，成不了气候，也许他是想“
借壳上市”。他别无选择，这是唯一的一条血路，虽然冒险，却比跟大宋硬拼命要现实得多。
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《商情水浒》

后记

每部书稿完成后，我都习惯跟读者聊聊天。《商情水浒》这部书是无意中慢慢创作出来的。这要感谢
《凤凰生活》杂志的读者，也要感谢凤凰生活杂志社社长孙明杰博士。最早我在写《凤凰生活》文化
版的文章时，并没有打算写成书，第一篇文章《解读水浒女人的情欲与命运（上、下）》（写潘金莲
等7个水浒女人的命运）出来后，无意中产生了比较大的反响。北京一位教授多次打电话要求购买当
期杂志，他说他正在研究水浒女人，此文对他很有参考价值。多位读者打电话表示喜欢看这类文章，
希望我继续写下去。孙明杰博士平时不在杂志社上班，他专门给我写了一封亲笔信，让其太太带给我
，支持并建议我继续写这类文章，在杂志上连载，《凤凰生活》为此开辟了“凤凰文化大讲堂”栏目
。特此感谢文化知音孙明杰先生。就这样，我每期再忙再辛苦也坚持写一个水浒人物的分析，下笔之
前会再读一次原著中该人物的故事，许多细节会反复琢磨，多次推敲，并用现代职场、商战或情场观
点去剖析他们的性格、行为、财富与命运。后来越写越顺，读者越来越多，有5家出版商跟我联系出
版此书。最后我选择了跟我合作过的人民出版社（东方出版社）。2009年初，此书还只写了三分之一
，就跟人民出版社签下合约。《商情水浒》当年在《凤凰生活》连载一年，反响非常好。后因工作繁
忙，2010年没继续写连载，书中有一半内容在今年业余慢慢创作（未公开发表）完成，故拖到现在书
稿够分量才出版。由于在杂志连载时考虑到版面限制和读者群的因素，有些地方的解构笔墨有所保留
，而且不可能把水浒一百零八将全部分析，毕竟原著对许多人物的着墨不多，我的原则是尊重原著，
不能随便增加故事情节，所以，也许不能满足所有读者的胃口。
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《商情水浒》

编辑推荐

《商情水浒:职场、商战和情场秘密》：凤凰卫视《凤凰生活》“文化大讲堂”独家连载，引起热门关
注新浪、搜狐、腾讯、起点、凤凰网等全球十大中文网站鼎力推荐分析水浒人物、探讨人生命运、解
剖财富与细节的关系。品味职场竞争、商战谋略、人性情欲。吴淑平品水浒，更现实、更实用、更深
刻。全新视角，可以直接应用的职场、商战谋略。职场水浒任何团队的生存和发展都要靠经济支撑。
作为一个团队的领导者，如果公司有产品，就要有能力把产品做好，并努力推销出去；如果没有产品
，就必须出去拉业务，做策划、做中介、做顾问、做保镖，做一切有利于公司的经营活动，否则没有
业绩就没有地位，就必然被淘汰。商战水浒“江湖”就是一个特殊的“全民所有制大企业”。在江湖
这个大公司中，要想获得生存所必需的无形地位，就必须遵守江湖规则，“义”是统领江湖公司的规
则，是江湖公司的“宪法”。而一个人讲“道义”，就是为了更好地获“利”，“义”要用“利”来
体现。情场水浒水浒女人的情案，给后人留下了启示：作为男人，不管你再有钱、有地位、有才华、
有相貌，也必须把你的女人伺候好，否则，你的女人依然会不满足，会红杏出墙，甚至因此而闹出命
案。
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《商情水浒》

精彩短评

1、看过《水浒》，感觉本书有一部分可以认同，有些并不像我所理解的那样，总之作者的评论挺有
见解!
2、结合了水浒的人物来分析现在的社会，看起来不会那么枯燥和空泛，蛮喜欢的
3、不喜欢宋江，感觉他就是个阴谋家
4、喜欢商说水浒请一定把这书带走，商业哲学尽在其中！
5、全书分三大部分：职场水浒、商战水浒和情场水浒。每一部分分别揭秘现代职场、商战和情场秘
密。 　　阅读《商情水浒》，会有恍然大悟的感觉，作者总能从不同的视角剖析出与现代职场、商战
和情商的“隐藏哲理”，也能剖析出“颠覆传统思维”的迥异观点。 此书有趣味，有新意，每个人物
故事都娓娓道来，方便阅读，令读者在阅读中直接受到启迪。
6、对职场这块特准也特有用，至于情场就不那么感觉了，潘金莲变好女人的论调我是无法接受，太
突兀了。
7、书一到，我就用了三小时仔细阅读，看完后整个人感觉轻松了豁达了，对很多想不同的事看不透
的人我都有了新的想法与认知．书中对职场人物的详细描写与刻画每个成功与失败人物的性格剖析，
对情场里背千古罪的女人平反，还有如何让自己的女人可以终身只爱自己一个．这些对我来说真是及
时雨啊
8、好书，质量很好。
9、美丽的潘金莲死得很惨，古时候的道德观压死人，如果可以离婚那不就好了
10、好！看过后会觉得很值得
11、人在走入盲区不知道自己是谁了，看到了这本《商情水浒》话老套但还是得说，我感谢作者给我
有开导茅塞顿开的感觉，现在我知道了要怎么在我的工作中与上司和下属更有技巧的相处，入世未深
还是得多学习多看过来之人经验之谈。谢谢！
12、挺喜欢的哦
13、看过&lt;&lt;商情水浒>>后我在职场可以少走很多弯路.学到很多职场生存法则.很感谢此书的作者-
吴淑平先生.
14、和最亲爱的人不在一起，所以是郁闷的一个国庆。还好收到书是一点开心。是本好书，好评！
15、顶..........................................
16、很少看到有人替潘金莲平反的，姑且不论那个时代，我觉得那么美的女人嫁武大郎真的是暴裣天
物出轨是迟早的事，否则做为个女人生存有何意义？作者说得好，鼓掌！！
17、很有见解！
18、看了一遍，打死也看不第二遍的书，比较肤浅，只能说作者对《水浒传》比较了解而已，所说的
那些职场，商场，真是风马牛不相及的，很牵强。
19、昨天买的书，太快了，卓越真的很好，当然书更是我挚爱
20、很兴奋，很好看。先来给好评
21、精辟 值得拥有 值得阅读
22、宋江委屈，是的，他是个好的领导但没有预料到结局是那样的，可惜啊
23、好朋友推荐我看＜＜商情水浒＞＞这本书，他说在这里我可以既看典故还可以学到很多东西，在
现在社会的竞争中可以站得稳走得远．刚收到书我就迫不及待的翻看，在上班不可以详细看，但已经
感觉很不错了．等下班了我再仔细看，再来说说我的感受．
24、作者用独特的视角，让我对水浒有了新的理解
25、没想到卓越送货这么快，一拿到书先看了目录，脉络非常清楚。一定好好学习！
26、写得挺好的，从完全不同的视角诠释水浒人物！
27、刚收到书，来个好评，对书，对当当的速度不是很满意
28、早上一早就收到书，看了半天了，真有趣
29、中秋节还能收到书，感觉很温暖很开心，书早在网络上就看些些了，是本好书，拿到书的感觉还
是不同，在节日里就祝大家节日快乐，月圆人团圆！祝吴淑平作者中秋节快乐！虽然他不一定会看到
，我也当你收到了。
30、还是很有意思和深刻滴
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《商情水浒》

31、整本书看下来,让我感触很深,在职场办公室的勾心斗角,和领导的相处,都通过水浒人物与事件一一
展现.我是女性所以对情感的最敏感,书中作者描写的潘金莲是我印象最深刻的一女性.她一直被世人所
误解,给她一个坏女人荡妇的帽子,真为她叫曲.很认同作者的看法.
32、少不看水浒，老不读三国，不老不少，可以瞎读。
33、找到位置，对应角色
34、此书很有深意，喜欢水浒的人可以多看，之前的理解也许在看过此书后会有所不同，但是是符合
人性的
35、是本比教科书以为更好学习的书
36、感觉真实  阅读此书的第一个感受，就是阅读后能学点用有的职场生存的东西。据说此书的责任编
辑在编完这部书后，跟他说的第一句话就是“看完书稿，自己也从中学了不少东西，工作中的郁闷突
然化解了”，我也有相同的看法。在面对人际关系矛盾的时候，不仅能从书中学来的技巧去理解和应
付，还能使自己思维开阔、豁达，从而化解郁闷。认识了现实，就不会因现实的残酷而憋气；懂得了
道理，就不会因问题的复杂而棘手。  阅读此书的第二个感受，就是对情场的理解会更趋向人性化。
吴淑平在对水浒情爱细节的解构，不是站在旧道德的立场，也不是站在现代道德的立场，而是从人性
的角度去分析、去评说。比如，潘金莲这个被定位为千古荡妇的女人，在吴淑平看来，却是敢爱敢恨
的真性情女子。“潘金莲首先是一个女人，其次才是一个妻子。她有本能的性欲，她需要男人的拥抱
和疼爱，每天夜深人静之时，每当她欲火焚烧之时，躺在身边的人，不仅不解风情、面貌丑陋，还是
个性无能。作为一个女人，她已经悲哀至极。她没有理由背上千古荡妇的骂名。她有追求真爱和性福
的权利与本能。”吴淑平的观点，彻底摧毁了旧道德、伪道德，估计会让封建卫道士暴跳如雷。  当
然，学到了职场生存技巧、商场竞争谋略和情场运作成败之后，就看你怎么应用了。比如，你懂得了
吴用的商战谋略和厚黑手段，是去防备和发现，还是去实际操作中应用，每个人就有每个人的需要了
。正如你在市场买了一把刀，你可以用之为切菜，也可以用之为杀鸡，需求不同，作用也就不同。
37、很好的适合男孩看的书，很贴近现代人的阅读。
38、对水浒感兴趣的建议读一读。后面还有水浒的职位排行，108好汉的简介，内容不错。
39、写的很细，颇有作者自己的心得。写职场、情场以及定位，都有自己独到的见解。重新解读了一
些我们原本“根深蒂固”的东西，值得一读。物有所值的
40、应该还好吧！就是物流太慢慢了。
41、刚看了宋江一节，分析和观点有个性，慢慢看完再评论。
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