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《白手起家的百万富翁》

前言

　　怎样才能从身无分文到百万富翁呢？　　不同的时代，创富的手法各有不同。改革开放以来，第
一代大多是靠体力，靠自己的辛苦勤奋致富；第二代主要靠魄力，在市场经济还不太成熟的条件下，
在许多人还满足于在计划体制的保护中衣食无忧地生活时，这代人敢于为自己创造一个金饭碗；第三
代创富靠财力，这其中的多数是第一代创富的儿女，父辈们已经为他们积累了一定的财富，再者，企
业也需要向规模化发展，离开一定的财力是无法实现的；那么，第四代呢？目前在我们身边正在诞生
的新生代的富翁靠什么——智力！　　21世纪，是依靠知识和头脑致富的时代。　　上世纪创业成功
的张近东曾说过：“很多人也许会用我的事例来证明他们一定可以成功，但是，就以我来说，有些情
况是不可复制的，我们白手起家的时候，商品还是供不应求的，我抓住了这个机会，但是社会发展到
今天，市场商品大部分都处于过剩状态，现在走我过去的路，就不一定会成功。”　　在这个知识经
济时代里，不仅创富方式前所未有，创富速度也惊世骇俗，过去需要几十年甚至上百年才能完成的财
富积聚，现在几年甚至两三年就完成了。而且，第四代富翁大都也是知识大亨。　　正如美国著名未
来学家阿尔温·托夫勒所说，知识资本最终将导致“世界财富的一次大转移”，转移到知识资源掌握
者手中。但并非持有多少知识就能立即兑换成多少财富，只有将知识资本化，只有把知识资本转化为
产业资本，才能获取丰厚的财富。
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《白手起家的百万富翁》

内容概要

《白手起家的百万富翁》内容简介：白手创富就是通过独特的创意、精心的策划、完美的操作、具体
的实施。在法律和道德规范的范围之内。巧借别人的人力、物力、财力。来赚钱的商业运作模式。如
白手打天下、零资本创业、以小博大、四两拨千斤等。总之。在没有什么资金或者很小投入的情况下
巧用别人的钱赚钱。让其他地区的钱流到自己的地区，把国外的钱赚到中国来，这就是创富英雄。
《白手起家的百万富翁》通过一些典型的事例告诉你创富的精神、创富的方式和方法，旨在培养你创
富的胆量、敏锐的眼光、灵活的经营思路、过人的财技和对经营方式的巧妙运作能力。这些内容不只
是面对渴望创富的人，不同行业、从事不同职业的人都可以从中受益。
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《白手起家的百万富翁》

书籍目录

第一章　胆识创富——以行动代替成本  1.胆量是创业的必备条件  2.胆识非凡，事业才能非凡  3.财富面
前无出身  4.赤手也要打天下  5.只有独立创业，财富梦才会实现  6.想十年不如干一年  7.行动开启财富
门  8.无所畏惧定成大事  9.风险里面淘黄金  10.闯出一片新天地  11.不惜生命创大业  12.置之死地而后生 
13.干事业从来都不晚  14.再试一次，就能东山再起  15.财富舞台，舍我其谁  16.抓住机遇，财富新星在
闪耀  17.大胆作为，草根也能成富豪第二章  思考创富——用头脑代替成本    1.改变命运从改变思维开
始    2.准确定位是刨富的前提  3.做你所爱，爱你所做  4.行家好赚钱，专家易致富    5.拒绝陌生行业的诱
惑  6.警惕多元化这把双刃剑    7.不做产品，只做技术  8.只有未开发的市场，没有做不成的生意    9.见缝
插针，抢占先机挣大钱　10.找到营销的北斗星——直销  　11.一样的商品两家卖　12.独具慧眼，当机
立断　13.关注增值空间，挖掘财源管道　14.省下的就是赚的，寻找积极的财务安全策略  　15.创业需
要大舞台，积极寻找合作伙伴  　16.站在他人的角度去考虑  　17.别让小利之争葬送长期合作  　18.舍
得之问定乾坤第三章  “借力”创富——用手段代替成本　1.没有什么事物不可以利用  　2.自己动手并
不划算　3.是否善借是天才与蠢才的区别  　4.不怕钱少，就怕手段少　5.用别人的钱刨自己的业　6.学
会从银行贷款　7.巧借身边资源　8.为借找个充足理由  　9.激之以义，轻松借到100万　10.量力而借—
—三千弱水也只饮一瓢  　11.能者无敌，轻松借，轻松还　12.借钱不如借艺　13.借来的鸡要快下蛋
　14.借金鸡才能下金蛋　15.借成功的人一起干事业  第四章  特色创富——用方法代替成本　1.商不在
难，巧妙就行　2.卖开水一月赚五千　3.稀饭开成连锁店　4.一分一厘打天下　5.小餐馆，本小利大年
人百万　6.只卖一样东西也赚钱　7.无本生利，点叶成金　⋯⋯第五章　点子创富——用创意代替成本
第六章　整合创富——用关系代替成本第七章　魅力创富——用个人信誉代替成本
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《白手起家的百万富翁》

章节摘录

　　此时的俞敏洪丢掉了令多少人羡慕的名校的铁饭碗，生活和前途似乎都到了暗无天日的地步。当
时，俞敏洪所承受的心理压力外人很难想象，也无法体会得到。尽管成功后的他看起来波澜不惊，但
当时他的心中肯定掀起了巨大的惊涛骇浪。怎么能够就这样屈服于命运的摆布呢？毫无退路的俞敏洪
决定破釜沉舟了。　　后来，当俞敏洪向别人谈起这件事时说道：“北大踹了我一脚，当时我充满了
怨恨，现在充满了感激。”为什么充满感激，因为他走出了自己独立创业的第一步。“如果一直混下
去，现在可能是北大英语系的一个副教授。”正是这些磨难使他找到了新的机会。显然，走出北大成
了他人生的分水岭。　　尽管因为没有面子在北大呆下去，尽管没有攒够出国的学费，俞敏洪却对出
国考试和出国流程了如指掌，对培训行业越来越熟悉。离开北大后，俞敏洪开始在一个叫东方大学的
民办学校办培训班，学校出牌子，他上交15％的管理费。尽管困难重重，但拼死拼活干了一段时间后
，俞敏洪的培训班渐渐有了起色。　　眼看着培训班越来越火，俞敏洪渐渐萌生了自己办班的念头。
就是为了每天能多挣一点钱，早日攒够出国学费。就这样，1993年，在一间10平米透风漏雨的小平房
里，俞敏洪创办了北京新东方学校。　　到今天，新东方已成为中国最大的私立教育服务机构，在全
国拥有25所学校、11 1个学习中心和13个书店，大约有1 700名教师分布在24个城市。目前累计已有300
万名学生参与新东方培训，仅今年就有87.275名。外语培训和考试辅导课程在新东方营收中所占比例
高达89％，是该公司最主要的营收来源和增长动力。　　虽然俞敏洪曾说过：“新东方走到今天，不
在我的意料之中，因为最初只是为了糊口，招几个学生办个小小的补习班而已。”虽然俞敏洪开始并
没有想干一番惊天动地的大事，但事实上他做到了。俞敏洪今日之成就是从昔日苦难、失败中锻炼出
来的，在苦难的历练中造就了自己百万富翁的素质。
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《白手起家的百万富翁》

编辑推荐

　　像百万富翁那样思考和行动！思路决定出路，心态决定命运，脑袋决定钱袋，人脉决定财脉。　
　世界上最神奇的创富学，影响改变过亿万人，也必将影响和改变你！　　没有钱不要紧，没有关系
不要紧，不管你是一贫如洗，不管你是白手起家，只要你懂得了创富的方式和方法，你就能双脚走天
下，两手抓财富。运用你的胆量和智慧，成为百万富翁不是白日梦！　　指点迷津，不可或缺的理财
方案　　启迪智慧，独一无二的创富指南　　胆识创富——以行动代替成本　　思考创富——用头脑
代替成本　　借力创富——用手段代替成本　　特色创富——用方法代替成本　　点子创富——用创
意代替成本　　整合创富——用关系代替成本　　魅力创富——用个人信誉代替成本　　谨以《白手
起家的百万富翁》献给：　　希望像比尔·盖茨、李嘉诚一样富有的年轻人　　希望像柳传志、张瑞
敏一样充满商道智慧的企业家　　希望像史玉柱、马云一样成长发展的创业者
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《白手起家的百万富翁》

精彩短评

1、思路决定出路，心态决定命运，脑袋决定钱袋，人脉决定财脉。
2、白手起家的百万富翁一点都不好看
3、送货有点慢啊，希望能快点啊
4、满意，再来一本
5、算是不错的一本书通俗易懂适合各个年龄层的人特别是想创业的年轻人更是值得读一读。‘让成
本降至最低’是这本书最想告诉读者的。
6、很不错。
7、等了我很多天 今天我终于拿到书了啊，很是高兴。不过我现在还时间去看啊，只是看了个大概啊
。看了目录，到时候好不好再跟你们说吧，哈哈。
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《白手起家的百万富翁》

精彩书评

1、里面可能案例少，废话多，但是作为精神食粮也是不错的。1.我们怎样对待生活，生活就会怎样对
待我们；我们怎样对待别人，别人就会怎样对待我们。。。态度决定高度，态度决定成败
。-------------------这点因人而异吧。2.“一切皆有可能”这不是一句诳语，只要用心去做，每个人都
能创造奇迹。不是吗？春节晚会上，全部由残疾人表演《千手观音》在世界上赢得了广泛的赞誉，但
在这之前，有谁能相信，这些身体条件有缺陷的人能舞出那样震撼人心的舞蹈呢？-------------------连
聋哑人都能创造奇迹，我们这些四肢健全的正常人有什么资格自己可怜自己。3.上帝是公平的，他不
会厚此薄彼，而是平等的对待众生。如果他没有给你倾国倾城的美貌，他一定会在其他地方补偿你，
比如智慧比如事业，但是这一切他给得很隐蔽，要你用心去体会，去发掘。因此不要随便羡慕别人。
上帝给谁的都不会多，更不会落下一个。--------------------我应该停下来好好想想上帝给我的最大的
优势是什么？4.贫穷是一根刺。我依旧改变不了对贫穷的感受，和贫穷带来的越来越多的疼痛。那些
日子，我越来越习惯无声，声带已在卑微中萎缩，而我的一切也都在孤独中虚无。我像那些城市里的
一片叶子，在季节的交替中窥视着城市的秘密。我不敢衍生希望，因为贫穷的我来说，愿望的美好只
会加剧我灵魂的痛苦；于是，载负着贫穷的我在少年岁月踽踽而行。----------------------这一点我深有
体会，我也同样的痛恨，决心和他斗个你死我活。5.虽然我知道人永远跑不过时间，但是人可以比自
己原有的时间跑快一步，如果跑得快，有时可以快好几步。那几步很小很小，用途却很大很大。假如
你一直和时间比赛，你就可以成功。-----------------------大多数人不会在乎自己的时间有多珍贵，以
本人基本上都是闲人。6.如果想得到某种东西，就必须先放弃一样东西，如果两种都要，则会两种都
得不到；如果不及时做出取舍，也会因为错失良机而什么也得不到。------------------------我会首先想
到一个女人的婚姻和事业，这二者必须做出取舍，当然有时候机会来的时候也要干脆一点的抓住。7.
美国加利福尼亚大学在一份分析了3000多名失败者的报告中得出结论；30多种常见的失败原因中，优
柔寡断占据榜首。因此，可以这样说，生活中那些成功者大都遇事当机立断、迅速做出决策的人
。----------------------思虑过多会造成优柔寡断。8.阻力也能转化成动力，就要看你用怎样的心态是对
待他。每个人在前进的路上，都会遇到阻力，如果只是一味怨天尤人，终究于事无补，因此，还不如
将不甘心化为力量，这样就等于向成功迈了一大步。遗憾的是，很多人并没有悟到这个道理，他们一
遇到阻力就消沉，或是怨天尤人，却不知道抗争，更不知道把阻力化为前进的力量，这是所有成功的
人应引以为戒的。----------------------永远别选择责怪命运，要想办法把劣势变成优势。
2、这是本商业白手起家之典范的丛书。以前看的书都是教你在有一定经济基础上怎样创业，而这本
书是最适合没起动资金时教你去怎样创业。里面讲了许多真实的例子，我把里面的优句摘录在这里，
仅供大家参考。1、首先他去参加由名人们参与的各种公益活动，锻炼自己的见识和与人打交道的胆
量。他并不是靠经商转变的，而是靠几本签名簿摇身一变成为大财主的。2、为了提高自己控制变幻
莫测的股市的能力，他疯狂地学习相关的知识，并遍访各路股市高手，吸取经验。3、如果是在人烟
稀少的国家，老板本事再大，没有顾客，利润也无从谈起。所以，在国外企业都纷纷在我国抢滩登陆
的时候，我们更应该关注国内每一个消费者的需求。关注需求就是关注财富，而这些并不需要多少资
金的投入。4、谨以我本人信誉作担保，如果你或者贵公司遇到难处，如果你需要得到帮助，而且我
也正好有这样的能力给予帮助，我一定竭力提供最优质的服务⋯⋯5、总之，只要能抓住顾客的心理
，商品销售自然不成问题。6、资金的吸收应时保证企业做强的后盾，销售渠道的扩大才能进一步带
动企业的发展。资本和营销这两方面是互相关联、互相支持的。7、一个人独自创业确实会遇到许多
自己无法解决的问题，所以必须积极地寻找得力的合作伙伴。一般尽量选择社会经验相当丰富、供应
或销售渠道成熟的人，他们会轻而易举地帮你解决许多难题，在最短的时间内把你培养成一个商业人
才。8、创业就需要和不同行业的人打交道。9、许多夭折的企业都是因为管理者太重视自己的小利，
从而影响了与合作伙伴的合作。10、荀子说过：“君子生非异地，善假于物也。”人要想驾驭自己的
命运，提高自己的生存能力，必须要善于借用一切。11、做生意要赚100个人的1%，而不赚自已
的100%。12、企业推销产品可以借势造势，个人创业也可以巧妙地运用他人现成的局势。或是关系，
或是能力，或是资源，或是销售网络，达到借梯上房，借树开花的效果。13、大凡名人，脾气也大，
容不得他人与自己平分秋色，何况是冤家对头。所以要抓住对方的痛处，调动对方敏感的神经，进而
取得成功。14、家有万贯，不如薄技在身。因为特长本身就是无可比拟的资本。没有资金，可以靠自
己的特长来创业。15、做生意，不能光靠做广告，还要练好内功，要不断地创新，这样才能做到名副
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《白手起家的百万富翁》

其实。16、他利用原有国营商业亏损企业的经营场地，与原国有商业亏损企业联手扩大自己的阵地。
由于这些原有商业网点大多地理位置好，经营场地大，基建投入极少，只需合理改造就可利用，大大
地节省了自己的投入，缩短了开业营运时间。他是用这家公司的财产作抵押，获得信誉贷款，再去买
下另外一家公司；二是把这家公司的财产作为基金，去取得另外一家公司的控制权。17、以资本为纽
带，将原来分散的生产企业组成松散型的企业集团，选出一个“老大”。他们规定：以后谈判，任何
生产企业均可与外商谈价格，但定价必须“老大”说了算，这样就杜绝了竞相压价。18、企业之间的
竞争有两种基本形式：成本领先和标新立异。19、要将自己当做一个陀螺，只围绕一个中心旋转。他
专门聘了一个市场信息员，每天到市场上去收集信息，哪里又在盖高楼、搞装修，需要什么规格的螺
丝钉，他肚子里早就有一本账。他的螺丝钉店有上千个品种，几乎包揽了所有行业的螺丝钉需求。大
客户要揽，小客户他也不怠慢。从前那些看不起螺丝钉利润的商户也都佩服他的专注。的确，没有这
种坚韧不拔的蚂蚁精神就不可能有今日的辉煌。20、顾客是买少不买多，商品越是少，说明越走俏
。21、时尚就是潮流，潮流就是商机。22、自己创意，设计，销售品牌，而把生产外包。委托加工的
方式代价是最小的。23、企业要实行多产品策略，即当一种品牌处于成熟期的时候，就必须进行相关
产品的开发。因为任何一个产品都有它的市场周期，都要经历导入期、成长期、成熟期和衰退期。只
有不断地更新才能占领市场。24、在快鱼吃慢鱼的时代，最有发展前途的企业是最善于整合不同资源
的企业。25、一个企业的竞争优势主要表现为三个方面：成本优势、产品优势和品牌优势。26、在本
企业的产品上打印第三方的广告，达到对方在宣传自己的产品时，同时销售自己的产品，做到销和宣
传结合营销。27、要想融资成功，首先要坚持一个原则，就是永远要多谈几家。其次是要选择正确的
投资人，所谓正确投资人的判断标准有两条：一是要在你的企业所属的产业当中有投资经验，二是有
充足的资金。28、与自己创业、自己生产相比，整合他人现成的资源和能力是投入成本最低的，而收
益却是最高的。在整合外部资源时，行之有效的方法是缔结战略聪明。29、创富的地程就是与人打交
道的过程，人肪就是财脉。如果只凭自己创富的激情和愿望，得不到人们的理解和支持，就无法顺利
地赢取财富。特别是对于那些要从异地他乡获取资源而创富的人来说，更应懂得精心呵护人脉圈的重
要性。生意的成功就是人脉的成功。30、财产是必须要流动的，该散的钱一定得散，这样才能聚得了
人。31、无论企业在起步阶段还是发展阶段，都要牢记：“事业留人是最根本的！”32、信任是合作
的前提：不用任何规章去束缚员工，让他们在无拘无束的信任氛围中，发挥各自睥创意和潜能。33、
民营企业发展到一定规模时，就会遇到“生长平台期，”而停滞不前的最终结果就是轰然崩塌。34、
只有前辈们把自己的成功之处传给后人，传给团队，才能保证这种优秀精神的延续和发展。确立清晰
的目标及共同的理念，发挥并提高技术能力，协同配合，坚持正面评价并反复地资历与认可促进人将
自身能力发展到极限的最好办法，就是大家相互勉励。而来自长辈的批评，最容易丧失一个人的志气
。注意力就像阳光一样，我们注意什么，什么就会生长；我们忽略什么，什么就会枯萎。所以我人亲
“发现别人做的正确的事，给予及时的鼓励与肯定。”35、一个能高效完成任务的个人如果同时也是
一名合格的团队成员，那他就会使团队中所有人的水平都有所提高。
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