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《为什么做豆腐生意总赚钱》

内容概要

《为什么做豆腐生意总赚钱》从做豆腐生意总能立于不败之地这一表象出发，向读者揭示了其中所蕴
含的一个个深刻的商业哲理，这些哲理看似平淡无奇，却是生意人在经营过程中经常遇到且必须遵守
的商业原则，更是所有商业成功人士奉为圭臬的理念。
《为什么做豆腐生意总赚钱》适合所有准备做生意、正在做生意或对经商之道感兴趣的读者阅读。
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《为什么做豆腐生意总赚钱》

书籍目录

第一章　选对行业做对事　　选对行业是成功的前提　　选错行业就等于自寻死路　　到有鱼的地方
去钓鱼　　做自己最喜欢的事　　勇敢地把帽子扔进围墙里　　坚持梦想，一生只做一件事　第二章
　千做万做，不熟不做　　百度总裁李彦宏的成功之道　　做自己最擅长的事　　根据自己的特长创
业　　把不熟不做当成原则　　该放则放，目标要专　　进一步深入了解你所涉足的创业行业　　认
清自我，走适合自己的创业之路　第三章　设想最坏结局，做好风险规避　　李嘉诚60年来的不败秘
诀：花90％的时间考虑失败　　做一个有自知之明的生意人　　安全第一，投资任何项目之前先假设
会失败　　创业者要加强风险预测意识　　确保资金安全，进行零风险投资　第四章　不愿发生的事
如果出现该怎么办　　及时启动后备方案　　坦然接受一切，默默修炼内功　　用积极的心态改变不
利的处境　　守信就是守命　　签订合同要慎重，不要轻信任何人　　难度越大，成就越高　第五章
　做生意就是要与众不同　　与众不同是成功者的第一思维模式　　把商品当成概念卖才会畅销　　
要想有独特的收获，就要有独特的想法　　坚持创新之路，引领时代潮流　　如何培养你的创新思维
　第六章　不拘一格的用人之道　　像奥格威那样，做一个胸怀宽广的领导者　　用人要用其长而避
其短　　乔家的用人之道　　与下属保持适当的距离　　量才用人，让每个棋子都活起来　　集权的
诸葛亮PK授权的艾森豪威尔　第七章　从最小的生意做起　　用一元钱也能够打造出一条街　　小生
意也能成就大事业　　克勤克俭，远离奢侈　　越小的生意越要灵活运用资金　　没有资金也照样能
创业　第八章　规模效应的商业优势　　用规模经济降低生意成本　　规模效应与可持续发展　　避
免其他企业进入本行业的措施　　发展规模经济应注意的问题　　小企业不可盲目做大　　发展规模
不是为了让机构膨胀　第九章　冒险是例外而非准则　　冒险要冒那种“毫无风险”的险　　无须冒
险时千万不要冒险　　尽量采取相对稳妥的决策　　有效决策的十大关键环节　　冒险前，请自我检
验一下　第十章　理性思考未来　　跑得快不如走得稳　　不要被眼前的银子晃花眼　　超前意识是
发展壮大之本　　时刻保持清醒的头脑　　做生意需要一点大智若愚的精神　
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《为什么做豆腐生意总赚钱》

精彩短评

1、看见别人都说好就买了一本，还没看
2、内容一般，很失望。
3、做豆腐生意总赚钱？在书中我没有找到确切的答案。还是一些类同的苟同论点，实际应用度不够
。而且我本是对豆腐生意本身兴趣较大，不是寓意。
4、书的纸张很好，是正版书
内容比较通俗化，通过一个一个故事串联起来，比一些枯燥的管理学书籍好上十倍
唯一缺陷，某些章节内容有些空洞，略显不足
5、此书最让我满意的就是通篇都是故事,且不论故事的真实性,我觉得让人比较容易读下去,而不是大道
理,道理人人都懂,就是做起来不容易,看了故事,更容易让人联系到现实,很好
6、原来讲的是培养敏锐商业投资的心态和坚持百折不挠经商管理的理念，不是讲怎么做豆腐的，但
书还是蛮好的
7、比较满意，爸爸很喜欢这本书。他是一个非常朴实的农民，一直想从商，但不知道如何切入，听
说做豆腐是稳赚不赔，能长久经营的小生意，所以在当当找到了这本书，他确实很喜欢现在应该已经
看完了吧！
8、首先，我真的是冲着“豆腐生意”几个来的，想着山西乔家大院里有说“要想富，磨豆腐”的“
名言”，想看看究竟豆腐行业里有什么不为认知的规则和秘密。不料作者果然仅仅用豆腐作为幌子，
阐述了他自以为是的“稳赚不赔的生意经”。全书堆砌各种司空见惯的论点，包括但不限于“选对行
业是成功的前提”、“选错行业就等于自寻死路”、“千做万做，不熟不做”、“做生意就是要与众
不同”、“用人要用其长而避其短”、“小生意也能成就大事业”，诸如此类的街边货，不一而足。
各种演员包括但不限于李彦宏、史玉柱、李嘉诚、卡耐基、洛克菲勒轮番跃然于纸上，以佐证他的观
点。殊不知做生意就是在腥风血雨里一刀一枪干出来的，而不是在电脑前百度各种名人事迹拼凑YY而
得。全书讲得是生意，但最缺的就是生意上独特的思想灵光。观点平庸，实例老旧。
9、不错 和书店不错 和书店一样的
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《为什么做豆腐生意总赚钱》

精彩书评

1、首先，我真的是冲着“豆腐生意”几个来的，想着山西乔家大院里有说“要想富，磨豆腐”的“
名言”，想看看究竟豆腐行业里有什么不为认知的规则和秘密。不料作者果然仅仅用豆腐作为幌子，
阐述了他自以为是的“稳赚不赔的生意经”。其次，全书堆砌各种司空见惯的论点，包括但不限于“
选对行业是成功的前提”、“选错行业就等于自寻死路”、“千做万做，不熟不做”、“做生意就是
要与众不同”、“用人要用其长而避其短”、“小生意也能成就大事业”，诸如此类的街边货，不一
而足。各种演员包括但不限于李彦宏、史玉柱、李嘉诚、卡耐基、洛克菲勒轮番跃然于纸上，以佐证
他的观点。殊不知做生意就是在腥风血雨里一刀一枪干出来的，而不是在电脑前百度各种名人事迹拼
凑YY而得。全书讲得是生意，但最缺的就是生意上独特的思想灵光。观点平庸，实例老旧。在互联网
时代，继续写这些内容，我担忧作者是不是还能继续混下去啊。做生意的初初初初初级读物，适合在
校学生入门。
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《为什么做豆腐生意总赚钱》
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