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《房地产销售实务》

内容概要

《房地产销售实务(任务驱动型教材)》根据高等职业教育人才培养的目标和要求，以及房地产销售岗
位的工作内容和职业能力要求，结合房地产项目销售的实际过程，以典型案例为载体，以工作场景为
依托，按房地产销售工作的业务流程来组织相关教学内容。《房地产销售实务(任务驱动型教材)》共
设三个模块：房地产销售准备、房地产现场销售和房地产销售管理。
    《房地产销售实务(任务驱动型教材)》采用“模块—任务”的模式进行编写，每个任务都按“任务
引入、任务分析、相关知识、任务实施、技能训练、思考与练习”的顺序安排教学内容，理论与实践
相结合，使学生在实践中加深对专业知识、技能的理解和应用，促进职业能力的形成和职业素质的培
养。每个任务前都设置有学习目标，引导学生自主学习。
    《房地产销售实务(任务驱动型教材)》由彭玉蓉任主编，关红丽任副主编，黄常运、李海霞参加编
写，陶全军审稿。模块一由彭玉蓉编写，模块二中任务1至任务4由关红丽编写，任务5至任务7由黄常
运编写，模块三由李海霞编写。本教材部分图片由北京远洋嘉业房地产经纪有限公司提供。
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《房地产销售实务》

书籍目录

模块一  房地产销售准备
  任务1  制订房地产销售计划
  任务2  组建项目销售团队
  任务3  进行房地产销售培训
  任务4  准备房地产销售资料
  任务5  准备房地产销售现场
模块二  房地产现场销售
  任务1  接听售楼热线
  任务2  接待客户
  任务3  沙盘讲解、带看工地现场和样板房
  任务4  洽谈与计价
  任务5  客户追踪与成交收定
  任务6  签约成交
  任务7  收房办理产权
模块三  房地产销售管理
  任务1  销售部日常管理
  任务2  房地产销控管理
  任务3  房地产销售客户管理(CRM)
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精彩短评

1、都是基础东西。。。。。。
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