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《金克拉销售圣经》

内容概要

金克拉是一位世界级的励志大师、讲演家和营销大师,其著作被译成38部文字,畅销全球。本书主要阐述
了信誉是推销的关键，保持正确的营销心态，保持正确的营销心态，销售离不开爱心，如何走近顾客
，使顾客成为蠃家，推销商的重要修炼，促成成交率的语言训练，专业销售方法。
该书精粹了销售营销技巧,具有很强的实用性,在美国的销售行业有“销售圣经”之誉。
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《金克拉销售圣经》

作者简介

金克拉，一位卓越的作家和演说家，他有着一种非凡的吸引力，可以跨越年龄、文化和职业，与各种
层次的人交流。从1970年起，他就开始周游世界各国，传播一种积极向上和不断挖掘个人潜力的理念
。美国国会三度颁奖表彰他反毒品以及对美国人民作出的杰出贡献。
他是总部位于得克萨斯州达拉斯的金克拉培训系统的创始人。金克拉先生共完成了22本著作，主题涉
及个人成长、领导艺术、营销、信仰、家庭和成功学，包括《与你在巅峰相会》、《婚后求爱》等，
其中九本进入畅销书名单，他的书和磁带已经被翻译成38个国家的语言出版发行。
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《金克拉销售圣经》

精彩短评

1、销售技巧很实用的所以买了2本呢 送朋友一本
2、精辟的分析了销售中的点点滴滴
3、好东东一定有人喜爱。
4、因为他是非常棒的销售员，所以写出的书很专业，很适合销售员，我也是受益匪浅，只有第一名
才能写出第一名作品，谢谢
5、以前一些不太理解的地方，通过这本书，使我对销售有了更深的体会。
6、书不厚，才84页，对于初学者，可以学到的内容还是很多的，读完值得再思考体会。

本书带我们认识销售是什么怎样的职业、做销售的基础、销售的过程、销售的技巧等，内容全面，写
得生动，读起来一点也不理论，里面讲到的一些技巧，很实用的。道与术相结合的一本书。

读完后对销售会有一个整体的认识，建立起一个整体的框架，可以作为学习销售的入门书籍。
7、金克拉销售经经是聪明人的选择,不过还有一本书是天才的选择;我发信息在告诉你.[英俊的销售人]
8、很基础的销售理论，行外人读读还行。
9、很适合销售人员的书，只是好难买哦
10、我原以为是威廉伯爵化名写的，上当了！！！
11、是一本很不错的关于销售的书！
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《金克拉销售圣经》

精彩书评

1、销售策划：1，需求分析：透视潜在客户；2，需求意识：通过提问；3，需求解决方案：解释一个
已经存在的需求，给一个解决方案，提供货真价实的服务；4，需求满意度：结束销售得到更多订单
。
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《金克拉销售圣经》
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