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《在直销中成长》

内容概要

《在直销中成长》在反思中国的直销境况后，提出了一些新的观点，比如，首次提出了中国的直销刚
刚开始，并指出应该对直销群体进行系统分类，消费型占70％，就业型占20％，创业型占10％，不拔
苗助长，提倡社会和谐等。“回到原点，重建我们的信心”，强调做人做事应该具备的心态和原则；
“个人赢得分数，团队赢得比赛”和“不和团队的刺头对着干”，教导直销人注重创造和谐的人际关
系、建立更紧密的伙伴关系；而“简单点，再简单点”和“巩固客户群”等篇都值得一读。《在直销
中成长》注重挖掘自我修炼的东西，用看似简单的方法，注重提升心灵的成长。
《在直销中成长》旨在让众多的直销从业者、直销企业家、直销管理者用长远的眼光来经营中国的直
销，为未来中国的直销走向世界，促进全世界的直销事业繁荣发展尽一份力。
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《在直销中成长》

作者简介

　　魏驾雾，1963年出生，湖南永州人。
    现任北京新巨人培训机构董事长。
    1993年从银行辞职下海经商．先后涉足过证券、餐饮、进出口贸易．代理销售影视文化、青少年教
育等行业。
    自1995年初接触直销行业至今，一直对直销在中国的发展不断探索和研究，率先提出
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《在直销中成长》

书籍目录

第一篇　直销需　要反思　直销不是控制性的游戏  只有大帐篷才能住进更多的人　一夜暴富的想法
带来恶果　别让“伟大性”害了自己　中国的直销刚开始，把眼光放长远　不要误入传销歧途　“洗
脑”不如“洗脸”　以温暖的心迎接春天的到来第二篇　创造良好的直　销发展生态环境　规范行业
道德标准，树立良好的从业风气　攻击同行就是损毁自己　分享的精神是自由的　直销商应该自尊自
爱　信任他人是直销者快乐的源泉　直销的本质是感恩　选一家适合做的直销公司第三篇　聪明地学
习，正确地做事　不是所有的大象都能跳舞　活用ABC法则　学习，但不要有“会议依赖症”　无处
不在的学习对象　教导团队成员在合适的位置上发挥作用　直销的对象是人　小范围的轻松沟通往往
最有效第四篇　直销群体的分类和巩固　为什么要对直销群体进行分类　如何建立直销业务员的信心 
鱼的口味决定鱼饵的味道　让新业务员留下来  新人应该有什么样的心态　让客户感觉舒服极了第五
篇　做人做事的心态　回到原点，重建我们的信心　你唯一能够依靠的一面墙壁叫“你自己”　既然
能飞，何不飞高？　停止说“我没有⋯⋯”　扩展自己的生活版图　没有包容就没有团队第六篇　个
人赢得分数，团队赢得比赛　⋯⋯第七篇　建立伙伴关系第八篇　创造和谐的人际关系第九篇　领导
人的素质和胸怀第十篇　生活化是直销的一个方向第十一篇　直销其实很简单
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《在直销中成长》
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