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内容概要

该书介绍了经典的推销技巧－－影响客户的观念、感觉和想法，并最终引导客户做出你（销售人员）
想要的决定等内容。
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作者简介

扬·瓦格尔，是世界著名的销售专家，被认为是欧洲最具创造性的销售专家和培训师。他自1954年从
业至今，为欧洲、美国及近东地区的二十多个国家中的500多家企业做过销售培训与咨询工作，其中包
括诸多世界著名的公司。他的事业目标是：促进和支持真正的销售专业化发展，同时
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书籍目录

第1章  怎样设计销售谈话的结构和计划／1
销售谈话的最终目标. 中期目标和阶段性目标／2
在不确定条件下的销售计划／3
标准化的销售谈话／4
销售谈话的结构设计／6
销售计划模式／11
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精彩短评

1、值得认真看看！！
2、考试被逼
看后还是有收获
3、很实用的一本书
4、销售最经典书，实践书
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