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内容概要

书中大量的经验和事例，发生在不同的时代和环境中，也许照搬照抄地运用到你的推销实践中并不完
全合适，但是，我们知道，从古到今，从中国到外国，推销的基本精神和原则是一致的，如果你能根
据你自己的个性特点和现实环境，发挥出你自己的特色来，那么在不久的将来，我们将又看到一个年
轻的富翁，一个出色的人的诞生，那个人就是你。
金牌推销员不是天生的，事实证明，金牌推销员可以学成的。也就是说，如果你想的话，你就可
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书籍目录

第一天磨刀不误砍柴工——推销之前的准备
今日心态·欲望与自信
要有一颗学习的心
充分了解顾客信息
潜在客户到哪去找
判断他是不是你的潜在客户
时间和效率
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精彩短评

1、好，较有收获！
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