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《药品购销实务》

内容概要

针对医药商品营销专业的特点和医药市场的最新发展趋势，本书依据中华人民共和国劳动和社会保障
部《医药商品购销员》中级职业标准，本着“必需”、“实用”的原则组织内容，有很强的可操作性
。全书采用模块教学，共分六个模块，十一章，每章都含有学习目标和实践练习部分，突出了职业教
育培养应用型专门人才的特色。本书可作为全国医药中等职业学校医药商品营销专业的专业课教材，
也可作为医药经营行业的职业培训教材和医药公司、零售药店、医院药学技术人员的参考书。
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编辑推荐

　　本商品两种印刷封面，随机发货！
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精彩短评

1、这本书感觉不是太好！！！
2、还不错，比较务实！
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