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内容概要

高级商务沟通（原书第4版），ISBN：9787111115625，作者：（美）约翰·M·彭罗斯（John
M.Penrose），（美）罗伯特·W·拉斯贝里（Robert W.Rasberry），（美）罗伯特·J·迈尔斯
（Robert J.Myers）著；张红慧译；张红慧译
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作者简介

约翰·M·彭罗斯（John M.Penrose）,商务沟通教授、圣地亚哥州立大学信息和决策系主任。 约翰
·M·彭罗斯在圣地亚哥州立大学教授大学教授本科、工商管理硕士和高级管理人员工商管理硕士课
程，在得克萨斯州立大学研究生院拥有16年的商业课程教学经验，教授的课程有经理
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精彩短评

1、结合示例，比较具体。含书面沟通，口头沟通。报告案例。Apabi
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