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《商而不诈》

内容概要

《商而不诈》：“利·斯坦伯格使‘代理人’成为令人尊敬的字眼,也使‘代理’成为一个令人佩服的
职业。利这本书的副标题‘无须出卖你的灵魂，即可获得你该得的’取得尤为恰当。对于每个运动员
和按百分比收取佣金的商人来说，这本书都值得推荐。”
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《商而不诈》

作者简介

利·斯坦伯格从事体育经纪人一职已经有24年了，曾为很多体育明星签订了具有突破性的合同。他的
法律事务所——斯坦伯和和穆拉公司为100多名运动员做过代理。其中包括特洛伊·艾克曼、史蒂夫·
扬、沃伦·穆和德鲁·布莱索。作为“世界第一体育经纪人”，斯坦伯格谈判成功的
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《商而不诈》

书籍目录

引言第1章 找准你的靶位  与和你有相同价值观的人结盟  植根于心底的热情  价值创造价值  蛋糕上的那
层糖粉第2章 未雨缪永远都是必需的  谁的主张将胜出  价值是供给和需求的函数  把每块石头都翻过来  
共经风雨的“玫瑰碗”  研究市场、研究对手  一个好的故事必须要有意义  双赢——谈判的本质  我的
单子上没有这一条  不是权利，是理由第3章 不可不用的谈判技巧  将你的杠杆最大化  抵挡那些想替代
你的人  最大化你的身价  在巅峰时刻进行谈判  步步为营——谈判的垫脚石  我的地盘，我做主  小心，
有人在窃听  一个古怪的不穿鞋的加州人  你不是在孤军奋战  在谈判之前，先设置底线  即使失败，世
界也不会结束第4章 像剥洋葱一样击破对手的防线  谈判也是一种关系  权力掌握在谁手中  引导对方接
受你的主线  一个人的独角戏  侮辱性的数字  让暴风雨自己过境  危险的操纵者  模棱两可者  完全放开
自己，聆听对手  该沉默就沉默吧第5章 该结束了  还价，给个理由先  永远没有附加条款  将最关键的让
步留在最后  离截止时间只有两分钟  永远控制你的感情  爬到塔顶的那种感觉  让我们扔硬币来决定吧  
地狱都结冰了  当“不”真的意味着“不”的时候  最后的让步  我们还会再一次在谈判桌前相遇  合同
才意味着真正的经束  等下次谈判到来的时候，重新投入战斗
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《商而不诈》

精彩短评

1、书中的谈判情节非常真实，他的谈判理念是我喜欢的方式。做人其实真的应该这样才舒心！
2、斯坦伯格,伟大的体育经纪人,伟大的谈判家~
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