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内容概要

本书是成功撰写筹资信的方法及技巧指南，内容包括一系列能够帮助您提高写作水平的实用写法和案
例。作者针对诸多案例做了精当的分析，对我们了解写作规则，开拓思路、掌握方法具有绝佳的借鉴
作用。筹资信写作并不那么乏味，也并非很困难，本书提供的经验非常重要，它能够使您的写作更富
有成效。
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作者简介

莫尔·沃里克，咨询师，作家和公共演讲家。他还是以下四家分公司的创始人或者参与创始者：莫尔
·沃里克联合有限公司、股份集团、捐资数码公司以及反馈管理技术公司。这些公司为北美地区非营
利机构提供广泛的筹资及市场开拓服务。沃里克撰写或编写了10本以上筹资为主题
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