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《剑客马云刀客史玉柱》

前言

　　有人的地方，就有江湖。在市场经济的激战中，商场便是江湖，商人就是侠客。　　在瞬息万变
的生意场上，穿梭着忙碌的身影，演绎着成败的故事。虽然商人“无利不起早”，但那些充满利益与
道义、肯定与争议的江湖恩怨，却能或深或浅地折射出人性的光环，也可从中或隐或现地透露出企业
家独特精神世界里最深邃的内涵。　　江湖刀光剑影，英雄各领风骚。有这样两位人物：一个是“颠
覆传统的草根创业者”，一个是“中国最著名的失败者”。很久以前，前者说话，别人以为他是“疯
子”；后者开口，别人说他是“骗子”。在沉浮的商海中，前者是一位充满浪漫情怀的剑客，以巧制
胜，经常四两拨千斤；而后者是充满神秘色彩的刀客，出其不意，一刀砍下半壁江山。　　两位豪侠
，剑客是马云，刀客是史玉柱。他们都是互联网行业执牛耳的人物，也都是中国鲜见的商界奇才。马
云非常专注，宣称只会做一件事，那就是“用互联网做中小企业的生意”；史玉柱善于开拓，热衷暴
利行业，他强调“企业不赢利是最大的不道德”。　　但是在2007年11月，他们共同掀起了中国商海
新的浪潮。
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《剑客马云刀客史玉柱》

内容概要

《剑客马云 刀客史玉柱:创业双雄的财富传奇》内容简介：马云和史玉柱都是中国企业界的“异类”
，都是豪气冲天、疯言疯语的“偏执狂”，都带领各自冲不垮的团队在江湖上翻云覆雨、纵横捭阖，
都在饱受失败的煎熬后东山再起。人们对他们褒贬不一，但不管是被赞扬追捧还是被质疑抨击，不管
是道义第一还是利润至上，他们都从不同的角度，给我们演绎了一出江湖豪侠的风云故事。
《剑客马云 刀客史玉柱:创业双雄的财富传奇》通过对马云和史玉柱进行对比分析，全面揭示了二人
缔造财富传奇的秘诀，希望为那些在财富道路上摸爬滚打的人们多提供经验，使他们少走弯路。
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作者简介

宿春礼，曾策划我国第一部最完备的国际化管理丛书《企业国际化管理丛书》(77本)，为中国企业参
与全球竞争提供了一整套操作型国际化管理实践方案。另外，还策划与编写知名图书《思路决定出路
》《责任胜于能力》《人一生要注意的50个细节》《石油员工健康手册》等，被众多知名企业作为员
工职业素质培训教材。
    陈润，湖北浠水人，财经作者。曾在大型港企、台企从事管理工作，现专注于商业模式、企业家商
道等方面的研究，著有《福布斯财富故事会》、《刚柔之道：董明珠向左，何享健向右》、《中国顶
级CEO的商道真经》、《剑客马云，刀客史玉柱》等，曾策划《美的传奇》等企业传记。
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编辑推荐

　　《剑客马云 刀客史玉柱：创业双雄的财富传奇》中史玉柱：不断陷入诋毁旋中的刀客，出其不意
，一刀砍下半壁江山；马云：执著于电子商务的江湖剑客，以巧取胜，四两拨千斤。　　中国电子商
务之父马云：剑锋所指所向披靡。他从小身形瘦小，习武爱打架，两次高考落榜。他曾是大学英语老
师，一个电脑盲，却因一个偶然的机会接触了互联网，从此辞职下海，创办了中国第一个商业网站"中
国黄页"。他缔造的电子商务帝国成为全球神话。他被认为最有可能成为中国的比尔·盖茨。　　中国
营销之父史玉柱：刀法所至，财富遍地　　他是中国最具传奇色彩的创业者之，经历了从亿万富豪到
负债两亿多的"中国首负"再到今天拥有数百亿资产的商业"巨人"的大起大落。他是巨人汉卡、脑白金、
黄金搭档、《征途》的缔造者。他从哪里跌倒就从哪里爬起，并完成了对企业家精神的定义，执著、
诚信、勇于承担责任。
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精彩短评

1、那我知道了不少两位商业人才的事情，如果大部分是事实的话。
2、不同的个性成就了不同的业绩。作者很理性又很个性的阐述了这两个大佬的成功。我个人是不推
崇成功学的，不过当他们的自传还是可以拜读一下的。
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