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书籍目录

1.如何发现顾客的需求
2.“糊涂”类顾客与“明白”类顾客如何说服
3.利用提问题的方式引导顾客自己说服自己
4.赞美对销售有很大帮助
5.顺着顾客内心的需求引导对方最终成交
6.如何引起顾客的注意力和兴趣
7.说服沟通时如何充分发挥自己的影响力
8.给顾客留下良好的第一印象
9.说服自己对产品充满信心从而感染顾客
10.永远要让顾客在没有任何防备心理的状态下销售产品
⋯⋯
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精彩短评

1、用于每月销售大会上，给公司各个销售员一个很大的鼓舞。可以激励他们的激情
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