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内容概要

林凯旋：台湾著名实战派营销大师，“快速成交学”创始人，专家型的企业家，荣获2003年中国企业
十大策划专家的殊荣，22年房地产营销团队实战经验，前台湾亚洲电台《营销天地》call in节目主讲人
，4321营销战术驰名海外，屡创营销神话，台湾多家知名公司资深行销顾问，湖南信保集团总裁、信
保国际人训练基地首席讲师；上海慧泉培训机构、深圳清大华晟培训机构资深外籍讲师。林凯旋曾服
务的客户主要有：台湾太平洋建设集团、永庆房屋集团、台湾联合报报业集团、新金鸿开发集团、湖
南广宇建设、嘉乐家居、深圳南山房地产开发集团、中国中企动力集团、北京宝利南方开发集团、四
川置信开发集团等。
    本课程适宜学习对象：房地产企业总经理、副总经理；行销总监、行销经理及主管；房地产企业销
售人员。
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