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《一天一场景·谈判英语》

内容概要

《星火英语·一天一场景谈判英语(附赠CD光盘1张)》讲述了：这是一个经济全球化的时代，中国与
世界各国在经贸领域的合作日益频繁。这对于经贸领域的从业者以及即将或有志于进入该领域的人（
如经贸类专业的大学生）来说，掌握娴熟的商务英语沟通技巧、精准的商务知识是他们必须迎接的挑
战之一，《一天一场景》系列由此应运而生。
《一天一场景》系列的设计主旨是让读者每天学习一个场景，在循序渐进中完成商务口语的惊喜蜕变
。整个系列共包括五本精品书：《演示英语》、《会议英语》、《谈判英语》、《公关英语》、《会
展英语》。
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《一天一场景·谈判英语》
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《一天一场景·谈判英语》

章节摘录

　　商业贸易常常会发生争端，罗伯特正在向约翰询问合同中的仲裁条款⋯⋯罗伯特：你可以简单解
释下合同里的仲裁条款　　吗？约翰：好的，尽管我们都不希望有争端发生，　　但还是应该解释清
楚仲裁条款。罗伯特：好的。约翰：实际上我们更愿意通过协商或调解来解　　决问题。罗伯特：是
的，但是要是协商或调解失败了，就　　不得不交付仲裁。仲裁只能在中国进　　行吗？约　翰：不
是的。　可以在中国或其他国家进　　行。可能的话我们也可以在第三国进　　行。但是按照国际惯
例，通常我们的　　仲裁是在中国进行。罗伯特：在第三国进行仲裁也许会更加公正地解　　决问题
。不管怎样，我认为不涉及到　　仲裁委员会友好地商谈才是最好的方　　法。约翰：我也是这样认
为的。罗伯特：那么仲裁费用怎么办呢？约翰：通常所有费用应由败诉方承担。
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《一天一场景·谈判英语》

精彩短评

1、很實用。。。
2、很不错的一本书,很职得一看.发货很及时,不用等几天就到了.
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