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前言

财富有个秘密通道2008年袭来的金融危机夺走了多少人手中的饭碗，更席卷了多少人把握未来的信心
？无法统计。这是一场心理的危机。同时，带来了一次认知财富的机遇。财富有一个秘密的通道。原
来只有少数的人知道。这个秘密通道到底藏匿在哪里？对于已经行走在通道里的人们来说，这是一个
公开的秘密。有很多怀着济世理想的人，正在大声地宣讲这个秘密，书籍上、电视节目上、报纸杂志
上⋯⋯遗憾的是，塞着耳朵的人充耳不闻，闭着眼睛的人又怎么看得见脚下踩着的金沙？那么，又是
什么令我们困顿于羞涩的锦囊却又束手无策呢？到底是什么令我们焦虑于失业的危机而只能提心吊胆
呢？还有些莫名的恐惧正在一步一步变为现实⋯⋯罪魁祸首就是我们的思想。如果你的头脑里从来都
认定自己无力摆脱经济困境的话；如果你认定养家糊口的唯一来源是找一份工作，那么，你就是选择
了华山一条独径。你永远没有机会看到别样的伟岸山川秀丽风景。无论是唉声叹气或是怨天尤人，这
一一切都无济于事。难道转变思想就是本套丛书所讲的“开店”吗？当然不是。开店只是秘密的一部
分，是财富之门开启的一个缝隙。重要的是，这是一条随处可求证的路径，是小本创业易于操作的途
径。秘密的关键在于当你进入了财富的某一条通道，就将慢慢养成看见隐形财富的能力，能听得见金
钱流动的声音，闻得到金钱被阳光晒过的味道，你距离获得财富自由的目标就不远了。这套丛书到底
是纸上谈兵还是问路宝典呢？此书脱胎于电视栏目《魅力财富》，经验建立在实战之上。广东电视台
卫星频道从2004年开始以民生为计，关注百姓财富生活，致力于全民富足的理想目标，打造了一系列
草根财经栏目。其中2006年与观众见面的《魅力财富》充分展示了财富的魅力，每天给观众提供一个
小本创业的故事，每天为坐在家里的观众打开一扇通往财富的秘密窗口。三年时间，播出近800期节目
，专注于《魅力财富》的编导们不知不觉中已经成为该行业中最见多识广的专业人士了。为了让更多
的个体和家庭有机会把握自己的财富命运，编导们决定用书籍的形式把他们浸淫了近千个日夜、甄别
了近千个项目的经验提炼出来，用手把手的方式传递给更多的人。认真地跟这本书沟通，带着问题考
察市场，观察身边的小店，当有一天你豁然开朗，信心十足的时候，再上路不迟。祝你成功！一个民
族一旦形成了创业的习惯，失业将不再对生活带来困扰，丰足和谐的人生将令我们的社会更加美好。
广东卫视的同仁将不遗余力在全民创富的道路上继续记录与发掘！在草根创业的过程中，倾力支持！
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内容概要

《怎样开工艺礼品店》主要讲述了：生活在和平年代的人可以有很多的职业选择，选择开店比较容易
也比较简单：投入小、上马快。开好一家店既可以安身立业、养家糊口；也可以作为未来发展的一段
人生经历。想要开店的人一般都面临两个不是那么容易和简单的问题：开什么样的店？怎样开店？
这套开店系列丛书共有20多本，选择与百姓生活密切相关的经营项目为类别，对各种不同商店的选址
、装修、进货、产品展示、销售、清理库存、应对危机等都做了详尽阐述。通过通俗易懂的语言、生
动翔实的图片、丰富实用的案例来教你怎样开店。
至于开什么样的店，相信你也能够从中得到启示。
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科学陈列提升商品的丰富度  第四节  店铺商品陈列原则  第五节  工艺礼品的包装方法第五章  工艺礼品
进货与存货的艺术  第一节  要有自己的当家商品  第二节  如何寻找货源：众里寻“它”千百度  第三节 
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怎样寻找客源  第三节  提升店铺经营业绩的九大法宝
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章节摘录

插图：第一节 选址前要调查商圈工艺礼品店选址之前.先选定一个大的区域范围，也就是确定商圈，
确定商圈包括考虑店铺所在地的人口分布情况，附近聚集的单位性质、本区域人群的消费能力、生活
习惯。除此以外，还要考虑周围同类店铺的分布情况.生意好坏等。可以说，选址考虑得越充足，对周
围目标客户了解得越深入，开店成功的概率就越大。具体说来，确定商圈可以从以下几个方面入手。
一、调查商圈推测商圈的购买力，对该地区顾客用于工艺品上的支出做初步测算。根据80／20法则，
定位必须瞄准商圈内20％的主力顾客，这就需要了解目标顾客的收入水平、消费意识和生活品位等情
况。柳柳是一个来自江南的女孩.目前是北京的白领一族，她所居住的地方是北京朝阳豪华的住宅区，
而周围却没有家纺工艺品店，柳柳想：“上班也是打工，为什么不因地制宜，开一家家纺工艺礼品店
呢？”有了这个想法以后.柳柳先后听取了很多业内人士的看法，然后准备做一个充分的市场调研。她
先是对周围商圈做了市场调查，了解附近居民的购买力，然后选定店址，开了一家家纺工艺礼品店，
专卖刺绣床上用品，货源来自家乡，目前，柳柳的家纺工艺礼品店开业已经一年多了，如今生意做得
风生水起.财源滚滚而来。二、考察人口情况一般来讲，开店位置周围人口越多，越密集越好。目前很
多大中城市都相对集中形成了各种区域，比如商业区、旅游区、大学区等，如果你经营工艺珠宝就适
合在繁华的商业区，而旅游纪念品最好是在旅游区，大学区附近可以开学生用品店或精致饰品店。在
不同区域开店应注意分析不同的情况。三、调查商圈内目标顾客收入水准在富人聚集的地段开设高档
工艺礼品店便是瞅准了目标顾客高收入这一特点。城市周边的各种商业别墅群或有档次的小区，都是
富人聚集的地方。
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编辑推荐

《怎样开工艺礼品店》是由中央广播电视大学出版社出版发行的。
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精彩短评

1、满意，铜版纸的，很喜欢！
2、条理清晰、有实例分析，不错
3、讲的都很实际，对于开店新手是个不错的选择
4、开店的流程，要注意的事项都有提到，对新手很合适
5、质量不咋的！
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