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《生意人能做不能说的8种能力》

前言

　　我这本书是写给做小生意的人看的，百万富翁也在此范围之内，这些生意人的成功之处往往不像
一些教科书上所讲的那样，他们的一些能力往往是能做但不能说的，或是难以启齿的，但这八种能力
又确实是他们赚钱的“秘诀"，是一种可以意会不可言传的潜质，正因为如此，我们在浩如烟海的所谓
励志书中很难读到这些内容，这也是我写作此书的初衷。　　首先要说明的是，做生意赚钱与做大事
业是两回事。这里只说做小生意，就是普通人开个店、做个经销商、开个小贸易公司的小生意；如果
你有做大事业的志向，或者你觉得你有做千万、亿万富翁的鸿鹄之志及潜力
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《生意人能做不能说的8种能力》

内容概要

《生意人能做不能说的8种能力》是写给做小生意的人看的，百千万富翁也在此范围之内。这些生意
人的成功之处往往不像一些教科书上所讲的那样，他们的一些能力往往是能做但不能说的，或是难以
启齿的，但这八种能力又切实是他们赚钱的“秘诀”，是一种可以意会不能言传的本能，正因为如此
，我们在浩如烟海的所谓励志书中很难读到这些内容，这也是作者写作此书的初衷。
《生意人能做不能说的8种能力》的主旨就是要撕开虚伪的面具，展示赤裸裸的生意场规则给大家看
，言人之不敢言、做之而不想说的赚钱之术。
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《生意人能做不能说的8种能力》

书籍目录

第一种能力 算计金钱的能力算计是生意人最基本的能力一个的士司机的生意经空手套白狼是商人最高
的天赋灵活的发薪技巧在公司内部开一家“银行”把钱算计到刀刃上合理避税，积少成多“借”跟“
偷"有本质区别办公室里“勤俭持家”第二种能力 讨价还价的能力投石问路，尽量掌握主动权先发制
人，想讨价欲说还休察言观色，报价要审时度势自卖自夸，向卖瓜的王婆学习巧问妙答，讨讨还还细
周旋理直气壮，以综合实力取胜耐力竞赛，抬价压价有战术步步为营，价格让步有玄机成败之间，讨
价还价五要素销售之道，讨
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《生意人能做不能说的8种能力》

章节摘录

　　第一种能力 算计金钱的能力　　算计是生意人最基本的能力　　算计的能力是生意人最基本的能
力。算计能力不仅仅是计算的能力，一个计算机或数学博士往往在商场上还不如一个没有文化但有经
验的生意人会算计。　　算计的能力首先是对数字的敏感与心算的能力，而且这种能力与文化素质、
数学能力的关联并不十分紧密。小生意一般都是在电话里与饭桌上完成的，有时候合作方报出一个价
来，你要能迅速判断是否对自己有利，还价的价格又计算得比较合理，对方可以接受，从而迅速做成
生意。如果你说我要考虑一下或者拿出计算器按来按去，此单生意成功
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《生意人能做不能说的8种能力》

编辑推荐

　　撕开虚伪的面具，赤裸裸的展示生意规则。《生意人能做不能说的8种能力》的主旨就是要撕开
虚伪的面具，展示赤祼祼的生意场规则给大家看，言人之不敢言、做之而不想说的赚钱之术。　　第
一种能力 算计金钱的能力　　第二种能力 讨价还价的能力　　第三种能力 善于经营的能力　　第四
种能力 敢于折腾的能力　　第五种能力 搞定一切的能力　　第六种能力 行走江湖的能力　　第七种
能力 拉关系套近乎的能力　　第八种能力 务实不务虚的能力
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精彩短评

1、好
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