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《开一家赚钱的淘宝店》

内容概要

《开一家赚钱的淘宝店》三大篇，以服装网店的经营为背景，根据一名普通创业者的亲身经历，故事
性地讲述一个网店从无到有再到成功的真实案例。
起步篇介绍开店前的资金筹划、货源分析、商机确定等内容；经营篇介绍开办网店的基础知识和如何
把网店做大做强；财务篇图文并茂、生动浅显地讲解各类与网店运作、经营有关的财务问题。
《开一家赚钱的淘宝店》非常适合有心在淘宝网上开店进行自主创业的读者，同时也适合已经开了网
店，但是希望掌握更多网店经营技巧的读者阅读和使用。
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章节摘录

版权页：插图：买家在旺旺上留言谎称已付款，有些粗心的卖家不看交易状态就轻易相信，造成损失
。因此，卖家切记在发货前要查看交易状态，核实买家是否付款。有买家把银行的汇款单传真过来，
说款已付并催促卖家发货，这时卖家一定要在查清汇款是否到账后再发货，因为有些传真来的汇款单
是假的。有的买家与卖家同城交易后，却申请支付宝退款，理由是“没有收到货”，卖家自然是无法
提交买家要求退货，一定要在收到货后再退款或换货。如先退款，你可能再也见不到你的货了。在收
货时也一定要当着快递的面拆开，再签字，防止货物有出入。如果有买家向你发来一个陌生网址问“
你有这个商品吗”，或者要求团购在其网站上进行注册等。千万不要打开这些陌生网址，否则，很可
能你就把木马带回了家。如果你在一个假冒的网上银行页面上输入账号和密码，你就危险了。你可以
利用杀毒软件、防火墙、数字证书来预防此类骗术。对方拍下您的商品，马上发来一个“买家已付款
等待卖家发货”的Photoshop付款截图，然后不断催促你发货。如果卖家看到这个截图后没有去管理中
心查看或者查看邮件通知，就发货给买家，那么很有可能就上当了。所以无论对方如何催促，一定要
在“我的淘宝”上看到“买家已付款等待卖家发货”的信息才能发货。交易谈好以后，买家说自己没
有支付宝，要求用银行直接汇款给你，只要卖家将自己的银行账号告诉他，他马上就会用该账号登录
网银，然后乱输密码，直到当天错误密码达到最高次时告诉你，他的款已经汇过去了，让你查一下。
因为多数卖家都是直接用网银查账的，这时卖家再登录时发现密码错误无法查账，而骗子买家在一旁
不停催你发货，说已经汇了款了。
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编辑推荐

《开一家赚钱的淘宝店》趁年轻，我们创业吧！可是，创业方向怎么定？渠道怎么找？物流怎么选？
卖多少才能赚钱？赚钱就等于有钱吗？⋯⋯《开一家赚钱的淘宝店》讲述的80后小夫妻的创业故事告
诉你一切答案！很多事情并不是因为难我们才不敢做，而是因为我们不敢做，事情才显得难。自身情
况的盘点，利益、风险的认知，倾听他人的意见，保持乐观的心态，正是《开一家赚钱的淘宝店》主
人公创业成功的不二法宝。
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精彩短评

1、华而不实，不太实用。
2、还行吧 适合初学者 很基础的一些东西
3、内容不错新手入门可以看看~~

Page 11



《开一家赚钱的淘宝店》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu000.com

Page 12


