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《淘宝开店经营必读》

内容概要

《淘宝开店经营必读:如何打造吸引人的网店》围绕“如何打造吸引人的网店”这个主题，全方位论述
如何突破经营瓶颈，进而提高经营水平。循序渐进的技法讲解，即使是零基础的店主也能晋级为高级
经理人。重视动手操作，并将网店经营知识与高人气网店经典案例解析相结合，涉及行业内资料收集
、整理、分析和实践的各个方面，是淘宝店主经营网店的必备手册。
在淘宝网上开店很容易，但要把网店做得吸引人很难。如何拍摄出吸引眼球的商品图片？如何装修出
风格独特的店铺？如何制定最具竞争力的商品价格？如何积攒人气，培养回头客？如何用最经济的付
费推广方式换取更高的曝光率，迅速提高店铺人气？如何与顾客形成良好的互动，做成生意也赢得口
碑？如何打造品牌，让自己的店铺口碑相传？这些令人苦恼的问题，《淘宝开店经营必读:如何打造吸
引人的网店》都能为你解答。
全书共分13章，内容包括打造吸引人的网店三要素、高人气网店经典案例解析、拍摄吸引眼球的商品
图片、后期处理让商品图片再“炫”一点、打好店铺完美装修的基石、风格转换让普通店铺也能大变
身、无法移开视线的旺铺特色装修、让买家动心卖家开心的价格如何定、不试可惜的免费积攒人气的
方法、付费推广迅速提高店铺人气、诚意的沟通让买家记住卖家、留住原有买家吸引新买家有妙招、
打造店铺品牌让自己的店铺深入人心等。
《淘宝开店经营必读:如何打造吸引人的网店》编排精美、全彩印刷、内容详尽、讲解清晰。力求让读
者活学活用，在经营过程中实践技巧，并转化为实实在在的收益，早日走上快速赢利的良性经营道路
。《淘宝开店经营必读:如何打造吸引人的网店》适合淘宝卖家有针对性地学习打造吸引人的网上店铺
的方法，也适合有一定开店经验、需要进一步提高的相关从业人员当作参考书籍。
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书籍目录

Chapter  1  打造吸引人的网店三要素  1.1  精美的图片    1.1.1  素材图片从哪儿来    1.1.2  商品图片的拍摄
有学问    1.1.3  如何让图片更加漂亮  1.2  别具一格的店铺装修    1.2.1  独具特色的网店名称    1.2.2  吸引眼
球的店铺装修  1.3  让买家心动的经营策略    1.3.1  把握买家心理    1.3.2  屡试不爽的读心术  ⋯⋯Chapter 
2  高人气网店经典案例解析Chapter  3  拍摄引眼球的商品图片Chapter  4  后期处理让商品图片再“炫”
一点Chapter  5  打好店铺完美装修的基石Chapter  6  普通店铺也能在变身Chapter  7  无法移开视线的旺
铺特色装修Chapter  8  让买动心卖家开心的价格如何定Chapter  9  不试可惜的免费积攒人气的方
法Chapter  10  付费推广迅速提高店铺人气Chapter  11  诚意的沟通让买家记住卖家Chapter  12  留住原有
买家吸引新买家有妙招Chapter  13  打造店铺品牌，让自己的店铺深入人心

Page 3



《淘宝开店经营必读》

章节摘录
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《淘宝开店经营必读》

编辑推荐

《淘宝开店经营必读:如何打造吸引人的网店》：网店是21世纪最具活力的大卖场，每时每刻都在成就
无数人的创业梦想。《淘宝开店经营必读:如何打造吸引人的网店》介绍了最鲜活、最实用、最全面的
网上开店经营技巧，为你白手起家创业开店支招，帮你解析经典旺铺的成功秘笈，带你快速走上赢得
的道路!·根据淘宝开店的日常经营内容，围绕“最吸引人的网店”这一主题全方位论述如何打破平肩
格局、提高网店竞争力。·循序渐进的技法讲解，零基础的店主也能晋级为高级经理人。·重视动手
操作，并结合实际经营案例介绍相关行业知识。·内容丰富，编排精美，实用性强，使用效果更能立
竿见影。《淘宝开店经营必读:如何打造吸引人的网店》囊括了淘宝店主日常运营网店要接触的全部内
容。·如何拍摄吸引眼球的商品图片·如何通过后期处理让商品图片再“炫”一点·如何打好店铺完
美装修的基石·如何通过风格转换让普通店铺也能大变身·如何实现无法移开视线的旺铺特色装修·
如何确定让买家动心、卖家开心的价格·不试可惜的免费积攒人气的方法是什么·如何通过付费推广
迅速提高店铺人气·如何沟通才能让买家记住卖家·如何留住原有买家吸引新买家·如何打造店铺品
牌，让自己的店铺深入人心这些高手不传的经营秘笈，《淘宝开店经营必读:如何打造吸引人的网店》
都会毫无保留地合盘托出、全面解析，为店主们提供切实有效的解决办法，让您可以活学活用，在经
营过程中实践这些技巧，并转化为实实在在的收益，早日走上快速赢利的良性经营道路。
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精彩短评

1、关于开网店，讲的很广泛，从颜色到店铺标题等都有涉及，可以从本书中大致了解开网店的相关
注意事项。本书内容是彩色的，开起来很轻松愉悦，可以在闲暇时泛读一二。
2、内容很实在，可是内容比较小，不够细
3、里面是彩页，内容挺详细，满意
4、刚涉足网店，是需要这样一本指导书。
5、帮姐姐买的。姐姐说内容不是很好。。。
6、貌似我买错了，可能买的是之后的如何运营的，不过没问题，之后也可以用的
7、开店用的，有参考价值
8、东西不错，是我想要的东西!
9、大家学习的好书
10、东西收到很好
11、看着挺好  还没具体看呢
12、我购买了几本这方便的书，这本书讲解还是较为详细到位。对于新开网店的人会有所帮助。
13、基础的内容比较适合初学者。
14、很喜欢里面教的东西，很丰富。
15、一点用都没有，没有实例文件，全是说一些费话，只是封面设计好点，内容是狗屎
16、挺实用的一本书，感觉还不错
17、还没读不过扫了一下不错 彩图有点贵
18、还可以，纸质 很好，内容也可以，但是，只是比较简单的，入门的而已
19、里面最好的地方是彩图，能教人一步步的去做
20、物流超快，只用了一天，很满意，以后常来
21、印刷精美，内容也不错
22、比较多设计制作内容，但对于我一个设计师来说，作用不大，经营方面内容少了些
23、东西很不错 实惠 很不错的书
24、这本很明显是旧的书或者二手的
25、内容是彩页，对于操作技巧方面比较有帮助。新手可以看看。
26、里面插图比较多，会详细介绍一些操作步骤，所以对新人很有帮助～～
27、很详细,
28、内容丰富，书籍都是全彩的，很容易引发读者的兴趣。
29、质量不错，内容也多。。。
30、内容基础，适合新手看。
31、些的很概括，有些具体的措施感觉还欠缺一些~
32、抓紧时间学习啊！高品质的好书
33、包装完整，内容很喜欢。
34、物流、宝贝给力,以后购物又多了一个场所。
35、书中讲解的比较详细，淘宝开店必读
36、纯粹忽悠，没有实际用途
37、对于我这个新手，说的太笼统了，根本找不到书上说的。不适合新手。
38、对新手开店很实用，值得拥有
39、想开网店的必备。
40、书质量很不错   内容也很充实  非常好  非常详细实用
41、书质量很好，讲了很多以前不知道的东西，有一定指导意义。
42、这是我在网上买的最差的一本书，书是旧的，封面都卷了，书皮上的字都磨的模糊了，但是怕麻
烦，就没退货了，这样的书怎么可以当成新书在网上出售，店家太不负责任。窝了一肚子的火，书没
心情看。
43、买书送给别人的 不错
44、里面的内容比较过时  基础的大家几乎都懂的知识反复强调。。。。有点点买了浪费的感觉
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《淘宝开店经营必读》

45、这本书涵盖网店的方方面面，很全面！
适合网店初开者阅读，但是光凭这些开网店还不够，还要自己多琢磨琢磨！！
46、就是没什么用，那些步骤上过淘宝买过东西的人都会的。
47、质量还不错送货速度比较快
48、对想开网店的人是一本很有参考价值的书。
49、书的包装很精美，多看看对网店装修很有帮助！
50、有很多图画，但还没来得及看。
51、内容很详细,对新手来说是一个很好的指路书.推荐
52、上课要求看的，只能买了完成作业，以后如果有打算开网店还可以翻开看看
53、书的质量很好，书里面的内容也很给力
54、到现在还没有收到货,快两个星期了
55、该书比较实用，我也把它当作工具书放着，没有直接就看完了。留着做参考。不错
56、买得值~
57、别太迷信 没什么用 照着书上说的做 我一分钱还没挣到
58、具体内容没看到，不过在当当上买书一般都不错！
59、很实用，文字配合插图，很容易让人看懂。非常不错。再买书还在当当网买。
60、整体比较满意。纸张质量OK！内容还是不错的，适合初学者学习！
61、书拿过来封面都快脱落了，希望给我一些实质性的内容和帮助吧
62、书挺好，送得也快，不过买200以上不是有礼券送么？
63、发货速度挺快，内容的话，认真地说，涵盖的内容不少，缺乏深入，每每讲到关键，就不继续说
了
64、但是还没看完，还是有值得学习的地方
65、对初学者可学点东西
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章节试读

1、《淘宝开店经营必读》的笔记-第1页

        起点团队，限时优惠，销量提升！
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