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《赚钱的网店这样开》

前言

随着互联网的发展，电子商务已逐渐被人们接受，越来越多的人选择在网上开店，借助网络实现自己
的创业梦想。网上开店有前途吗？网上开店赚钱吗？这是大多数人在准备网上开店之前最关心的问题
。答案是肯定的。以国内最大的网购平台淘宝网为例，仅2009年10月9日这一天，日交易额就高达6.26
亿元，即当天在淘宝网上每分钟便完成了43.47万元的交易。在淘宝网上，许多皇冠店铺的出货量和一
家中等规模的商场差不多，而员工只有区区十几人。最初经营时，很多网店老板仅有一台可以上网的
电脑，而达到上述规模，平均发展时间往往只有4～5年。如此快的发展速度，如此低廉的成本，如此
低的创业门槛，回报如此巨大，是传统生意根本无法想象的。这就是网上开店的独特魅力！这么说，
网上开店赚钱很容易吗？当然不是。如何才能经营一家赚钱的网店呢？这是摆在网店店主面前最重要
的问题，也是本书着重解决的问题。要解决这个问题，让我们先来看看网店涉及的各个环节。一般而
言，要开一家网店，需要以下几个环节：网店的申请、网店商品定位、网店装修、网店推广宣传、货
品物流及收款、网店售后服务与网店安全。其中，网店的申请、网店装修、货品物流及收款、网店售
后服务与网店安全属于“基础性环节”或“标准化环节”，只要稍加留意，就很容易掌握这些环节。
根据长期的网店经营实战经验和对网店的研究，我们认为，决定网店成败的根本因素莫过于对网店的
推广宣传，这也是最难的一点。其他环节都可以找到标准答案，惟有宣传推广是没有标准答案可言的
。经验性的东西是最难掌握的，我想这也是本书读者最需要的。本书的特色正在于：砍掉已经被熟知
的标准化内容，加强对宣传推广技巧的介绍，与读者分享作者的经验，帮助读者最大限度地理解网店
经营模式。

Page 2



《赚钱的网店这样开》

内容概要

《赚钱的网店这样开》根据网上开店的流程和规律，介绍了商品选择、进货渠道及包装技巧、商品发
布与图片拍摄处理等内容，着重讲述了决定网上开店成功与否的关键要素以及网店推广与信用积累的
知识，特别适合在校大学生、寻求兼职者、自由职业者学习使用，同时也可作为相关培训机构的培训
用书。
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书籍目录

第一章 网上开店卖什么最火 1哪些商品适合网上销售 1调查热卖商品的七个办法 3哪些商品具有“暴利
”潜质 7确定主营商品：先当一回“商业间谍” 9第二章 实现商品热卖要掌握的网店包装技巧 13网店
热卖，先从网购顾客心理谈起 13抓住热点：利用网店计数器分析顾客心理 18紧贴关键字：编写便于搜
索的商品名称 24抓住网购心理：激发购买欲的商品介绍 25成交更轻松：卖家信息不可缺少的三要素 28
商品管理：专业软件让商品管理更轻松 30第三章 好宝贝，秀出来——拍摄吸引眼球的商品照片 33商
品图片：传递真实信息，突出商品卖点 33拍摄不同商品时的相机选择 37赋予照片生命力的多种照明方
法 39媲美专业的简易摄影棚 41轻松为商品图片添加水印 44为商品图片加上边框 48让颜色暗淡的商品
图片鲜艳起来 54第四章 网店推广阶段Ⅰ：在淘宝、易趣、有啊、拍拍的平台内推广——优秀网店必做
的功课 65利用网络社区宣传网店 65交换网店友情链接，带来潜在客户 68成为“人气宝贝”是在淘宝网
开店赚钱的基础 71巧妙使用雅虎直通车推广 74巧用淘宝客，为小店找到免费业务员 77利用淘宝数据库
给客户发短信 78第五章 网店推广阶段Ⅱ：网店免费推广方法——把简单的事做到最好 81网店推广不
可不知的SEO技巧 81利用QQ个性签名宣传网店 86利用软件群发宣传网店 88利用“百度知道”宣传网
店 91祝福邮件让网店的流量激增 95制作QQ表情宣传产品 97建立一个博客来宣传网店 99明星博客抢沙
发，增加网店曝光率 102找到最适合的推广方法 104第六章 网店推广阶段Ⅲ：收费推广方法——学会投
入让回报更丰厚109为网店量身定做推广方案 109网络广告的种类 112如何评判各类网络广告的含金量
117小网站也能带来大价值 119百度关键字该如何选择 121合资购买广告位，分担广告风险 125与小站长
达成网络推广合作 126第七章 不可不知的信用积累“擦边球” 129网上开店信用最重要 129应怎样建立
诚信 132开店初期如何快速积累信用 135不得不说的敏感话题：花钱刷信用究竟可行吗 138销售虚拟商
品一天成为钻石卖家 140让信用增值——引导顾客为商品写评价 141六个月成为淘宝皇冠卖家 143打打
“擦边球”——让一次交易得到六个信用 145第八章 揭开网店赚钱的秘密 147网店类型的秘密：合理规
划，让网店赢在起跑线 147进货货源的秘密：好货源，让网店未卖先赚 149网店装修的秘密：打造网上
精品店 154网店推广的秘密：让网店在互联网的大海中脱颖而出 156客户服务的秘密：搞定网购顾客的
“网络专业待客法” 159商品物流的秘密：选对物流让利润和服务双丰收 161网络安全的秘密：给网店
生意安上防火墙 164
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章节摘录

插图：没办法，小张只有去明星店铺观摩学习。做生意就是这样，一开始，要用自己的眼睛看，用自
己的头脑分析，只有这样，才能得到自己的东西。小张在进入其他优秀店铺观察时，就抱着一个很朴
素的观点：一开始照猫画虎，人家咋做我就咋做。渐渐地，小张悟出了一些门道，能够发现别人店铺
的优点和缺点了。这时，小张进入了第二个阶段——去粗取精，吸收别人店铺的亮点、优点为己所用
。经过一段时间的摸索，小张逐渐产生了很多新鲜的想法，网店的生意也大有起色。成功网店这样做
：模仿时需要注意的几个方面开店之初，.新手卖家可以选择和自己经营范围相同或相仿的几家优秀店
铺作为学习对象，在模仿时需要注意以下几个方面。1.定价策略定价策略是新手卖家最先需要关注的
地方。通过了解优秀店铺的定价，不仅可以大致估计出自己面对的竞争强度、对手实力和利润率等信
息，而且可以为自己定价提供参考。2.网店的店铺风格由于店铺经营的商品不同，面对的顾客群也不
同，因而恰当的店铺风格能够符合顾客心理，增加成交概率。例如，一个以女性为主要客户群的店铺
，往往会选择温馨风格；一个销售考试图书的网店，如果其店铺风格过于活泼就会让顾客产生不专业
的感觉。3.店铺说明店铺说明是店主进行自我介绍的地方，大多数人对这部分不太重视，觉得每个店
铺的情况不尽相同，没有什么模仿的价值。其实不然，经常看看其他优秀网店的店铺说明，可以总结
出“某类商品影响顾客成交的重要因素”。例如，很多出售图书的网店都会在店铺说明中强调“正版
”；销售手机充值卡的网店在店铺说明中大多数会强调“快充”；销售电脑、手机等数码产品的网店
会强调“全新”、“行货”。
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编辑推荐

《赚钱的网店这样开》：一本告诉你网上开店如何赚钱的创业秘籍资深网店经营者、网店研究专家，
为你揭开网店经营的奥秘。网上开店卖什么最火?新卖家如何快速积累信用?有哪些免费的网络推广手
段?晋升网络超级卖家的捷径是什么?超级卖家生意火爆背后有哪些不为人知的技巧?网店装修、客服、
物流如何做才能最大程度吸引买家?就业不如创业，开店就开网店。日赚千金有技巧!
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精彩短评

1、本人做了也是有好几个月了 刚开始也是什么都不会 也被坑过 新手想做好呢 好的上家固然重要 自
己的努力也是分不开的 我现在做的女装 相互学习87665370

2、总体来说不错，有参考价值。
3、额， 这个说不好啊，现在做网店还不错，开始先卖点比较畅销的，给自己的店铺积攒人气流量。
货源就是店铺的根本，也是自己的利润。开始的话还是做点简单的比较好 找好上家很重要 当然自己
也是需要去努力的 想要收获就得有付出 不断的去学习 不要觉得一劳永逸就能成事，那样根本不可能
。一起交流加油努力吧。现在做的这家还算是靠谱点吧 ---140--2211--867--加q一起探讨下
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