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《开家书店》

内容概要

《开家书店》讲述了假如你爱书，又想经营一份自己的事业，那么，开书店是您兴趣与工作美妙结合
的选择。书店卖的不是“书”，书店卖的是“文化”，是“书的特色”和“店主的品位”，是经营者
千辛万苦从书海中为读者淘来的、打上经营者烙印的出版物。
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书籍目录

第一章 图书零售业的诱人前景 一、发展潜力巨大的市场 二、个人投资店面临的竞争压力第二章 天书
店的理由 一、图书零售业毛利率较高 二、书店经营风险较低 三、进往返门槛低 四、让读书人能够买
到书 五、爱书，所以办书店 六、文化启蒙胧第三章 书店经营者需具备的素质 一、喜欢读书 二、有专
业教育背景 三、对图书有敏锐的市场判断能力 四、必备的经营知识第四章 书店类别区分 一、按图书
种类区分 二、按出资人性抽区分 三、按经营形式区分 四、按书店位置不同区分 五、按目标顾客的不
同区分 六、其他几种书店第六章 前期准备工作 一、获得书店从业经验 二、多接触一些书业朋友 三、
了解渠道知识 四、了解书业信息第六章 筹资与办照 一、开办书店有哪些投入 二、筹集资金的方法 三
、办开办书店办理证照第七章 书店的定位与选址 一、以店定址，还是以址定店 二、客流多则买卖旺 
三、新开书店商圈的选择 四、兵家必发的新兴商圈 五、立地商圈调查 六、高租金换来高收益 七、选
择店面时应该注意的问题 八、五种地点不宜开书店 九、租用店面应注意的事项第八章 书店室内装修
设计 一、轻装修重装饰 二、书店的主色调 三、灯光和照明 四、书架制作 五、书店装修的其他细节第
九章 卖场布置和图书陈列⋯⋯第十章 购货的渠道和技巧第十一章 书店的营业管理第十二章 书店的促
销技巧附录
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章节摘录

插图
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《开家书店》

编辑推荐

虽然是一份独特的文化事业，但只有赢利才能保障书店的永续经营。如何成功地经营书店，需要您的
热情投入与妥善管理。《开家书店》可供您在创办书店过程中参考。
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《开家书店》

精彩短评

1、内容有点范范，概括的东西多，不是想要的内容。
2、准备开店，受益
3、又太有目的了
4、將來或許會考慮開家獨立書店。
5、可以全面了解开一家书店需要考虑的因素，以及易懂，值得一看。
6、想开书店到是有点指南作用的。
7、很好，有点小贵。
8、书不错，就是送来时边角被折了点
9、由于自己对图书的喜爱，一度想自己开家书店，这本书比较详细的介绍了不同类别，不同形式，
不同场所的图书介绍，包括注册需要的资料等等，总之，详细，易懂，很有用
10、购于卓越网，因为老M说里面有多张“内在”、“旧书铺子”照片。可供开书店参考，读这书不
如直接找老M靠谱。
11、对于喜欢书店的朋友，无疑这是一本好书。
12、内容比较详细，从开店选址到进货都比较全面，但比较基础一些。
13、这是一本好书，温馨体贴着怀揣开书店梦想人的心，可惜也是一本理想主义的书，对于目前中国
书市的状况还缺乏深刻理智的分析。不过这不是书的错，它的基调就是一本实用的工具书，不是理论
书
14、物流非常快，略有窝角，重口味心理学这本书很经典其他还没有看
15、我想开的书店只卖哲学、文学、文艺、科幻、奇幻、科普、童话等等自己喜欢看的书，没人光顾
也无所谓，挣外快养着呗~至少比养小三省钱不是
16、参考一下而已。不过作者也花了不少心思，谢谢作者。
17、可惜书店还没开但我认为这本书很有指导性。
18、梦想，无需多言
19、取经
20、2006年的书，里面有些数据跟不上时代了，但是有些东西还是不错的
21、对开书店要做的准备，以及经营之道有详尽的理论知识，想开一家自己喜欢的风格的书店，希望
它会有帮助。
22、拼凑出来的一本书
23、感觉还不错，书的纸是时尚杂志的那种彩印。就是发行年份有些早了，是几年前的事情。有些内
容不是很符合现状。
24、看看也行把
25、一直有开书店的愿望 买来看的
26、可以选购 挺详细的
27、看了这本书，使我对开书店有了更深刻的了解。
28、最近在收藏和书有关的书，所以买了一本，彩色的，很好。
29、还不错，不过深层次的东西写的少，相对较为肤浅。针对小书店有些帮助，但是对于大型连锁书
店，帮助很小。
30、你可能发现，你最钟爱的书，一直摆在一个角落无人问津。崇尚小众的阅读口味和需要俗人捧场
这两者之间是矛盾的。开店的唯一目的应该是赚钱。书店又不是图书馆。
31、虽然很多方面已经跟不上时代了，但这本书还是有很多可以借鉴的地方，给人很多启示，我每个
字都读的很认真。另，书中介绍的《中国图书商报》《文汇读书周刊》等不知道还有没有，这类书页
信息报，很有价值啊
32、还好，不是太能帮上我。
33、开家书店——开店系列，对于准备开店还是有一些启发的
34、印前买过，丢了。一直很好。
35、一直有个愿望，想开一家书店。这本书挺有意思，也挺有用的。它告诉我，开好一家书店，除了
技术性问题，其实更重要的是别具一格和文化气息。
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《开家书店》

36、大一在图书馆借来看的
37、虽然版本感觉有点老了，不过还是学到了很多东西！
38、此生最大的梦想,就是能开一间属于自己的书店,只卖自己喜欢的书,过自己想要的生活......希望这本
书会有所帮助哟!
39、版本有点老，是2000年的，现在看不怎么实用
40、书本装帧不错，对书本的市场写的很详尽，对我帮助很大
41、售后服务比较好，发货也比较迅速，美中不足的是，怎么没有开饰品店的书，没货好久了哦！
42、能算得上是创业指导吧。。。但是06年至今都没再版过，许多内容已过时。不过还有不少值得参
考之处，非常开阔思路，不知道的东西还太多啊。最近读了许多关于书店的书，能够经营一家书店是
多么繁琐不易啊。未来梦想之一。【大三下7】
43、可望而不可及
44、尝试过了，过几年继续
45、一本不错的书，相信对想开书店的朋友是个帮助，对开其他店的朋友来说也有一定意义
46、收到书的时候已经破损，本来想联系退货，怕麻烦。希望当当改进包装，经常收到的书都有污点
47、很好的一本书，刚好用得上，内容很丰富，印刷纸张都很棒哦
48、对于要开书店的朋友这本书的的确确值得一看。，爱书的朋友也是值得看的。
49、这书看来没有再版和更新过。到今天，书中所提的贝塔斯曼在中国已经倒闭了。整体是本介绍开
店的书，有些内容可做参考。但有些令人失望的是，没有提供一些书店布局实例的图片，而且现有的
图片多数比较模糊。我的记忆中，到过的最舒适的一家书店是在美国费城郊外的一家中型书店（
是Barnes & Noble旗下的），每次出差住那里附件，总是忍不住逗留，随手翻翻，最后总会因为喜爱这
个书店，买一两本书。书店最有特色的是书架较低，读者取阅时一目了然；店内灯光温暖明亮，让人
一进去就放松下来。多处地方有读者供休息阅览的座椅、沙发，还专门辟出书友俱乐部成员用以小聚
的区域，设有长桌和椅子。也有一个小小的咖啡吧，即使不买喝的，也可以用他们的小沙发。
50、分析调查深入浅出~
51、2015-03
52、无法结合自己的实际 不怎么实用 大多都是连锁形式的
53、出版时间有点久，，都是彩页的，还不错
54、噗
55、十年前的开店指南，十年前民营书店、外国出版商、数字出版甚至网络图书销售渠道刚刚兴起，
如今独立书店的盈利模式更加多样，开家只有书的书店大概越来越困难了。
56、书不错，就是知道实用否，书籍不好做啊
57、感觉帮助不大
58、对于开店需要了解到基础内容已经有所描述，觉得还不错。不过细节还需要自己多多阅读类似材
料和书籍。
59、一本书完全没有什么值得看到内容，建议不要买
60、温暖的文字，温暖的图片，让人心向阳光
61、看了该书之后才晓得，原来开家书店也是一件不容易的事呀~！
62、适合现在装修
63、正在看，想开书店。
64、您爱书，又想经营一份自己的事业，那么，开书店是您将兴趣与工作美妙结合的选择。
65、大一论文水平⋯⋯
66、七八年前出版的书，有些图书市场的分析已经过时了。不过这部书还是很好的给了很有用的提示
和建议。至少把对开书店只停留一股脑热情的人们拽回到了现实中。
67、只能简单翻翻，不能让人有所收获和触动。这书感觉是作者为了出书而拼起来的书。
68、作为一本具有创业指导和完成个人乐趣的书，这本已经做得算是不错的了，书里主要是针对个人
开书店来写的，给出了中小型书店的经营模式的一些参考，但具体操作起来还是得看自己的功夫了
69、适合地铁阅读
70、对于书店的具体经营细节以及营销、促销的手段涉及的很少。可借鉴性不大。
71、这是一本我一直想要的书，虽然内容很基础，但对于一个想开一间自己的书店的人来说绝对是一
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本引导书籍，帮你打开一筹莫展，不知从何下手的尴尬和迷惘。全书的内容大致讲了图书行业的前景
和开店理由，书店经营者应具备的素质和前期准备工作（并且有一章是特别说明了经营书店办照的资
料和相关细节和购货的渠道技巧），还有书店的类别、定位选址、室内装修设计、卖场布置图书陈列
、营业管理和促销技巧等等。涉及的范围相当广，讲解的也很详细，并且通俗易懂。但这本书只是指
导书籍，涉及的都是一般的基础知识，只适合对盼望进入图书行业的门外汉提供借鉴，已进入行业的
人或专业人士大可忽略。
72、内容很全面，谢谢它的帮助！书质量也很不错！

Page 8



《开家书店》

精彩书评

1、刚刚浏览完这本05年出版的书。装帧挺精美，内容已经有些过时，风入松、国林风以至于第三极，
一家家民营书店倒掉了，万圣书园还在维持着；在一片维护版权的疾风暴雨中，盗版书店以绝对的价
格优势遍布在京城三环之外；网络上很多图书可以免费得到，而且是各种各样的版式；世界最大的网
络书店亚马逊正在做着Kindle的电纸书，汉王公司凭借着电纸书概念正在向着上市逼近；当当在成为
国内最大的中文网上书城之后发现，依然难以持续盈利......图书正在远去，或者传统的图书正在远去
。我们可能仍然沉醉在三联书店那盘旋楼梯上的阅读体验，但是已经不知道阶梯上面通向哪里了。图
书交易会依然在持续着，每年的地坛书市也在举办着，只不过我的感觉是图书越来越多，但是市场却
越来越难以把握。如果让作者再版这部书，也许修改的地方会非常多。眼前这本小册子，权且当作当
年书店行业的一个刨面图吧。
2、当我看完这本书的时候已经是2010年9月了，距书第一次出版已然5年。5年，有很多事情是变化的
，比如北京成府路的书店推陈出新，光合作用书卖的越来越少，小玩意儿越来越多；比如蓝旗营两年
前出现的豆瓣书店，店面寒碜，但不乏好的旧书。不过，好在这本书不是介绍书店攻略，只是案例有
些旧；再就是市场分析方面，2010年的图书市场可能比2005年更为惨烈，无数的独立书店无法支撑，
教辅书店已久旺盛，而小说、休闲读物市场是一片红海。更多的书籍媒介，ipad，汉王电纸书，让这
些喜欢看书的年轻人们继续分流。科技园的同仁们，手里最经常看书的媒介更多是手机、NB或者psp
、ipad了，including myself。也许有一天，书店只是一个象征了～

Page 9



《开家书店》

章节试读

1、《开家书店》的笔记-第23页

        至今新華書店還壟斷著中小學教材圖書發行市場。僅此一項，就為著新華書店帶來了穩定而豐富
的利潤。
一直以為新華書店是中小學教材的專賣店=。=
除了教材就是教材
還真沒啥好書=。=
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