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《小老板的创业经》

内容概要

《小老板的创业经:创业头三年动作全分解》内容简介：创业不是件容易的事，据权威机构调查统计的
结果显示，个人创业前5年内失败的概率达90%，后5年内失败的概率是9%，10年内创业成功率是1%。
《小老板的创业经:创业头三年动作全分解》是创业青年领袖人物、80后新偶像、资深品牌咨询师李治
仪老师写给创业者的企业初创期实战指导书。《小老板的创业经:创业头三年动作全分解》是李老师多
年来在创业和咨询过程中对创业的经验总结和内心体悟，以创业初期需要做的事为线索，以生存为第
一要务，指导创业者如何在创业头三年从无到有，从资金到人才，从人才到运营，从运营到客户，从
客户到财务，步步为营，将第一桶金收入囊中。
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作者简介

李治仪
贵州毕节人，80后之窗网站创始人，北京博睿点文化传媒有限公司总经理，北京贵州商会理事，获北
京电视台《名人堂》“80后新偶像”提名，是娱乐圈数十位知名艺人的幕后推手，长期担任新华教育
集团等30余家知名企业的品牌顾问。
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书籍目录

前言：生存比发展更重要
第一章 设计好了再上路
1. 想清楚了再行动→ 下决心
2. 创业计划不可少 → 筹划
3. 第一桶金青睐谁 → 评估自己
4. 摸摸水有多深 → 市场调查
5. 到有鱼的地方去钓鱼 → 创业机会
6. 你有什么，你要什么？→ 性格，能力，目标
7. 做生还是做熟→ 确定项目
8. 自筹资金？借鸡下蛋？→ 资金问题
9. 单打独斗？扶持而走？→ 合伙人
第二章 兵马未动，粮草先行
1. 有抵押才有信任→ 创业信贷
2. 如何获得银行贷款→贷款技巧
3. 小资本吸引大鳄鱼→ 融资的艺术
4. 借钱是门学问→ 创业借钱
5. 巧妇善用少米之炊→资金利用
第三章 画好你的事业大饼
1. 奢侈品还是必需品→创业战略
2. 创意面前人人不平等→ 核心竞争力
3. 行业型还是机遇型→产品选择
4. 公司生存的制胜法宝→ 产品定位
5. 酒香也怕巷子深→ 经营地点
6. 情人节前开花店→ 开业时机
7. 资源处处有，看你会不会用→资源整合
第四章 企业发展一批狼
1. 设计创业人员蓝图→ 创业团队构建
2. 用系统替换人力→ 公司驾驭者
3. 期权是个什么玩意儿→ 激励制度
4. 让所有的树木一起成长→ 集体培训
5. 有人的地方就有斗争→ 团队冲突
6. 有斗争就要协调→冲突处理
7. 不是谁都能为你所用→ 用人策略
8. 谈钱不伤感情→ 利益分配
第五章 有盈利，走下去
1. 螺丝钉如何运转→ 运作系统
2. 公司存亡的关键所在→ 经营模式
3. 对手是最好的老师→ 竞争对象
4. “吐丝”才能网罗来客→ 网站建立
5. 低成本运作的杀手锏→ 产品广告
6. 招牌好才有客人来→ 企业文化
第六章 有“上帝”，才有人买单
1. 看准了“上帝”再下手→目标客户
2. “财神爷”也要管理→ 抓住客户
3. 顾客“黏性”养成计划→培养忠诚度
4. 态度是公司的标签→ 以服务引人
5. 温暖言辞是利器→服务语言
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6. 公关活动必不可少→ 公关策划与技巧
第七章 精打细算总没错
1. 金库是需要打理的→财务管理
2. 创业预算要先行→ 财务预算
3. 如何开启二郎神的第三只眼睛→预算方法
4. 要想进，先要出→ 应付账款
5. 有的出，有的进→应收账款
6. 资金别出“幺蛾子”→账款安全
7. 员工不可亏待→ 制定合理薪酬制度
8. 纳税是企业应尽的义务→ 税务知识
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精彩短评

1、书本的许多观点真的不错，但是有些地方说得比较理论化，不切合实际操作，建议可作为实操前
的阅读！
2、不错，初期知识简单介绍
3、不错！小老板觉得不错，精艺需要细读
4、很多多学点创业的知识，整好这本书就有许多别人成功的例子，希望对自己有用吧。
5、先看看再说吧。目录挺吸引人
6、非常好看，是本好书，值得看
7、没有想象中的好，理论又不是理论，比较笼统。
8、不错的书籍，课堂上学不到的
9、写的很朴实，值得一看。
10、点点滴滴、案例丰富、创业年轻人要好好学习
11、不错  速度也很快 就是内容有点深
12、继续追加评论的：以前我们经常在这里买书，快递员的服务态度极好，这是没话说的，只是现在
这快递太**，让人无法接受。收个快递要赔上自己一天时间，还没个交代。
13、荐，很好的书，有用
14、从书的质量，到内容的质量，都非常不错！讲解非常细致！
15、用实际说明创业行动的动力经验。
16、不错的书籍，推荐~
17、很多观点值得学习，认真阅读。
18、没有得到我希望得到的更多的信息,比较失望
19、适合刚开始创业的人看
20、很详细的一本书，对创业很有用，强烈推荐！！
21、大致翻了翻，不错的书，比一些看着很激情的书 要实用的多
22、内容实在是很一般，有不少累牍的话语。
23、大致浏览了下目录，书还没开始看，感觉对刚开始创业的我们来说，说的还是比较在点子上！
24、书的质量很好，送货也快捷，会继续支持当当，加油！希望考试能顺利！！
25、内容有点简单，实用性不强
26、不错，朋友很喜欢，适合创业人士
27、给朋友买的，他说这里讲的 很好 很有用
28、不错的。真不错
29、还好吧 这本书
30、现在的当当不知道是怎么搞的 送货时间慢的真是够让人头疼的 买个书要等好久 ！！ 快递太不给
力了 需要加强呀！！！！！！！！！！！！！ 书的质量还凑合吧 内容不是很深 刚开始设计的可以看
一下 。快递最好把书好好的保护一下 本来是新书 折了 皱了的这种情况真的是不想看到呀！！！！！
31、先看看其他书，送货慢，上个星期一订的下个星期二才送，还是我自己去取的，不送也不给我打
个电话，还是我自己打电话问的，当当的自营物流比起其他当当2个商家的物流，不是一般的差，同
时下单，那个2商家4天前都到了，还是送到家门口，这个等了8天还是自己打打电话去问，说送不到，
送不到你不会给我打个电话让我白等了4天，我如果一直不打电话是不是一直都不送，这物流服了。
强烈求换物流。
32、这本书是我买的所有跟商业有关的书中最**的一本，不知道为什么会有这么高的评价。全篇内容
过于浅显，纸上谈兵，没什么实际价值。适合对商业这方面一点都不懂的人读。
33、《小老板的创业经》有很多经可念，可学。
34、与往常在当当网买书一样，美中不足的是到手中的书有很多细细的书屑及灰尘——希望尽快改进
！这是第二次了！我不希望再有第三次——因为错误不能一直犯下去——再一再二却不能再三！！！
35、县城了，但是一下退了三天才给我送，1号晚上7点钟才给我送到，中间打过n个电话，态度不好不
说，还挂电话，快递发展不起了，或者一直用这么**的快递，最后都愿意在这个商城买东西了
36、很棒的书！内容很不错！通俗易懂！
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37、质量不错，还没有来得及细看，粗略的浏览了，内容不错。
38、正在阅读中,给了很多的体会,值得一看
39、看了一半，正在学习中，很实用，非常适合创业者。。。
40、这个商品很不错，我老公看了觉得很好，一直很支持当当网。买书的最佳地方
41、只看了开篇，还不错。还是有用的！
42、看着感觉纸还是不错的
43、发货速度快，性价比高于新华书店
44、值得一看的一本书，但是必须结合自我实际，稍微有些片面
45、写得很不错，对于年轻人创业来说值得看
46、给了我很好的创业思路，虽然现在还没有真正开始创业，但是会有那么一天的！
47、角度不错，应配合开店创业指南来看
48、讲的东西比较大，不适合普通人创业
49、多少能学到点东西，就是纸质质量一般
50、介绍了个大方向，但缺乏实际性指导
51、非理论研究类书籍，但是对于实战创业，应该有一些帮助。
52、大概翻阅了下，实用，挺有启发的
53、买回来很久都还没看，书的质量一般吧
54、#2013读书计划#（73）还行，有一定启发。推荐其它打算创业的童鞋一读。
55、纸质不太好，内容不错，可以参考
56、看了评价才买的，看起来是不错
57、小老板的创业经 为以后做打算
58、不好看
59、同学介绍 不错 内容很棒
60、这本书非常的使用 ，适合创业者好好看看
61、适合刚出来的朋友。
62、有一定参考价
63、有借鉴意义，内容还比较充实
64、教条思想，只能说创业这东西说多无益。多实践才是真理！
65、有用，方法比较具体可操作
66、不错了值得学习
67、对我目前的状态比较用，解决我一些疑惑。
68、对于创业者有很好的指导意义，对人力资源从业者也有很好的指导作用。
69、书很好，对我们刚刚开始创业的人是个很好的指导
70、事例少，大部分是说教型。不过具体步骤还不错。
71、有点小贵，希望内容与价格成正比。
72、改变一种心态去创业！
73、相信有些地方，对些少的创业者有帮助，但对我没有太大的作用。
74、有一张纸页烂了，另一本送朋友的还没拆，不过送货速度很快，第一天下单第二天就到了，好评
吧
75、很多内容，要慢慢的看
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