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内容概要

李嘉诚先生是当今世界上最杰出的商人之一，他连续六年被评为世界华人首富，连续八年雄居港商首
席。那么，究竟是什么使他如此成功？他到底有什么样的坚实“底牌”和绝妙玩法，能够财富、人气
双丰收，辉煌数十年而声誉愈隆呢？现在，就让我们翻开这位“超人”的“底牌”，从这位做生意的
高手和做人的楷模身上，去发现更多值得学习，也确实能够学会的宝贵东西。

本书的编写目的和内容指向，即在于探究超人李嘉诚在这三个人生事业大问题上的所作所为，进而从
这个角度，揭开他成功的“底牌”，让所有对李嘉诚感兴趣的人，无论是崇拜者，还是“追逐”者，
都能够对他有一个深入全面、多维立体的了解，然后与之对照着，看清自己手中的、只属于自己的人
生事业“底牌”，该怎样重洗和使用，才能让自己的前途命运变得更好，在复杂多变的牌局中，最出
胜出。
当然，本书的全部目的，并不局限于希望认真阅读它的朋友，仅仅成为一个“赢家”，出人头地、高
人一等；还希望您能够通过它成为一个“征服者”，就像李嘉诚那样，不但以由财富作为衡量标准的
辉煌成就从众生中脱颖而出，更以其丰厚非凡的综合人格魅力，赢得广泛而真诚的尊敬与仰慕。
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精彩短评

1、很久不读这些书了，很假，都一样。我竟然读完了，奇迹。。。
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