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《中国式富人的35条创业经验》

前言

　　或许出于某些神秘的原因，富人们总是吸引着大众的目光。尽管我们探索富人的成功奥秘异常艰
辛，但是，我们还是决定揭开围绕在富翁们身上的神秘面纱，披露他们积累财富的秘密，回顾他们是
如何建立起属于他们的庞大帝国。编写本书的基本前提是：成功与命运无关。（尽管成功偶尔可能与
运气有关）　　这些创业成功的富翁们都不同程度地有自己创业的原则，或者说他们更从容地应用了
某种原则。他们又都有各自的“特点”，有人强调这条具体原则，有人注重那条具体原则，这些具体
的原则最后成为了这些人“标志性”或个性化的成功公式。　　这个世界上的富翁分为两类。第一类
是众所周知的“财产继承人”。他们出生于富贵之家，在他们开始经商的时候，就已经有了充足的储
备资金。如果腰包里已经有了几百万美元，创业要容易得多，因为只要得到一些良好的建议，这些资
金就能带来滚滚财源。　　第二类富人通常指那些白手起家，靠自己奋斗的人。与第一类富人不同，
他们的成功同他们的出身毫无关系。因此，我们对研究这类富翁的生活更感兴趣，因为这些人同我们
一样，创业之初，并没有多少优势，你即将读到的他们的生平故事毋庸置疑地证明了这一点。他们的
童年相当普通，甚至在贫穷中度过，有时处境悲惨。在学校，他们当中的许多人都是名声不好的“笨
学生”。
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内容概要

《中国式富人的35条创业经验》内容简介：从表面上看，区别谁是富人谁是穷人的标尺是个人的财富
。但是，穷人为什么会穷？富人为什么会富？你是穷人还是富人？你以后会挤进富人堆里吗？认清你
内心的金钱蓝图，修改你的思维，就能拥有富裕而自由的人生。
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书籍目录

1.穷困是有大作为的人的第一桶金，饥饿感就是一个八不竭的动力源题记：就人的一生而言，贫穷是
老师，它教会人生存。贫穷给人压力，使人的脊梁比一般人都硬些，能够坦然吃苦、不屈不挠。在我
国许许多多的民营企业家身上，都可以找到贫穷的影子。而他们的吃苦耐劳、坚忍不拔的品质，往往
就是创业时期的“精神爆点”和凝聚力所在。因此，有人把贫穷称作成功者的“财富”。2.赚钱，眼
光跟魄力同样重要题记：建立“企业灯塔性的目标”需要眼光。在近十年世界财富英雄榜上，有两个
热门人物：一个是沃尔玛创始人萨姆·沃尔顿，一个是微软掌门人比尔`盖茨。许多人都在探究比尔·
盖茨创造财富的奥秘，比尔·盖茨一言以蔽之：“我的眼光好。”3.简单的事情做复杂，其实我不傻
题记：“人一辈子要做与众不同的事情，有类似的机会千万不要放弃。我不能承诺你们跟着我将来会
发财，会享受荣华富贵，但我可以承诺你们可以和我一起把携程做成全国最大的旅游网站。一个人真
的可以做成这么一件事的话，你的人生将从此与众不同。”4.财富来自人的内心，它是一种思想状态
题记：历史的PK台总是把话语权交给笑到最后的人。二十年前，在深圳火车站和一群年轻的民工一起
，扛上150斤的玉米包搬来摔去的那个33岁的“不像民工模样”的人，今天把他开心的笑容印在一本
大32开本的传记封面上。5.是谁在四十岁照样把创业搞得有声有色题记：“艰辛”的“艰”字特别有
意思。“银”字去掉金字旁，加上“又”字。就形成了“艰”字。这个“又”字就意味着“一次又一
次”。“辛”字，是“立”和“十”两字组成的。顾名思义，站立的时间，工作的时间不能小于十小
时。如果你的艰辛不是一次又一次的，不是每天都能坚持十小时的，那么，估计这个创业可能不会有
巨大的成功。6.一个人的财富与其容貌往往是成反比的题记：“如果把企业也分成富人和穷人，那么
，互联网就是穷人的世界。因为大企业有自己专门的信息渠道，有巨额广告费，而小企业什么都没有
，他们才是最需要互联网的人。而我就是要领导穷人起来闹革命。”7.勤能补拙是良训，一分辛劳一
分“财”题记：“做生意不仅仅是赚钱，更是在做成就、做荣誉感。在经济全球化面前，企业永远只
有创业，没有守业。解决再难的问题就是一个词：坚持。我觉得任何人在做事情的时候，只要把目标
聚集在一个点上去突破，自然就会坚持下去。就想着我一定要突破这件事情，我一定要实现这个目标
，想得久的话就突破了。”8.没有做不到，只有想不到题记：聪明的创业者往往能够抓住商机，因为
他有敏锐的市场洞察力，加之诚信和妥善的管理，企业往往会持续地发展下去。班良民的创业故事就
体现了这一点。从1991年带着2000元到深圳创业，到如今在全国范围迅速攻城掠地，构筑建材领域的
“富丽杜邦王国”，班良民仍然相信自己最初的理念：诚信是有回报的。9.把握人生的主动性，你会
比我赢的多题记：成功是一个多么美好的字眼！尤其，当得知这一切辉煌，竟是由一位饱经磨难并已
年近半百才开始起步的底层平民创造时，我们会有些什么感触呢？我们还有没有理由埋怨这个时代？
还有没有理由总是抱怨命运对自己的不公，抱怨自己人生道路上常常会有的种种困难，抱怨自己没有
条件可以创造成功呢？10.“吃亏”是福，做好事也能做出万千财富题记：人的一生往往不可能风调雨
顺。在遭遇艰难困苦的时候，如果你不是怨天尤人、悲观哭泣，而是存一片善心，力所能及地去帮助
你还能够帮助的人，那么善举也许反过来能让你获得命运的眷顾和更多的机会，从而赢得梦寐以求的
，甚至是意想不到的成功。朱呈镕正是因为心生善念，想帮一帮那位种山楂的可怜老汉，而背上
了9000公斤山楂这个沉重的包袱，结果在冥冥中，被命运送上了成为“糖葫芦大王”和千万富翁的成
功之路。11.40岁白手起家，财富之树开花题记：选择一种事业，也就选择了一种生活方式。创业之路
就像一列前进的火车，不断有人上车下车，都很正常，但总有人想要去到更远的地方。40岁开始创业
，40岁才在一个商业传统几乎已中断的社会中创业，联想集团创始人20年来却总是领先于时代。⋯
⋯12.心到还要手到，想到就要做到13.执着追求，洗碗成百万14.专注才是成功关键，细心发现财源15.
贫穷是一种疾病，但它可以治愈的16.摘下镣铐跳舞，创业，心态决定一切17.思想的“自我编程”，是
创造财富的捷径18.优秀是一种习惯，财富是一种必然19.舍得汗水能吃苦，源源不断得财富20.在别人
忽视的领域赚大钱21.与众不同的经历，造就与众不同的财富路22.财富不在口袋里，而在脑袋里23.工
作不分卑贱，保姆照样赚大钱24.17岁开始创业，25岁滴石穿成百万富翁25.创业养蝗虫让研究生走上了
致富路26.踏实巧干能吃苦，事业财富齐进步27.贫穷，教他如何走向百万富翁28.激情有多少，财富就
有多少29.像百万富翁一样思考，你必定成为百万富翁30.一切财富的源泉都来自不断追求31.命运负责
洗牌，但玩牌的是自己32.做富人难，做成功的女富人更难33.成功者与失败者的唯一区别在于考虑问题
的角度不同34.壮志凌云财，刚强事业篇35.创新赢得首桶金
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章节摘录

　　任正非一生刻意低调，创立初期，华为靠代理香港某公司的程控交换机获得了第一桶金。此时，
国内在程控交换机技术上基本是空白。任正非敏感地意识到了这项技术的重要性，他将华为的所有资
金投人到研制自有技术中。此次孤注一掷没有让任正非失望——华为研制出了C&C08交换机，由于价
格比国外同类产品低2／3，而且功能与之类似，C&C08交换机的市场前景十分乐观。成立之初确立的
这个自主研制技术的策略，让华为冒了极大的风险，但也最终奠定了华为适度领先的技术基础，成为
华为日后傲视同业的一大资本。　　与此同时，国际电信巨头大部分都已经进入中国，盘踞在各个省
市多年，华为要与这些拥有雄厚财力和先进技术的百年老店直接交火，无疑是以卵击石。最严峻的是
，由于国内市场迅速进入恶性竞争阶段，国际电信巨头依仗雄厚财力，也开始大幅降价，妄图将华为
等国内新兴电信制造企业扼杀在摇篮里。　　熟读毛泽东著作的任正非，选择了一条后来被称之为“
农村包围城市”的销售策略——华为抢先占领国际电信巨头没有能力深入的广大农村市场，步步为营
，最后占领城市。　　电信设备制造是对售后服务要求很高的行业，售后服务要花费大量人力、物力
。当时，国际电信巨头的分支机构最多只设立到省会城市以及沿海的重点城市，对于广大农村市场无
暇顾及，而这正是华为这样的本土企业的优势所在。另外，由于农村市场购买力有限，即使国外产品
大幅降价，也与农村市场的要求有段距离，因此，国际电信巨头基本上放弃了农村市场。
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编辑推荐

　　不得不承认，致富，是一场心理游戏。　　有头脑的人专注于机会；没头脑的人专注于障碍。　
　有思想的人玩金钱游戏是为了赢；没思想的人玩金钱游戏是为了不要输。　　有魄力的人相信：、
我创造我的人生。没魄力的人相信：人生发生在我身上。　　这是一本为想要创业的人指点迷津的智
慧读本；　　这是一本为要成为富翁的人指引航向的人生指南。　　35条成功经验说透创业的真谛；
　　35个人生感悟指明财富的方向。
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精彩短评

1、写的很好   真的很振奋人心
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