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前言

财富有个秘密通道2008年袭来的金融危机夺走了多少人手中的饭碗，更席卷了多少人把握未来的信心
？无法统计。这是一场心理的危机。同时，带来了一次认知财富的机遇。财富有一个秘密的通道。原
来只有少数的人知道。这个秘密通道到底藏匿在哪里？对于已经行走在通道里的人们来说，这是一个
公开的秘密。有很多怀着济世理想的人，正在大声地宣讲这个秘密，书籍上、电视节目上、报纸杂志
上⋯⋯遗憾的是，塞着耳朵的人充耳不闻，闭着眼睛的人又怎么看得见脚下踩着的金沙？那么，又是
什么令我们困顿于羞涩的锦囊却又束手无策呢？到底是什么令我们焦虑于失业的危机而只能提心吊胆
呢？还有些莫名的恐惧正在一步一步变为现实⋯⋯罪魁祸首就是我们的思想。如果你的头脑里从来都
认定自己无力摆脱经济困境的话；如果你认定养家糊口的唯一来源是找一份工作，那么，你就是选择
了华山一条独径。你永远没有机会看到别样的伟岸山川秀丽风景。无论是唉声叹气或是怨天尤人，这
一一切都无济于事。难道转变思想就是本套丛书所讲的“开店”吗？当然不是。开店只是秘密的一部
分，是财富之门开启的一个缝隙。重要的是，这是一条随处可求证的路径，是小本创业易于操作的途
径。秘密的关键在于当你进入了财富的某一条通道，就将慢慢养成看见隐形财富的能力，能听得见金
钱流动的声音，闻得到金钱被阳光晒过的味道，你距离获得财富自由的目标就不远了。这套丛书到底
是纸上谈兵还是问路宝典呢？此书脱胎于电视栏目《魅力财富》，经验建立在实战之上。广东电视台
卫星频道从2004年开始以民生为计，关注百姓财富生活，致力于全民富足的理想目标，打造了一系列
草根财经栏目。其中2006年与观众见面的《魅力财富》充分展示了财富的魅力，每天给观众提供一个
小本创业的故事，每天为坐在家里的观众打开一扇通往财富的秘密窗口。三年时间，播出近800期节目
，专注于《魅力财富》的编导们不知不觉中已经成为该行业中最见多识广的专业人士了。为了让更多
的个体和家庭有机会把握自己的财富命运，编导们决定用书籍的形式把他们浸淫了近千个日夜、甄别
了近千个项目的经验提炼出来，用手把手的方式传递给更多的人。认真地跟这本书沟通，带着问题考
察市场，观察身边的小店，当有一天你豁然开朗，信心十足的时候，再上路不迟。祝你成功！一个民
族一旦形成了创业的习惯，失业将不再对生活带来困扰，丰足和谐的人生将令我们的社会更加美好。
广东卫视的同仁将不遗余力在全民创富的道路上继续记录与发掘！在草根创业的过程中，倾力支持！
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内容概要

《怎样开孕妇装店》主要讲述了：生活在和平年代的人可以有很多的职业选择，选择开店比较容易也
比较简单：投入小、上马快。开好一家店既可以安身立业、养家糊口；也可以作为未来发展的一段人
生经历。想要开店的人一般都面临两个不是那么容易和简单的问题：开什么样的店？怎样开店？
这套开店系列丛书共有20多本，选择与百姓生活密切相关的经营项目为类别，对各种不同商店的选址
、装修、进货、产品展示、销售、清理库存、应对危机等都做了详尽阐述。通过通俗易懂的语言、生
动翔实的图片、丰富实用的案例来教你怎样开店。
至于开什么样的店，相信你也能够从中得到启示。
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章节摘录

插图：第一节 孕妇装市场商机无限孕育下一代是每个家庭的头等大事，宝宝健康与否牵动着家庭中所
有人的心，从怀孕伊始，每个家庭用在孕妇身上的费用就尤其高。其中，“孕妇装”作为孕期不可缺
少的消费品，每位孕妇都要为此支出少则数百元多则上千元的费用。据资料显示，我国城市地区每年
新增孕妇人数在1000万以上，这意味着，一件孕妇装即使按100元计算，其市场需求也将达到数十亿元
，而根据我国目前的人口年龄结构来看，这个数字还将不断被刷新。在2006年，我国孕妇装市场销售
总额就已突破20亿元，自2007年以来，受“金猪宝宝”、“奥运宝宝”等因素的影响，我国又将迎来
一个新的生育高峰。曾有相关新闻报道，因孕龄妇女人数增长过快，某市保健院人满为患，孕妇建册
科的档案架告急。据专家预测，在未来3～5年内，我国孕妇装市场的销售额将达到30亿～50亿元，可
见孕妇装市场的“钱景”相当诱人。孕妇装产业也因此被誉为21世纪的“朝阳产业”。当然，人民收
入水平和生活水平的提高也是孕妇装市场需求大增的基础。据国家统计局初步核算，2007年我国国内
生产总值246619亿元，比上年增长11，4％，加快0，3个百分点，连续5年增速达到或超过10％。国民
经济呈现出增长较快、结构优化、效益提高、民生改善的良好运行态势。虽然2008年受金融危机影响
经济增速有所回落，但是每个家庭花在孕妇装上面的支出，从长远来看不会受多大影响。伴随着物质
生活的改善，人们对于孕妇装的消费观念也在发生着转变。以往，人们觉得怀孕后空闲的时间比较多
，活动范围有限，加之孕妇装顶多穿几个月，属于短期一次性消费品。因此，并不热衷于花钱在购买
孕妇装上。很多人甚至向别人借穿，也有些人根本不穿孕妇装，直接找一些大尺码的服装临时穿—下
就应付过去了。
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编辑推荐

《怎样开孕妇装店》是由中央广播电视大学出版社出版发行的。
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精彩短评

1、书太一般了！！！！！！
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精彩书评

1、品牌可以选择爱宝准妈咪孕妇装品牌，专注孕妇装8年：http://www.douban.com/note/399262129/孕
妇装在母婴市场中算是一个蓝海，而且现在都是80、90后准妈咪，更注意款式，上班还能穿。
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