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《做業務的都是鬼》

内容概要

　　◎教你業務生存競爭法則：不管你承認不承認，每一個成功的業務員都是鬼！　　多如牛毛、繁
若群星的有形的、無形的商品讓客戶（包括存在和潛在客戶）無從選擇的時候，怎樣抓住客戶，在如
過江之鯽的銷售大軍中脫穎而出，取得訂單，順利成交，做成生意，成為我們這些鬼的首要和必要重
點考慮的一點。　　做業務或許真的很簡單，但是要做好業務、成為Top Sales就不是你想的、別人告
訴你的那麼簡單。只有成為「鬼」，你才可以在你的業務領域裡大展拳腳，鬼門關的大門隨時為你打
開！　　◎教你業務銷售技巧：世界上成功的人都是成功的業務員！　　雷根就是美國最成功的業務
員，他與一般的業務員的區別只是彼此銷售的產品不同。雷根七十歲入主白宮的時候，大家都說他是
瘋子而議論紛紜，事實上，他卻透過自己的不懈努力獲得成功，把自己的能力和魅力銷售給美國人民
。　　所以，要成為一名成功的業務員並非易事，它不僅需要你自身具備優秀的個人素質，還要具有
高超的應變能力和各種熟練的銷售技巧。　　◎教你成為成功的業務員：掌握「鬼十則」，就會使每
一個業務員少一些失誤、多一些成功的機率！　　把「鬼」這個字放在「業務」這個特定的環境中，
就有只可意會不可言說的奧妙，因為它屬於桌下的智慧，雖然上不了檯面，卻非常實用。　　◎主動
覓食的狼　　◎態度決定一切　　◎我是「鬼」，我要大！　　◎我不下地獄，誰下地獄！　　◎放
棄，「鬼」字典裡沒有的詞　　◎天壤之別　　◎命運青睞有準備的人　　◎信任自己　　◎練就「
鬼」腦筋　　◎「鬼」不會妥協　　做業務的第一天開始，每一個參與這個遊戲中的人都應該用新方
法，才可以逐漸達到遊刃有餘的境界。既然，雷根都可以把能力和魅力當作「商品」推銷給大眾，你
認為還有什麼是不能推銷的呢？
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作者简介

　　七曜威　　貓科，畢生以販賣愛情與夢想為己任，曾經擔任雜誌主編，出版過《愛比蒙娜麗莎的
微笑還美》，講述80餘個與愛相遇的動人故事。作者對心理學和成功學非常著迷，擅長透過研究人類
的心理活動，探知潛意識行為的影響。人生格言：相信自己可以為這個世界帶來獨特的生命驚喜。
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书籍目录

前言第一章：主動覓食的狼你，準備好了嗎？培養你的第二天性讓大象可以在鋼琴上跳舞挨罵是前進
的動力做一隻善解人意的蚊子 第二章：態度決定一切我愛你，你愛我嗎？尊重到嘴的羔羊們主動出擊
怎樣找到最適合的準客戶做大鬼的跟班 第三章：我是「鬼」，我要大！萬丈高樓平地起對平庸說拜拜
假設你是大鬼你就是第一 第四章：我不下地獄，誰下地獄！讓信念之火來得更兇猛可以坐冷板凳，才
可以坐金板凳吃小虧佔大便宜 第五章：放棄，「鬼」字典裡沒有的詞把磨練當作財富如何看透客戶的
藉口百鳥在林，不如一鳥在手 第六章：天壤之別抓住客戶有意購買的最佳時機抓住機會，該出手就出
手大鬼們，向厲鬼邁進吧如何避免喋喋不休 第七章：命運青睞有準備的人把自己當作大鬼得罪一個人
，等於得罪二五○個人感覺，幫你成為大鬼 第八章：信任自己向明天的太陽吶喊珍惜生命的每一分鐘
做好你自己的每一面你是一隻有心機的大鬼對客戶猶如朋友，誠實不欺 第九章：練就「鬼」腦筋小故
事訓練鬼腦筋賺有錢人的錢，厚利多銷和氣生財，其實是最鬼的腦筋 第十章：「鬼」不會妥協擁有強
韌的神經通往厲鬼途上的幾點忠告相信自己是一隻厲鬼
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编辑推荐

　　本書特色　　■教你業務生存競爭法則：不管你承認不承認，每一個成功的業務員都是鬼！　　
多如牛毛、繁若群星的有形的、無形的商品讓客戶（包括存在和潛在客戶）無從選擇的時候，怎樣抓
住客戶，在如過江之鯽的銷售大軍中脫穎而出，取得訂單，順利成交，做成生意，成為我們這些鬼的
首要和必要重點考慮的一點。　　做業務或許真的很簡單，但是要做好業務、成為Top Sales就不是你
想的、別人告訴你的那麼簡單。只有成為「鬼」，你才可以在你的業務領域裡大展拳腳，鬼門關的大
門隨時為你打開！　　■教你業
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